bygning. Her fremgar det ikke umiddelbart, om tabellen bide dzkker selektiv
stotte og skibsvarfternes muligheder for at anvende mere generelle stgtteordnin-
ger. Og her ud over er markeringerne for Danmark nappe helt rigtige (for eksem-
pel med hensyn til nationalisering og statsdeltagelse). Et afsluttende eksempel pa
vanskeligheden ved sidanne internationale opstillinger findes pp. 66 ff, hvor lan-
denes gkonomisk-politiske ridgivende organer er sammenstillet. Det hedder her-
om: »Among the most important (af ridgivende organer) rate the usually triparti-
te panels which as "Economics and Social Council’ ... play an important role in
France ... Denmark and Luxemburg in the planning and decision making process
at the economic level as a whole«. Hvem skulle nu have troet det?!

Niels Chr. Sidenius

Alfred Hirschman: Shifting Involvements. Private Interest and public Action. Ox-
ford: Martin Robertson, 1982, 138 s., 15 £.

»Shifting Involvements« fremtreder som et i dette ords bedste forstand klassisk
akademisk arbejde. Om end betegnelsen kan virke krukket, forekommer det
rammende at karakterisere bogen som en diskurs, hvis fremstilling har karakter af
en punkt for punkt for punkt fremadskridende og til stadighed logisk sammen-
hzngende argumentation. Fremstillingens kvalitet underbygges af omfattende og
savel emne- som genremassigt vidtspandende litteraturstudier. Denne belasthed
tillader forfatteren tvangfrit at bevage sig fra gamle politiske tznkere som Machi-
avelli, Rousseau og John Stuart Mills over Goethe, Pascal og Shaw til den moder-
ne mikrogkonomis mindre navnkundige teoretikere. Resultatet er en uszdvanlig
lzseverdig bog af en art og kvalitet, hvoraf der kun produceres fa inden for
politologien. Bide i sin generelle argumentation og i sine detaljer formar bogen
konstant at provokere l@seren til at tznke med og efter.

Hirschmans overordnede problemstilling er spgrgsmalet om, hvad der betinger
skift i folks engagement mellem pa den ene side privat forbrug og andre aktivite-
ter som herer privatlivet til, og pad den anden side politisk og anden offentlig
virksomhed. Hirschmans hypotese er, at disse skift har karakter af en cyklisk
bevzgelse, hvor udviklingen pa et givet tidspunkt forklares af de erfaringer, som
borgerne har gjort i den forudgdende periode. Selv om Hirschman ikke vil fraken-
de udefra kommende forhold, som krige og krisers indflydelse pa denne udvik-
ling, er det hans antagelse, at disse cykliske bevagelser 1 betydeligt omfang kan
betragtes som endogent bestemte i den oven for nzvnte forstand. Ligesom gkono-
mernes cykelteorier bygger han pd en foruds®tning om, at en igangvarende op-
gangskonjunktur i betydelig udstrzkning kan forklares ved den umiddelbart for-
udgaende nedgangskonjunktur.

Interessen samler sig siledes ikke s4 meget om de faktorer i udviklingen, som
trzkker folk i retning af @ndrede preferencer som om de faktorer, der skubber
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folk i retning af zndrede przferencer. De centrale begreber i Hirschmans analyse
af disse skub i nye retninger er skuffelse og utilfredshed. Ganske vist iverkszttes
forbrugsaktiviteter som anskaffelsen af en opvaskemaskine, fordi den forventes at
give forbrugeren en fplelse af tilfredshed, som ellers ikke ville blive opnaet. Det
samme gzlder om borgernes forskellige former for politisk deltagelse. Men den
samme adfard avler samtidig skuffelse og mangel pa tilfredsstillelse af forhénds-
forventningerne. Disse skuffelser vil have varierende styrke, men de vil fremkom-
me som konsekvens af eller reaktion pd den umiddelbart forudgiende adfard,
med mindre det forudszttes, at forbrugerne eller borgerne lgbende eliminerer
ethvert tillgb til skuffelse over resultaterne af deres handlinger ved at justere
deres forventninger i nedadgiende retning.

Inden for rammerne af disse generelle antagelser er det Hirschmans problem at
forklare, hvad det er for skuffelser, som siden slutningen af 1960erne har faet folk
til at svinge fra en forbrugsorienteret adferd over imod en adfzrd, hvor deltagel-
sen i det offentlige liv tillegges storre og stgrre betydning. For at forklare dette
laner Hirschman hos gkonomen Tibor Scitowsky sondringen mellem pleasure og
comfort. Pleasure er betegnelsen for de positive erfaringer, som forbrugeren geor,
nar han bevager sig fra en tilstand af ubehag (discomfort) til en tilstand af behag
eller bekvemmelighed {comfort). Comfort er med andre ord et statisk begreb, for
at opnéd en fornemmelse af pleasure ma forbrugeren, i det mindste midlertidigt,
befinde sig i en tilstand af discomfort.

Forskellige typer af forbrugsgoder skaber i forskellig grad pleasure. Hirschman
sondrer mellem ikke-varige goder, varige goder og serviceydelser. De sande ikke-
varige goder som f.eks. mad er i sardeleshed i stand til at give forbrugeren
pleasure. Det skyldes, at »foodstuffs disappear precisely in the process of convey-
ing-energy to the body, and their disappearance is essential to the pleasure felt in
the act of consumption« (p. 29). Herved adskiller de sig fra varige forbrugsgoder
som f.eks. moderne husholdningsmaskiner, som forbrugeren, nir de engang er
anskaffet, er tilbgjelig til at betragte som givne, og som derfor i hgjere grad
bidrager til fornemmelsen af comfort end til en fornemmelse af pleasure. Anskaf-
felsen af varige forbrugsgoder bazrer derfor kimen til skuffelse i sig selv. Det
samme galder i endnu hgjere grad for serviceydelser. Hvad enten der er tale om
private eller offentlige serviceydelser, og hvad enten de leveres til forbrugeren
som gratisydelser eller ej, argumenterer Hirschman for, at denne form for forbrug
i szrlig grad bereder forbrugerne skuffelser.

At private og i serlig grad offentlige serviceydelser skulle berede forbrugerne
skuffelser begrundes for det farste med, at forbrugerne har svart ved at forsta
»that educators, physicians, and psychiatrists are entitled to large payments (in
charges or via taxes) in exchange for services whose efficacy can be so off the
mark« (p. 40). For det andet gor Hirschman pzldende, at serviceydelser ofte
udbydes til forbrugerne lenge fér man er i besiddelse af sikker viden om disse
serviceydelsers evne til at tilfredsstille forbrugernes behov pi omridet. Hans
eksempler er udbuddet af daginstitutionspladser og af psykoterapeutisk behand-
ling.

Disse skuffelser i det daglige forbrug ferer ikke i sig selv til en reorientering af
borgernes prazferencer i retning af @get politisk deltagelse. For at forklare en
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bevagelse i denne retning introducerer Hirschman en sondring mellem forbruger-
nes »first-order desires«, som defineres som de praferencer. som kan afleses af
forbrugernes lgbende forbrugeradfzrd, og deres »second-order desires«, der defi-
neres som »desires about desires«, det vil sige de bagvedliggende praferencer,
som bestemmer, hvordan forbrugerne labende indretter deres forbrug (p. 68-70).
Ved hjlp af disse begreber diskuteres derpa den proces, hvorigennem praferen-
ceskift finder sted. Hirschman sondrer mellem to faser, hvor der i den farste fase
dannes en preference for omlegning af forbruget savel som en »second-order
desire« for at foretrzkke denne praeference frem for den praference, som har
ligget bag ved det hidtidige forbrug. [ den anden fase indledes »the battle actually
to impose the metapreference, a battle with oneself that is marked by all Kinds of
feints, ruses, and strategic devices« (p. 71).

Hirschman er nu naet sa langt i sin argumentation, at han skal forklare, hvorfor
skuffelser, som knytter sig til det private forbrug af offentligt eller privat produce-
rede goder, fir store dele af en befolkning til at indlede praferenceskift, som i
sidste ende fir dem til at se politisk deltagelse som alternativ til privat forbrug.
Her stader han imidlertid pa det problem, at en rekke teoretikere, is®r teoretike-
re hvis baggrund er den gkonomiske videnskab, vil afvise et sadant skift fordi det
ville indebare, at individiet optreder skonomisk irrationelt. Hverken valgdelta-
gelse eller medlemskab af faglige organisationer er saledes i sig selv rationelle, har
Mancur Olson gjort geldende, fordi det enkelte individ sagtens kan opnd del i
godet som »free rider«. For at hverve medlemmer er organisationerne derfor nadt
til at udbyde andre former for service, hvor de leverede ydelser ikke har karakter
af kollektive goder.

S4 vidt Mancur Olson, hvis analyse Hirschman ser som et eksempel pé, hvordan
»as a result of a long process of refinement, economic analysis has moved so far
away from common sense that to reestablish contact between economics and
common sense while still using the concepts of economics is sometimes no simple
matter« (pp. 80-81). Hirschman havder nemlig, at Olsons analyse er ahistorisk.
Den ser den djeblikkelige adfard som uafhengig af de erfaringer, som det enkelte
individ har gjort i perioden op til det tidspunkt, hvor individet vzlger en anden
adfzrd. Analysen ser vek fra det, Hirschman kalder »rebound«-effekten, hvor
@jeblikkets valg af adferd skal tolkes i lyset af de skuffelser, som individet er lgbet
ind i under sin hidtidige adfard.

Det er en del af forklaringen pa, at »free rider«-problemet ikke opleves som en
hindring for politisk deltagelse. Men en anden forklaring er, at deltagelse af
borgerne betragtes som et gode i sig selv, og dermed som et alternativ til fortsat
udvidelse af det private forbrug. Borgerne beslutter ikke bare at vzre politisk
aktive, fordi en rationel individuel kalkule har overbevist dem om, at de kan
forgge deres velfzrd gennem politisk engagement. De gor det, fordi politisk
deltagelse af enhver art betragtes som en kilde til tilfredsstillelse i sig selv: »For.
what [ am saying is that, some stage in our cycle, the benefit of collective action
for an individual is not the difference between the hoped-for result and the effort
furnished by him or her, but the sum of these two magnitudes!« (p. 86).

Da udviklingen har en cyklisk karakter, stopper processen ikke her. Deltagel-
sen i det offentlige liv bereder borgerne nye skuffelser, som ingen havde forudset i
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den fase, hvor preferenceforskydningen finder sted. Som i privatforbruget vil
erfaringerne ikke std mil med forventningerne. Der er sdledes en iboende asym-
metri mellem praferencerne for privatforbrug og praferencerne for offentlige
sysler. Den skuffede forbruger kan til enhver tid forsege at skifte over til andre
former for privatforbrug. Deltagelsen i det offentlige liv sker derimod pa bekost-
ning af tid, som kunne vzre anvendt til private garemal. Tidsfaktoren er derfor
kritisk for de borgere, som valger at deltage mere aktivt i det offentlige liv. De
fleste af dem vil opleve, at politiske aktiviteter tager langt mere tid end de,
berusede som de er af forventningens glaede, havde péaregnet. Dertil kommer, at
de positive erfaringer, som den aktive borger havde sat nzsen op efter, ikke altid
viser sig at have den forventede kvalitet. Hvis man vil undgd at fi beskidte
hznder, mi man siledes ofte holde sig pa afstand af det, der ofte betegnes som de
politiske spil. Men hvad har man s i sin renferdighed ud af en udvidet politisk
deltagelse?

Grunden er saledes lagt for en ny privatiseringsbglge, hvor de politisk aktive
begynder at interessere sig for, hvorledes de som forbrugere kan fa mest muligt ud
af deres situation. Fristelsen til at tage mod bestikkelse stiger, siger Hirschman.
Det kunne tilfgjes, at andre muligheder, som jagten pad frynsegoder, ben eller
introduktionen af slack i de organisationer, hvor de tidligere entusiastisk aktive
har engageret sig, kunne vare andre og maske mere nazrliggende muligheder.
Tilsvarende vil disse aktive borgere i stigende grad {4 ¢jnene op for de fordele, der
kan vazre forbundet med en free rider-adferd. Til sidst sker der maske et nyt
grundlzggende praferenceskift, som far borgerne til pany at sla sig lgs i rollen
som forbrugere: »The only trouble is that our enthusiastic privatized citizen is now
going to meet with the various disappointments which have been set out in the
first sections of this essay« (p. 130), konkluderer Hirschman, da han slutter
cirklen.

Jorgen Grennegird Christensen

Gordon W. Prange. At Dawn We Slept. The Untold Story of Pearl Harbor. Lon-
don: Michael Joseph, 1982, 873 s., 193,00 kr.

Da japanske hangarskibsfly ved solopgang den 7. december 1941 angreb den
amerikanske stillehavsflides leje, ®ndredes vilkarene for amerikansk politik pa
savel kort som lzngere sigt. Det overraskende angreb fjernede med et slag den
amerikanske offentligheds tgvende holdning til krigsdeltagelse. Herudover med-
forte skammen over at vare blevet taget pi sengen, at et par generationer af
amerikanere blev beslutsomme tilh@ngere af et hgjt forsvarsberedskab i fredstid -
et brud pa anglo-saksisk s@dvane. Begivenhederne i Korea fem ar efter fredsslut-
ningen modvirkede enhver tilbgjelighed til tilbagefald.

Ydmygelsen ledte umiddelbart til en jagt pad syndebukke, forst i en rzkke
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