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Handel og velstand:

Udviklingslinjer i den internationale varehandel’

International handel med varer har altid fundet sted, og is@r mindre lande som Danmark har
lenge varet helt afhengige af handel med andre lande, idet den ger det muligt at fa adgang til
flere og billigere varer. Siden 2. verdenskrig har varesammensatningen i den danske udenrigs-
handel imidlertid undergdet store forandringer, ligesom handlens fordeling pd samhandelspartnere
er blevet forskudt. Disse skift kan henferes dels til ®ndrede institutionelle rammer for den inter-
nationale handel, dels til forskydninger i den relative betydning af de forskellige arsager til, at
handel finder sted. Med udgangspunkt i en beskrivelse af rammeme for og drsageme til handel
analyseres udviklingslinjemne 1 EU-landenes og den danske udenrigshandel siden 1960. P4 den
baggrund diskuteres det endeligt, om globalisering, som begreb i dagens debat, representerer et
vaesentligt brud med de seneste drtiers udvikling, for sd vidt angir den danske udenrigshandel.

I 1913 svarede eksporten af varer til 32
pet. af den danske bruttofaktorindkomst
(Kaergard, 1991: 504), mens den tilsva-
rende andel var 41 pet. i 1996. Det er
sdledes langt fra et nyt fenomen, at Dan-
mark har en omfattende samhandel med
andre lande. Det samme er tilfeldet for
en rekke af de industrialiserede lande,
idet handlens relative betydning i dag ikke
er vaesentligt storre, end den var ved ar-
hundredets begyndelse (Krugman, 1995:
331). Overordnet set er det derfor van-
skeligt at hevde, at den igangvarende
globalisering, for si vidt angdr den inter-
nationale handel med varer, reprasente-
rer et afgerende brud 1 forhold til tidli-
gere tider.” Imidlertid skjuler den aggre-
gerede opgorelse af handlen, at den in-
ternationale varehandel har undergdet
store forandringer med hensyn til dens
sammens®tning pd bide varer og sam-
handelspartnere. I det omfang globalise-
ringen betyder, at disse forandringer sker
hurtigere end tidligere, kan det stille storre
krav til de enkelte landes omstillingsevne,
men samtidig giver det ogsd nye mulig-
heder for aget velstand.

I denne artikel diskuteres med ud-
gangspunkt | ekonomiske teorier om han-
del, hvilke konsekvenser globaliseringen
kan forventes at fa i lyset af de erfaringer,
som de europaiske lande og is@r Dan-
mark har haft siden 1960. Indlednings-
vis beskrives, hvorfor der er handel mel-
lem lande, og hvilke konsekvenser denne
handel potentielt kan have for et lands
samlede indkomst og indkomstforde-
lingen inden for det enkelte land. Dernaest
redegores der kort for de seneste 50 rs
udvikling 1 de institutionelle rammer for
den internationale handel med henblik pa
at identificere de tidspunkter, hvor spil-
leregleme iszr blev ®ndret. Da de oko-
nomiske teorier kun sjeldent giver enty-
dige resultater for effekterne af interna-
tional handel, bliver de demast forsegt
holdt op mod empiriske undersogelser.
Der ses forst pa, hvordan medlemskabet
af EU har pavirket de nuvarende EU-lan-
des indkomst bide absolut og i forhold
til de ovrige medlemslande, hvorefter ud-
viklingslinjerne i den danske udenngs-
handel analyseres. Endelig diskuteres det
1 lyset af analyserne, hvilke konsekven-
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ser globaliseringen kan forventes at fa
gennem @ndringer i den internationale
handel.

Arsager til handel

Inden for den skonomiske teori er der
gennem drene blevet identificeret flere
arsager til, at der opstir handel mellem
lande. Det er af afgorende betydning at
holde sig disse arsager for gje, da hand-
lens konsekvenser for de samhandlende
lande pa afgerende punkter ath@nger af
deres relative betydning for den samlede
handel. En komplet redegarelse for de
forskellige arsager til handel ligger uden
for rammeme af denne artikel, s& kun de
to vaesentligste prasenteres, hvilket fe-
rer frem til en tredeling af den samlede
handel, som vil blive anvendt i1 beskri-
velsen af den danske udenrigshandel ?

[ den tidlige handelsteori blev handel
forklaret med international arbejdsdeling,
sdledes at landene specialiserer sig 1 pro-
duktion af de varer, som de er serlig for-
delagtigt udrustede til at producere. Dette
udtrykkes ofte som, at den internationale
handels sammens&tning bestemmes af
landenes komparative fordele. En kom-
parativ fordel kan for eksempel besta i,
at et land 1 sammenligning med andre
lande har en stor arbejdsstyrke i forhold
til kapitalapparatet, hvilket vil fa landet
til at specialisere sig i1 produktionen af
forholdsvis arbejdskraftintensive produk-
ter. Andre eksempler pd komparative for-
dele er et klima, der er specielt velegnet
til dyrkning af visse afgroder, eller en
hejtuddannet arbejdsstyrke, der giver lan-
det et szrlig godt udgangspunkt for vi-
denstung produktion. Felles for de kom-
parative fordele er, at de indebarer, at de
relative produktionsomkostninger for et
produkt er lavere i nogle lande end i an-
dre. Det er den forste begrundelse for, at

det er fordelagtigt for lande at handle med
hinanden.

Eksistensen af sidanne komparative
fordele forer til et handelsmonster, hvor
landene eksporterer de varer, som de har
relativt gode forudsztninger for at pro-
ducere, og importerer de varer, for hvilke
det modsatte gar sig gzeldende. En sidan
udveksling af forskellige varer betegnes
som interindustriel handel, og den ma
forventes at vaere af s@rlig stor betydning
i handlen mellem lande med meget for-
skellige ekonomiske strukturer. Eksem-
pelvis vil en stor del af handlen mellem
lande, som befinder sig pa forskellige sta-
dier 1 den ekonomiske udvikling, vaere
interindustriel. Hermed er det ogsé klart,
at mens nogle komparative fordele, ek-
sempelvis klimatiske forhold, ikke @n-
dres over tid, vil andre, eksempelvis ar-
bejdsstyrkens uddannelsesniveau, loben-
de ®ndres. Denne dynamik ber huskes i
diskussioner af landes komparative for-
dele.

Mens interindustriel handel siledes
indebzaerer, at landene udveksler helt for-
skellige produkttyper, eksempelvis land-
brugsvarer med industriprodukter, kan
komparative fordele ogsa fore til handel
med ens produkter, hvor der imidlertid er
systematiske forskelle 1 produktets kva-
litet 1 henholdsvis eksporten og impor-
ten. Et eksempel pd denne type af handel
er, at Danmark importerer bekladning fra
Sydastasien af lav kvalitet, samtidig med
at de importerer beklaedning af hej kvali-
tet fra Danmark.? En sddan udveksling af
varer med forskellig kvalitet kaldes ofte
for intraindustriel handel med vertikalt
differentierede produkter (Falvey og
Kierzkowski, 1987). Denne type af han-
del kan eksempelvis opstd, hvis produk-
tionen af varer med haj kvalitet krever
savel en veluddannet arbejdsstyrke som
en relativt stor indsats af kapital pr. be-



skaftiget. [ dette tilfelde vil der vaere en
tendens til, at velstiende lande, der bade
har et forholdsvis stort kapitalapparat og
en veluddannet arbejdsstyrke, speciali-
seres 1 produktionen af hojkvalitetsvarer,
mens produktionen af lavkvalitetspro-
dukter foregir i de fattigere lande. Intra-
industriel handel med forskellige kvali-
teter af den samme vare vil siledes ofte
felge samme monster som den interin-
dustnielle handel og 1sar forekomme mel-
lem lande med forskellige skonomiske
strukturer.

Nogle lande udveksler imidlertid i vid
udstraekning ogsd varer, som tilhorer
samme produkttype og tilsyneladende har
samme kvalitet, Denne type af handel kan
ikke henfores til komparative fordele, da
den 1s@r er af stor betydning 1 handlen
mellem lande, der har relativt ens ekono-
miske strukturer. I stedet forklares den
med, at en given vare kan produceres i
forskellige varianter, og at der er stor-
drifisfordele 1 produktionen af hver en-
kelt variant, Samtidig eftersperges alle
varianter i alle lande, hvorfor hjemmemar-
kedet for den enkelte producent kan vaere
for lille til en effektiv produktion. I den
situation vil producenterne soge at eks-
portere deres variant til andre lande (Dixit
og Stiglitz, 1977, Krugman, 1980). Den-
ne type af handel kaldes for intraindustriel
handel med horisontalt differentierede
produkter, da den omfatter handel inden
for samme produkttype eller industri, og
da kvaliteten er den samme. Den drivende
kraft bag denne intraindustrielle handel
er igen reduktioner 1 produktionsomkost-
ningerne. Til forskel fra handel baseret
pa komparative forskelle, som skyldes
omkostningsforskelle mellem lande, bun-
der omkostningsreduktionen imidlertid
her alene pa produktionsprocessen. Det
er derfor umuligt pa forhand at sige no-
get om, i hvilket land en given produk-
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tion vil finde sted, og det vil typisk ude-
lukkende bero pa tilfzldigheder.
Sammenfattende vil sterstedelen af et
lands handel saledes vare forirsaget af
enten komparative eller stordriftsfordele,
og den samlede udenngshandel kan opde-
les i tre kategorier, (1) interindustriel, (i1)
intraindustriel med ens kvaliteter eller ho-
risontalt differentierede produkter og (iii)
intraindustriel med forskellige kvaliteter
eller vertikalt differentierede produkter.

Konsekvenser for velstand og vakst

Der er sterke argumenter for, at aget han-
del p lang sigt giver de samhandlende
lande under et en velfzrdsgevinst 1 form
af et sterre BNP og dermed storre
forbrugsmuligheder®. En mere effektiv
produktion pd grund af aget arbejdsde-
ling baseret pd komparative fordele og
bedre udnyttelse af stordnftsfordele traek-
ker entydigt 1 denne retning. Endvidere
opstar intraindustriel handel med horison-
talt differentierede produkter, fordi der er
en velferdsgevinst forbundet med en stig-
ning i antallet af vanianter af de ellers stort
set ens varer. Endelig kan international
handel ogsa medvirke til at oge konkur-
rencen pi de enkelte landes varemarkeder,
da udenlandske virksomheders markeds-
adgang lzgger et pres pa de indenland-
ske virksomheder. Storre konkurrence kan
fere til lavere varepriser og dermed vel-
standsstigninger (Det @konomiske Rad,
1995). Felles for disse positive effekter
er, at de is@r indtrefier 1 perioder, hvor
der sker store ®ndringer i den internatio-
nale handel, eksempelvis som folge af
handelsliberaliseringer. Dermed folger
ogsd, at mulighedeme for at opni denne
type af velstandsgevinster vil vare ud-
temte, nar handlens struktur pa et eller
andet tidspunkt har tilpasset sig de nye
spilleregler. Det vil sige, at der sker et



niveauskift i BNP, hvorimod den gkono-
miske vakstrate ikke @ndres. Dog kan
handelsliberaliseringer fore til hejere
vaekstrater 1 en periode, hvis tilpasnin-
gen til eksempelvis handelsliberalise-
ringer strakker sig over flere ar.

En stigning 1 handlen kan imidlertid
0gsa have mere varige effekter pd den
ekonomiske vaekstrate. En mere effektiv
udnyttelse af ressourcerne kan siledes fere
til sget profit i virksomhedeme og der-
med gere det mere attraktivt for produ-
centerne at investere. Over en periode kan
kapitalapparatet derfor vokse, hvilket vil
resultere 1 hejere vakst og et hejere
indkomstniveau pa mellemlang sigt
(Baldwin, 1989).

[ de senere ar er der endvidere inden
for den skonomiske teori opstiet en om-
fattende litteratur, der ser pa mulighederne
for permanent at ege vakstraten i en eko-
nomi, og som gar under navnet endogen
vekstteori.® Grundideen 1 denne littera-
tur er, at der er en positiv sammenhang
mellem den skonomiske veekstrate og be-
holdningen af en eller anden produk-
tionsfaktor, typisk beholdningen af viden
eller den samlede humankapital, der groft
sagt sammenfatter arbejdsstyrkens gen-
nemsnitlige uddannelsesniveau. 1 mod-
sztning hertil indebzrer de mere traditio-
nelle skonomiske teorier en positiv sam-
menhzng mellem indkomsiniveauet og
beholdningen af produktionsfaktorer. Et
centralt resultat 1 den nye litteratur er, at
det ad politisk vej er muligt at pavirke
sterrelsen af den relevante beholdning af
produktionsfaktorer og dermed ekonomi-
ens langsigtede vakstrate, hvilket be-
grunder betegnelsen endogen vakst.

Endogen vakstteori beskaftiger sig
med en lang rekke af forklaringer pé eko-
nomisk vakst, men international handel
spiller en betydelig rolle 1 litteraturen.
Eksempelvis kan handel pavirke akono-

miens langsigtede vazkstrate, hvis vakst-
raten afhanger af den vidensbeholdning,
som producenterne 1 et land har adgang
til. Hvis det yderligere antages, at viden
blandt andet kan overfores mellem lande
gennem handel med varer og tjenester,
dvs. der er indbygget viden 1 de handlede
varer, vil en sterre udenrigshandel udvide
den beholdning af viden, som producen-
terne i det enkelte land kan traekke pa.
Dermed vil en sterre udenrigshandel
kunne oge skonomiens vakstrate (Rive-
ra-Batiz og Romer, 1991). En positiv
sammenhang mellem vakst og handel
kan imidlertid ogsa opsta gennem andre
kanaler, hvoraf nogle minder meget om
dem, der ovenfor blot forte til en stigning
1 indkomstniveauet.”

Selv om den endogene vakstteori har
haft en stor plads 1 de senere édrs okono-
miske litteratur, er det imidlertid tvivl-
somt, om de antagelser, der skulle gore
det muligt at haeve vaekstraten permanent,
er opfyldt i praksis (Jones, 1995). Det gor
imidlertid ikke nedvendigvis vakstteori-
ens resultater uinteressante, idet de sam-
menhenge mellem eksempelvis interna-
tional handel og indkomst, som den be-
skriver, stadig kan have stor betydning
pé niveauet for BNP. Der bliver blot ikke
tale om en permanent positiv effekt pa
den okonomiske vakstrate, men en effekt
som gradvis udtemmes over tid.

Beskrivelsen af de gunstige effekter af
international handel har indtil nu varet
forholdsvis upraecis i den forstand, at den
alene har set pa den samlede gevinst, der
opstar pa lang sigt, nr to eller flere lande
udvider samhandlen. Grunden til denne
manglende pracision er, at det ikke ud
fra analytiske overvejelser er muligt at
komme med handfaste bud pi, hvad der
sker pd kort sigt, og hvad der sker med
den relative indkomst mellem de sam-
handlende lande.
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Selv om det er et ret robust resultat, at
oget handel pa lang sigt giver en samlet
velferdsgevinst for de samhandlende
lande, kan den godt pa kort sigt medfere
et velferdstab. Hvis to lande séledes
pludselig abner op for samhandel, kan det
krve en stor omlegning af landenes pro-
duktion, far deres produktionsstruktur og
handelsmenstret har tilpasset sig den
langsigtede ligevagtssituation, der sat-
ter dem 1 stand til at udnytte fordelene ved
samhandlen maksimalt. En sidan tilpas-
ning tager tid, idet nogle virksomheder
ma lukke, og andre skal opbygges, hvor-
for der midlertidigt kan opsta et fald i den
samlede produktion og eventuelt ledig-
hed. Disse kortsigtede omkostninger kan
generelt ikke bruges som argument mod
samhandel, da de som oftest mere end
opvejes af de langsigtede gevinster. End-
videre kan de kortsigtede omkostninger
begrznses. Handelsabningen kan maske
mere hensigtmaessigt indfores gradvis, li-
gesom staten kan medvirke til at afbade
de negative effekter gennem eksempelvis
omskoling af arbejdskraft.

Tilsvarende er det ogsa vanskeligt at
forudsige, hvordan velfeerdsgevinsten pé
lang sigt fordeles mellem landene, og der-
med om voksende handel betyder, at
indkomstforskelle mellem de samhand-
lende lande bliver sterre eller mindre
(Slaugther, 1997). Dette spergsmal mi
derfor afgeres empirisk, hvilket vil blive
diskuteret nedenfor. Det er dog muligt at
pege pa nogle mekanismer, hvor igennem
handelsliberaliseringer kan virke ligheds-
skabende. En liberalisering af udenrigs-
handlen gor det eksempelvis muligt og
billigere at importere materialer og in-
vesteringsgoder. Derved kan lande pa et
relativt lavt teknologisk stadium bdde
opnd en mere effektiv produktion gennem
adgang til de bedste materialer og fa mu-
lighed for at udnytte de tekniske frem-
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skridt, der udvikles i teknologisk mere
fremstdende lande. Derfor kan der skeen
teknologisk “catching-up”, som kan
mindske forskellene 1 landenes indkom-
ster (Krugman, 1979).

Omvendt kan der ogsd vare forhold,
der far handel til at udvide indkomst-
forskellene mellem de samhandlende
lande. Mens fr1 handel mellem lande gi-
ver forbrugere og virksomheder adgang
til et mere varieret vareudbud til lavere
priser, dbner det ogsd mulighed for, at
virksomheder frit kan valge deres geo-
grafiske placering. Det er sdledes ikke af-
gorende, om produktionen finder sted i
samme land, som varerne forbruges. Der-
med er det muligt, at produktionen bliver
koncentreret nogle fi steder, der er spe-
cielt attraktive ud fra virksomhedernes
enske om at minimere produktionsom-
kostningerne. Nar det kan vare hensigts-
massigt for en virksomhed at placere sig
geografisk tet ved andre virksomheder,
kan det eksempelvis skyldes, at den let-
tere kan folge med i den teknologiske
udvikling 1 branchen og derigennem opna
gevinster gennem vidensoverfersel. Et
andet eksempel er, at der lokalt kan eksi-
stere en arbejdsstyrke med branche-
specifikke kvalifikationer, som nye virk-
somheder kan drage nytte af. Silicon Val-
ley er et velkendt eksempel pa en sddan
koncentration af produktionen.* Hvis de
krefter, der treekker i retning af oget kon-
centration, er tilstrekkelig steerke og lan-
despecifikke, kan nogle lande opleve en
indkomstfremgang pa bekostning af de
lande, hvorfra virksomhederne kommer.
Dermed kan indkomstforskellene vokse,
og der kan opsta en skonomisk struktur
med en sterk kerne og en svag periferi
(Bertola, 1993; Krugman og Venables,
1996). Handelsliberaliseringer kan sale-
des ud fra analytiske overvejelser fore til
bide storre og mindre indkomstlighed



mellem lande, og en vurdering af, hvilke
krefter der er stzrkest, mad baseres pa
empiriske analyser, jf. nedenfor.

Handel og indkomstfordeling

Selv om fokus 1 denne artikel is@r er pa
de gevinster, som lande kan opné gennem
handel, er det vigtigt at fremhave, at &n-
dringer i handelsmenstre kan have effek-
ter pd indkomstfordelingen i det enkelte
land. Nogle typer af handel kan siledes
fore til, at nogle grupper af personer vin-
der, mens andre taber, pa trods af at lan-
det som helhed opnédr en gevinst. I en
vurdering af, hvordan indkomstforde-
lingen i det enkelte land &endres som folge
af mere handel, bliver opdelingen af hand-
len 1 de tre ovenfor nevnte typer central.

Med mindre landene specialiseres fuld-
stendig, vil handel pa grundlag af kom-
parative fordele, dvs. interindustriel han-
del og handel med vertikalt differentie-
rede produkter, medfore, at prisen pa en
vare af given kvalitet bliver den samme i
alle lande. Safremt varerne produceres
med den samme teknologi, vil ogsa fak-
torprisemne, for eksempel aflenningen af
arbejdskraft og forrentningen af kapital,
blive ens i landene. Dette vil generelt fore
til forskydninger i de enkelte landes ind-
komstfordeling, da enten lonmodtagere
eller ejere af produktionskapital far en
indkomstgevinst, mens den anden gruppe
fir et indkomsttab i forhold til en situa-
tion uden handel.

En sddan tendens til faktorprisud-
ligning er specielt blevet diskuteret i rela-
tion til efterspergslen efter og aflennin-
gen af ufaglert arbejdskraft i de industria-
liserede lande som eksempelvis Danmark.
Eftersom stadig flere nuvarende og tidli-
gere udviklingslande samt landene i Cen-
tral- og @steuropa producerer industripro-
dukter med et stort indhold af ufaglaert

arbejdskraft og szlger dem pad verdens-
markedet, kan de ufaglertes lon blive
presset nedad 1 den industrialiserede del
af verden. Da lennen for de danske ufag-
leerte imidlertid ikke kan falde frit pa
grund af overenskomster og eksistensen
af arbejdsleshedsunderstettelse, vil en
eventuel tendens til faktorprisudligning 1
stedet for sld ud i eget ledighed for de
ufaglerte. En sadan udvikling, der favo-
riserer personer med en erhvervsuddan-
nelse pa bekostning af ufaglert arbejds-
kraft, kaldes ofte ““skill-bias”. “Skill-bias™
kan dog ogsa opsta som felge af andre
faktorer, jf. 1 svrigt nedenfor.

I mods®tning til handel baseret pi
komparative fordele vil intraindustriel
handel med produkter af ens kvalitet, dvs.
handel baseret pa blandt andet stordrifis-
fordele, ikke pavirke de relative faktor-
priser i samme udstreekning. Det skyldes,
at virksomhederne i de forskellige lande
allerede anvender de samme typer af ka-
pital og arbejdskraft, for handlen opstir.
Fremkomsten af handel vil derfor ikke
pavirke den relativ efterspergsel efter de
forskellige produktionsfaktorer (Krug-
man, 1990). Selv om handel 1 dette til-
feelde ikke systematisk favoriserer nogle
grupper 1 det enkelte land, kan eget han-
del godt pa kort sigt medfore, at nogle
vil opleve et tab, hvis eksempelvis den
virksomhed, de arbejder pd, ma lukke pa
grund af den nye konkurrence udefra.

Institutionelle rammer og udviklin-
gen i den internationale handel

Efter nu at have givet en introduktion til,
hvad ekonomisk teori har at sige om den
internationale handels irsager og konse-
kvenser, vil vi nu ga over til en beskri-
velse af, hvordan handlen i praksis synes
at have pavirket de nuverende EU-lande
og iser Danmark. Forst skal en rekke
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@ndringer 1 de institutionelle rammer for
den internationale handel dog kort
opridses, da de har varet afgerende for
udviklingen i handelsmenstrene. Samti-
dig er disse @ndringer ogsa eksempler pa,
hvilke faktorer der kan fore til den slags
oget handel, som der jeevnligt, men lidt
upracist, blev refereret til i beskrivelsen
af handlens konsekvenser.

Som allerede nzvnt 1 indledningen
havde mange lande en stor udenrigshan-
del 1 starten af arhundredet, og der var
generelt fa hindringer for en fri interna-
tional samhandel. Dette billede &ndredes
markant under 1930’ernes krise, og ved
udgangen af 2. verdenskrig var de fleste
lande karakteriseret ved en protektioni-
stisk handelspolitik og en udenrigshan-
del, der var af vasentlig mindre betyd-
ning end tre artier tidligere.

Siden er de vesteuropziske varemar-
keder 1gen gradvis blevet mere integre-
ret, siledes at handlen i dag er nasten
fuldkommen fri. Ferste skridt blev taget
med etableringen af det Europ®iske Kul-
og Stilfzellesskab 1 1952, mens malszt-
ningen om ¢t egentligt felles marked blev
formuleret i Rom-traktaten, der dannede
grundlaget for oprettelsen af det Europzi-
ske Okonomiske Fallesskab 1 1957. En-
delig skulle programmet for det indre
marked, der blev vedtaget 1 1986, sikre
en sammensmeltning af de europaziske
markeder inden udgangen af 1992 ved at
fleme alle eksisterende barrierer for va-
rer, tjenester, personer og kapitalens frie
bevaegelighed. Samtidig med, at det eko-
nomiske samarbejde mellem EU-landene
er blevet taettere, er der sket en udvidelse
i bredden dels gennem optagelsen af nye
medlemmer i EU, dels gennem indgéel-
sen af frihandelsaftaler med andre lande.

Udviklingen i retning af frihandel er
dog ikke blot foregdet i Europa. Regio-
nale handelsblokke er dannet i for eksem-
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pel Sydastasien og Nord- og Sydamenka,
og sidelebende er der indgdet internatio-
nale handelsaftaler. Allerede 1 1949-51
fandt sledes den forste af otte GATT-
runder sted med det sigte at ege den in-
ternationale handel gennem reduktioner
af importtariffer og handelskvoter. De
efterfolgende GAT T-runder opnéede med
sterre eller mindre succes yderligere li-
beraliseringer af verdenshandlen. Endvi-
dere har ensket om at skabe de fornedne
institutionelle rammer for losningen af
handelsrelaterede konflikter resulteret i
oprettelsen af World Trade Organization
(WTO) i 1994.

Udviklingen mod fri handel har sile-
des veret gradvis med hensyn til bade
hvor mange af verdens lande, der har del-
taget, og afviklingen af hindringer for
handel. Da der endvidere er mange typer
af handelsrestriktioner, eksempelvis im-
porttold, valutarestriktioner og handels-
kvoter, er det vanskeligt at vurdere deres
samlede effekt pA graden af et lands Aben-
hed over for handel. Dermed er det ogsa
svaert at kvantificere den relative betyd-
ning af alle de handelsliberaliseringer, der
lebende er gennemfert siden 2. verdens-
krig. Den ophzvelse af valutarestriktio-
nerne, der fandt sted 1 de fleste EU-lande
omkring 1960, var dog utvivlsomt et vig-
tigt skridt. Ligeledes betod oprettelsen af
EF og de senere handelsafialer mellem EF
og landene uden for store reduktioner i
handelsrestriktionerne. Der er siledes
neppe tvivl om, at det store trak mod fri
handel 1 Vesteuropa fandt sted 1 lobet af
1960’erne og begyndelsen af 1970’emne
(Ben-David, 1993).”

Dette afspejler sig tydeligt 1 udviklin-
gen i EU-landenes eksport, jf. figur 1. 1
1960 udgjorde EU-landenes cksport til
de andre EU-lande 6 pct. af BNP, mens
den tilsvarende andel var knap 13 pet. i
1974, hvorefter der kun har varet en for-



Figur I. EU-landenes eksport af varer, 1960-1995
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Kilde: EU-kommisionen, 1997; 139-141.

holdsvis svag stigning. Derimod udgjorde
EU-landenes eksport til lande uden for
EU ca. 8,5 pct. af BNP i bide 1960 og
1995, og hvis der ses bort fra effekterne
af de haje oliepriser mellem 1974 og
1986, har denne andel varet meget kon-
stant i hele perioden. Hvis der ogsa tages
hojde for, at vaeksten i BNP var meget
hejere for 1973 end 1 den efterfolgende
periode, var der 1 196(0F'erne en meget
kraftig vaekst 1 eksporten af varer. Endvi-
dere illustrerer figuren, at handlen mel-
lem de vesteuropaiske lande er blevet
mere og hurtigere liberaliseret end hand-
len med lande 1 andre dele af verden, hvil-
ket viser sig ved, at handlen mellem EU-
landene i dag har en storre betydning end
handlen med lande udenfor, end den havde
for 35 ar siden.

Selv om figuren viser, at den samlede
eksports betydning for EU-landene har
varet nesten uendret siden midten af
1970’erne, kan det dog ikke nodvendig-
vis tages som udtryk for, at konkurren-
cen pa de internationale varemarkeder er
blevet stabiliseret. En medvirkende fak-
tor til stagnationen 1 handlens betydning

Ekspon, il T

..................

(L4

P, W

“Eksport til andre EU-lande

1985 149

Finland, Sverige og @strig indgir ikke, og tallene for Tyskland omfatter kun Vest-

har siledes varet den stadig storre be-
tydning, som de private service og tjene-
steydende erhverv samt den offentlig sek-
tor har faet i landenes BNP. Opgores vare-
eksporten derfor 1 forhold til produktio-
nen 1 de vareproducerende erhverv, dvs,
landbrug og fremstilling, 1 stedet for BNP,
findes, dels at varehandlen udgjorde knap
80 pct. af disse erhvervs bruttofaktorind-
komst omkring 1990, dels at handlens
betydning voksede jaevnt helt frem til
midten af 1980°eme (Det @konomiske
Rad, 1997: 163). De vareproducerende
erhverv pavirkes derfor af og mii 1 stadig
storre grad forholde sig til udviklingen
pa de internationale varemarkeder.

Frihandel giver oget velstand

Den ekonomiske teori forudsiger ret en-
tydigt, at handelsliberaliseringer og oget
handel medforer velstandsstigninger, og
dette resultat bekreftes klart 1 en lang
rekke empinske studier. Sammenlignes
udviklingen 1 BNP pa tvars af en stor
del af verdens lande, viser det, at lande,
der er relativt dbne over for handel med
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andre lande, generelt klarer sig betyde-
ligt bedre end lande, hvor der er flere
handelsrestriktioner (Edwards, 1997,
Levine og Renelt, 1992). Ses der alene
pa handelsliberaliseringerne inden for
EU, viser analyser, at EU- og EFTA-lan-
dene havde en noget storre vakst end de
avrige OECD-lande 1 perioden 1975-85.
Derimod var der ikke nogen vasentlig
forskel i1 vaeksten for medlemmerne af
henholdsvis EU og EFTA (Henrekson
m.fl., 1996). Da der fra midten af
1970°emne 1 vid udstrekning var fri han-
del mellem samtlige EU- og EFTA-lande,
tyder det p4, at samarbejdets konkrete in-
stitutionelle form ikke spillede en afge-
rende rolle.

Selv om alle lande, der liberaliserer
handlen med omverdenen, efter alt at
demme opnir en gevinst, er det mere usik-
kert, hvordan gevinsterne fordeles. For at
afgore dette spergsmal er der de senere
ar kommet en lang rekke empiriske un-
dersogelser, der soger at afdekke, om
eget handel ferer til konvergens eller di-
vergens 1 de samhandlende landes BNP.
Flere af disse undersegelser tyder pa, at

indkomsterne for grupper af lande, der
handler forholdsvis meget indbyrdes, ud-
lignes (Ben-David, 1996; Sachs og War-
ner, 1995). Endvidere synes denne ind-
komstudligning ikke at ske pa bekostning
af de rigere lande. Tvartimod ages vak-
sten 1 alle lande som folge af handlen.

Inden for EU er indkomsterne, opgjort
som BNP pr. indbygger, ogsa konvergeret
kraftigt siden 1960, jf. figur 2. Sprednin-
gen, der er et mal for, hvor meget lande-
nes indkomst afviger fra den gennemsnit-
lige indkomst, er sdledes reduceret fra 25
pet. 1 1960 til godt 15 pet. 1 1994, Derer
naturligvis en lang rzkke andre faktorer
end handel, der pdvirker landenes ind-
komster, men der kan peges pd i hvert til-
fzlde to episoder 1 de forlebne knap 40
ar, hvor der inden for EU har varet sam-
menfald mellem indkomstkonvergens og
liberaliseringer af handel (Det @konomi-
ske Rad, 1997).

For det forste var 1960’eme karakte-
riseret af stigende handel, hej vakst og
indkomstkonvergens, hvilket tydeligt ses
af figuren. Denne indkomstkonvergens
kan delvist henfores til, at dannelsen af

Figur 2. Spredning 1 EU-landenes BNP pr. indbygger, 1960-1994
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Kilde: Det @konomiske Rad, 1997: 147.
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det Europxiske Fallesmarked i 1960
forte til indkomstkonvergens mellem de
oprindelige medlemslande (Ben-David,
1993). Imidlertid foregik deri 1960’ eme
generelt en kraftig udligning af indkom-
sterne mellem alle de nuvarende medlem-
mer af EU, og det var is®r i de mindst
integrerede lande, Spanien, Portugal og
Grakenland, hvor indkomsterne pr. ind-
bygger voksede og nezrmede sig niveauet
i de ovrige lande. P4 den baggrund ber
betydningen af EU i forhold til andre
indkomstudlignende faktorer ikke over-
tones. Den anden episode af indkomst-
konvergens opstod ved Spanien og Por-
tugals optagelse i EU i1 1986. Dette forte
til en kraftig stigning 1 de to landes han-
del med de ovrige medlemslande, samti-
dig med at deres BNP pr. indbygger vok-
sede relativt mere end EU-gennemsnittet.
Spredningen i EU-landenes indkomster
blev derfor reduceret, og det er den vea-
sentligste arsag til den reduktion i perio-
den 1985-90, der kan ses i figuren.

Aspekter af dansk udenrigshandel,
1960-94

Danmark adskiller sig fra de fleste andre
EU-lande ved l&nge at have haft en for-
holdsvis stor handel med andre lande.
Males varehandlen i forhold til BNP, har
den sdledes ligget ret konstant pa mellem
25 og 30 pet. 1 hele perioden siden 1950,
jf. figur 3. I den forstand er den danske
afthengighed af handlen med udlandet
ikke &2ndret meget. [ en vurdering af Dan-
marks dbenhed over for omverdenen er
det imidlertid mere retvisende, hvis vare-
handlen ses i forhold til produktionsvar-
dien 1 de vareproducerende erhverv, og
det giver et noget andet billede. Denne
andel er sdledes steget fra 25 pct. omkring
1950 til 50 pet. 1 1996, og stigningen er
kommet nogenlunde jevnt gennem perio-
den. Producenterne af varer er derfor ble-
vet langt mere afth@ngige af at kunne af-
sette varer pd verdensmarkedet, ligesom
de har oplevet en stadig stigende konkur-

Figur 3. Dansk udenrigshandel, 1984-1996
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Anm.: Udenrigshandlen er opgjort som gennemsnittet af varecksporten og -importen. Kun
prodiktionsverdier i1 landbrug, energiudvinding og fremstilling er medtaget 1 serien
for udenrigshandlen som andel af produktionsverdi.

Kilde: Danmarks Statistik, ADAM databanken.
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rence fra importerede varer pd det danske
hjemmemarked.

Samtidig med at en stadig sterre del af
de varer, der produceres i Danmark,
eksporteres til andre lande, er der sket et
markant skift i eksportens sammenszat-
ning pd varer. I 1961 udgjorde landbrugs-
produkter 55 pct. af den samlede eksport,
mens andelen var faldet til 24 pct. 1 1994,
Dette fald modsvares af en stigning i eks-
porten af industriprodukter som isar far-
maceutiske produkter, visse typer af ma-
skiner og mobler. For at fa et indtryk af,
hvorndr dette skift 1 eksportens vare-
sammenstning indtraf, er der beregnet
et indeks for hvert ir i den mellemlig-
gende periode.'" Indekset méler, hvor
meget eksportens varesammensatning 1
et givet ar afviger fra sammensatningen
1 1994, dvs. udviklingen 1 eksportstruk-
turen, og resultatet er vist 1 figur 4. Det

fremgér, at den danske eksportstruktur
iser @ndredes hastigt frem til slutningen
af 1970’erne, mens ®ndringerne siden er
kommet i et lidt langsommere tempo.

Nzsten den samme tidsmassige pro-
fil kan genfindes i det andet indeks, der
er vist i figuren. Dette indeks viser, hvor
meget varesammenszatningen 1 den dan-
ske eksport adskiller sig fra varesammen-
sztningen i de ovrige EU-landes samlede
eksport. Fra 1961 til midt i 1970’erne
faldt indekset, hvilket betyder, at den dan-
ske eksportstruktur blev mere lig den,
som findes 1 de andre EU-lande. I den ef-
terfolgende periode er der derimod ikke
sket nogen navneverdig indsnavring i
den grad, hvormed den danske eksport
adskiller sig fra de evrige landes.

Til sammen illustrerer de to indeks tre
forhold vedrerende udviklingen 1 uden-
rigshandlen. For det forste medforte de

Figur 4. Varesammensatningen i dansk eksport, 1961-1994
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Anm.: Den stiplede kurve viser, hvordan varesammensztningen 1 den danske vareeksport er
@ndret. Indekset er beregnet ved at sammenligne varesammensatningen i hvert en-
kelt dr med varesammensatningen i 1994. En indeksveerdi pd | betyder, at vare-
sammensztningen er precis den samme 1 de to 4r, mens en vardi pa 0 svarer til, at
ingen vare var eksporteret i begge 4r. Den fuldt optrukne kurve er et mél for forskel-
len mellem varesammensatningen i hhv. den danske og EU-landenes samlede
eksport.En vardi pa 0 svarer til, at varesammens®tningen var prvcis den samme,
mens en verdi pd | svarer til, at ingen vare indgik 1 begge varesammennsatninger.

Kilde: OECD, Foreign Trade Statistics, og egne beregninger.

18



store runder af handelsliberaliseringer i
1950’erne og 1960°erne kraftige skift 1
den danske eksportstruktur, som dermed
kom til at ligne eksportstrukturen i de
gvrige EU-lande mere. Nir handelslibe-
raliseringerne ikke blot forte til storre
handel, men ogsa til store skift 1 hand-
lens sammens®tning pa varer, skyldes
det, blandt andet at styrken af de tidli-
gere handelsrestriktioner, dvs. import-
tariffer og importkvoter, varierede meget
mellem forskellige varetyper. Idet han-
delsliberaliseringerne fjemede denne
skavhed, voksede handlen for isar de
varer, som tidligere havde varet under-
lagt de kraftigste restriktioner. For det
andet er det vaerd at bemerke, at hand-
lens varesammensatning har vzret for-
holdsvis stabil siden slutningen af
1970 erne, pa trods af en betydelig stig-
ning i den samlede handel. Dette kan mu-
ligvis tages som udtryk for, at blandt an-
det Danmark har tilpasset sig vilkirene
pa et frit verdensmarked, siledes at der i
dag hovedsageligt produceres de varer,
som vi af den ene eller arsag er sarlig
gode til at producere. For det tredje tyder
analysen ikke p4, at den ogede handel har
fort til en koncentration 1 produktionen
og dermed eksporten, som var en af de
mulige konsekvenser af handel, der blev
diskuteret ovenfor. Hvis dette havde ve-
ret tilfeldet, skulle der have varet en ten-
dens til, at den danske eksportstruktur
afveg stadig mere fra de ovrige EU-lan-
des. Denne konklusion bekraftes af for-
skellige beregninger af koncentrationen i
eksporten, der alle viser et fald frem til
midten af 1970’eme, hvorefter koncen-
trationen har varet relativt konstant. Ses
der pa udviklingen i1 de ovrige EU-lan-
des eksport, nar man i langt de fleste til-
felde frem til de samme overordnede kon-
klusioner som dem, der gzlder for Dan-
mark (Det @konomiske Rad, 1997).

Traditionelt har mange analyser af han-
del fokuseret pd, om handlen var interin-
dustriel, dvs. om et land eksporterer an-
dre varetyper end dem, det importerer,
eller intraindustriel, dvs. om eksport og
import bestdr af de samme varetyper. [
takt med at handlen er vokset, og stadig
flere varer kan handles frit, er omfanget
af den intraindustrielle handel steget i alle
lande. Eksempelvis udgjorde intraindu-
striel handel 60 pct. af den danske uden-
rigshandel i 1994 mod blot 32 pet. 11961,
Dette modsvares af tilsvarende fald i den
interindustrielle handel. Indledningsvis
blev der imidlertid argumenteret for, at
det inden for den intraindustrielle handel
er nadvendigt at skelne mellem, om der
udveksles varer af forskellig eller ens
kvalitet, idet disse to typer af handel har
ret forskellige effekter pa de relative ind-
komster i det enkelte land. Dermed fas
en tredeling af den samlede handel, og
udviklingen i denne fordeling er for Dan-
mark vist 1 figur 5."

Pa trods af at figuren dazkker en rela-
tivt kort periode, ses ogsd her det lige
omtalte fald i andelen af interindustriel
handel. Det bemzarkelsesveardige er imid-
lertid, at sterstedelen af faldet i den
interindustrielle handel er modsvaret af
en stigning i den intraindustrielle handel
med produkter af forskellig kvalitet. Pa
den anden side har den andel af den sam-
lede handel, der bestdr af intraindustriel
hande] med varer af samme kvalitet, vae-
ret nogenlunde konstant gennem perio-
den. Disse forholdsvis aggregerede op-
gorelser tyder saledes pa, at den andel af
den samlede danske udenrigshandel, der
er forarsaget af komparative fordele, ikke
er &ndret vasentligt. Da denne type af
handel vil pavirke de relative indkomster
1 det danske samfund, kan der systema-
tisk vaere nogle grupper, der vinder, og
andre, som taber, ved den fortsatte stig-
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Figur 5. Tredeling af den danske udenrigshandel, 1980-1994

.
LE]

Inteaindus. med ens kvaliteler
Al
Intraindustriel med
) forskellige kvalineier
wl Te—
e
20 Imerindustricl
0 e T DT
[9E0 982 1984 1986 JUNE 1990 1992 |wad

Anm.: For en nzrmere besknivelse af, hvordan opdelingen af et lands udenrigshandel er
forctaget, henvises til Fontagne og Freudenberg, 1997 og Greenaway m.fl., 1995,
Kilde: OECD, Foreign Trade Statistics, og egne beregninger.

ning i handlen. Yderligere analyser er dog
pikrzvet, for det er muligt at precisere,
hvilke grupper der er tale om.

Gennemgangen af udviklingslinjer i
den danske udenrigshandel har fokuseret
meget pd dens sammenstning pa for-
skelhge varegrupperinger. Imidlertid kan
det ogsd have betydning at se pa, hvor-
dan handlen fordeler sig pi samhandels-
partnere. Mens handelsliberaliseringerne
inden for EU-samarbejdet for de fleste
medlemslande har betydet, at en storre del
af deres handel foregir med andre EU-
lande, gor det modsatte sig gzldende for
Danmark. Godt nok er ca.to-tredjedele af
den danske import kommet fra andre af
de nuvarende EU-lande 1 alle drene fra
1960 til 1994, men eksporten til lande
udenfor EU er steget fra at udgere godt
30 pet. i 1961 til godt 40 pet. 1 1994,
Denne stigning modsvares forst og frem-
mest af et meget kraftig fald i den andel
af den danske eksport, der gér til Storbri-
tannien.

I relation til globaliseringsdebatten er
det ogsé veerd at notere, at handlen med
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lavtlonslandene inden for EU, her defi-
neret som Grzkenland, Portugal, Irland
og Spanien, er steget markant. Ekspor-
ten til disse lande udger nu 3,2 pct. af
den samlede eksport mod 1,7 pct. i star-
ten af 1960’erne. Tilsvarende er den del
af den samlede danske import, der stam-
mer fra disse fire lande, steget fra 1,3 pct.
i 1961 til 3,3 pet. 1 1994, For sa vidt an-
gar importen fra de tre sydeuropziske
lande skete det meste af stigningen i for-
bindelse med deres optagelse 1 EU, mens
importen fra Irland lobende er steget i
betydning siden midten af 1970’eme.
Selv om der sédledes har varet en kraftig
stigning 1 handlen med disse lande, ud-
gor den stadig en meget begraenset del af
den samlede danske handel, og det er der-
for tvivlsomt, om den har haft nogen nzv-
neverdig effekt pa den danske ekonomi.

Globalisering:
Mulighed eller trussel?

Globalisering er et begreb, som sammen-
fatter den stadig starre integration af ver-



dens lande, der utvivisomt finder sted. En
af globaliseringens mange facetter er ud-
viklingen af globale markeder for varer,
hvor en sterre og starre maengde af den
samlede vareproduktion handles mellem
flere og flere lande. Sporgsmalet er imid-
lertid, om dette aspekt af globaliseringen
udger et afgorende brud med tidligere ti-
ders udvikling. Baseret pa de analyser,
som er omtalt i denne artikel, er det van-
skeligt at havde, at det skulle vaere til-
feldet. Sammenlignet med den omstruk-
turering af handlen mellem de vesteuro-
peiske lande, der fulgte 1 kelvandet pa
de store handelsliberaliseringer1 1950’er-
ne og 1960’erne, er udviklingen 1 de se-
nere ar foregdet 1 et noget mere moderat
tempo. Effekterne pd den danske uden-
rigshandel som folge af blandt andet frem-
komsten af de nyligt industrialiserede
lande i Sydestasien mi pa den baggrund
siges at have vaeret temmelig begrensede.

Heraf folger imidlertid ikke, at der ikke
undertiden vil vare producenter eller
brancher, som oplever en staerkt stigende
konkurrence pé sdvel eksport- som hjem-
memarkeder, hvilket i visse situationer
kan medfare virksomhedslukninger eller
store omstruktureringer. Ligeledes er det
ogsd muligt, at nogle grupper i arbejds-
styrken vil fi vanskeligere ved at finde
beskeftigelse pi grund af konkurrencen
fra varer, der produceres i lande, hvor
prisen pd den pagaldende type arbejds-
kraft er lavere end i Danmark. Pointen er
snarere, at denne type af tilpasnings-
omkostninger altid har forekommet, og
at der ikke synes at vaere indtruffet en for-
ogelse af den hastighed, hvormed @ndrin-
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kommer.

[ en samlet vurdering af varehandlens
konsekvenser er det endvidere afgerende,
at alt tyder pa, at oget international han-
del forer til velstandsgevinster 1 alle de

samhandlende lande. Desuden viser ana-
lyser af udviklingen inden for EU, at lande
med forholdsvis lave gennemsnits-
indkomster fir den forholdsvis sterste
gevinst ved at handle. Frygten for, at han-
del skulle fore til ogede indkomstforskelle
mellem lande, synes siledes ubegrundet.
Alt 1 alt ma globaliseringen og den deraf
folgende ekspansion i den internationale
varchandel opfattes som en mulighed for
at age velstanden og ikke som et problem,
hvis lesning kraver en tilbagevenden til
tidligere tiders protektionisme.

Noter

1. Artiklen bygger i udstrakt grad pa den ana-
lyse af EU-landenes handel. der indpik i Det
Okonomiske Rid (1997: kap. IV). De syns-
punkter, der kommer til udtryk i denne arti-
kel, deles dog ikke nadvendigvis af Det @ko-
nomiske Rids Formandskab.

2. Globalisering som begreb dakker imidlertid
ogsi over andre udviklingstendenser, eksem-
pelvis international kapitalmobilitet og udbre-
delsen af moderne informationsteknologi,
som med rette kan siges at vaere noget nyt, jf.
de evrige bidrag 1 dette temanummer.

3. Freudenberg op Fontagne (1997) viser en
opsplitning af handel, der opererer med syv
forklaringer, Disse fremkommer ved en kom-
bination af forskelle i produktionsmulig-
hedemne og forskelle i graden af konkurrence
pd det enkelte varemarked. Her fokuseres pi
de forklaringer, der synes at ligge bag langt
sterstedelen af eksempelvis den danske uden-
rigshandel,

4. Kvalitet skal i denne sammenhaeng forstis
forholdsvis bredt, idet den centrale egenskab
ved denne type af handel er, at den gennem-
snitlige pris for et lands import af en given
vare afviger systematisk fra den gennemsnit-
lige pris for landets eksport af den samme
vare. Sidanne prisforskelle kan skyldes for-
skelle i det, der normalt forstds ved kvalitet,
men ogsd vaere resultatet af en staerk mar-
kedsfering, som eksempelvis formdr at etab-
lere en eller anden markevare,

5. Selv om mere handel her entydigt fremstilles
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som velferdsforbedrende, er det ikke altid
tilfeldet. En vasentlig forudsatning er sdle-
des, at der betales for alle de samfundsmzes-
sige omkostninger, der er forbundet med han-
del. Specielt skal prisen pd den transport, der
knytter sig til handel, ogsi afspejle den be-
lastning, som miljeet pifores. Udgangspunk-
tet 1 denne artikel er imidlertid, at handlens
negative eksterne effekter ikke bor begran-
ses gennem restriktioner pd handlen, men for
eksempel gennem indferelsen af miljeafgifter.
Romer (1996) giver en forholdsvis enkel in-
troduktion til endogen vakstteori, mens Bamo
og Sala-i-Martin (1995) indeholder en gen-
nemgang af state-of-the-art, herunder ogsé
modeller med international handel.

Baldwin og Forslid (1996) demonstrerer sa-
ledes i en generel model seks forskellige ka-
naler, gennem hvilke eget handel kan fare til
hajere vazkst. Deres model kan delvist opfat-
tes som en generalisering af tidligere model-
ler til belysning af handlens konsekvenser,
idet den giver en sammenh®ng mellem han-
del og vakst i mods®ining til en sammen-
hang mellem handel og indkomstniveau.
Hvilken af de to mulige sammenh®nge der
er den mest relevante, md imidlertid afgores
gennem empinske studier.

En geografisk koncentration af produktionen
kan ogsd opstd, hvis stordriftsfordelene i pro-
duktionen af en given vare er si store, at mar-
kedet kun kan baxre en eller nogle f3 virk-
somheder (Shaked og Sutton, 1984). Givet
storrelsen af eksempelvis det europaeiske mar-
ked vil denne type af koncentration kun sjzl-
dent forekomme (EU-kommissionen, 1996).
Denne konklusion vedrorer alene handlen
med varer. Derimod er der 1 EU stadig bety-
delige restriktioner pd handlen med service-
og tienesteydelser samt eksempelvis el og gas.

. Datagrundlaget for disse samt en rekke af

felgende beregninger er hentet fra OECD’s
database for udenrigshandel. For hvert af de
nuverende EU-lande indeholder det oplysnin-
ger for eksport og import fordelt pd ca. 230
varetyper og opgjort i bide vardier og mang-
der. Endvidere er det enkelte lands eksport
for hver varetype opdelt pd aftagerland, dvs.
de andre EU-lande og resten af verdenen.
Ligeledes er importen af hver enkelt varetype
fordelt pd oprindelsesland, dvs. de andre EU-
lande og resten af verden.

Det skal bemarkes, at opdelingen af hand-
len pé de tre kategorier er foretaget pa grund-
lag af nogle ret arbitrare grasnsevardier, Der-

for ber niveaueme for hver af de tre katego-
rier fortolkes med varsomhed.
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