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1. Indledning

En stigende del af produktionsvardien af den
samlede danske industriproduktion kommer
fra underleverandgrer af halvfabrikata, mens
aftagervirksomhederne i hgjere grad koncen-
trerer sig om forskning og udvikling, mar-
kedsfgring etc. Samtidig er tendensen, at af-
tagervirksomhederne totalt set benytter ferre
og ferre underleverandgrer. Halvfabrikata er
derved af central betydning for den danske
produktion og udenrigshandel. Imidlertid
savnes en analyse af disse forhold, hvilket er
baggrunden for denne artikel.

Indledningsvis afklares begrebet halvfabrika-
ta. Med udgangspunkt i den danske erhvervs-
struktur belyses dern@st halvfabrikatas be-
tydning for beskaftigelsen i den danske in-
dustrielle produktion, den danske internatio-
nale konkurrenceevne samt den danske uden-
rigshandel.

2. Afklaring af begrebet halvfabrikata

I de analyser, der behandler halvfabrikata, er
der stort set ingen afklaring af, dels hvad der
skal forstds ved begrebet halvfabrikata, og
dels hvilke kriterier der skal vare opfyldte,
for at et gode kan karakteriseres som halvfa-
brikata (se f.eks. Ethier (1979 og 82), Mi-
chaely (1984), Helpman og Krugman (1985),
Kol og Rayment (1989), Wyckoff (1992)
samt Krugman (1995)). I bedste fald define-

res halvfabrikata som et input i produktions-
processen. Der er hverken en opfglgende dis-
kussion eller en opstilling af kriterier for at
afgrense halvfabrikata fra andre goder. Dette
vil blive gjort i det fglgende.

Halvfabrikata kan ses som indeholdt 1 kapi-
talbegrebet, i form af flydende kapital, og
derved som et produceret gode, der er led i en
viderebearbejdning til enten et halvfabrikata
af en hgjere foredlingsgrad eller en ferdig-
vare. Derved omfatter halvfabrikata ikke ra-
stoffer og ferdigvarer. Halvfabrikata endrer
Jform i produktionsprocessen ved at blive en-
ten en del af det foredlede produkt eller op-
brugt i forbindelse med foradlingen heraf.
Hvorledes halvfabrikata indgar som et produ-
ceret gode i foredlingsprocessen er illustre-
ret i figur 1.

Halvfabrikata ses at indgd i produktionspro-
cessen som led i en viderebearbejdning til
enten et halvfabrikata af en hgjere for-
@dlingsgrad eller til en ferdigvare. Endvide-
re indgdr der undervejs i foradlingsproces-
sen ogsa andre halvfabrikata samt rastoffer.
Halvfabrikata, der indgir i forzdlingen af
goder, der ikke finder anvendelse hos slut-
brugerne, ben@vnes rene halvfabrikata. Det-
te kan eksempelvis vere stdl, der anvendes
som input i produktionen af mange andre go-
der, blandt andet i produktionen af biler. An-
dre halvfabrikata, som f.eks. benzin, kan ba-
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Figur 1. Model for halvfabrikatas placering i foradlingskaden
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Anm.: »Al« angiver andre input, sd som rdstoffer og andre halvfabrikata.

de anvendes som input i en anden industri og
kgbes af slutbrugerne.

Halvfabrikata er sdledes et produceret gode,
der indgir som input i en viderebearbejd-
ningsproces og derved som led i en for-
@dling. Det vil sige, at halvfabrikata trans-
formeres via produktionsprocessen til goder
af en stgrre verdi, og at godet af en stgrre
veerdi kan vare savel et halvfabrikata som en
feerdigvare. Ved at vare led i viderebearbejd-
ningsprocessen har halvfabrikata ingen selv-
steendig anvendelsesmulighed i den form, det
har. Dette betinger fglgende kriterier for, at et
gode kan karakteriseres som halvfabrikata

— Det skal vare et produceret gode.
— Godet mé ikke have nogen selvstendig
anvendelsesmulighed.

Det fgrste kriterie udelukker rastoffer, mens
det andet kriterie udelukker fardigvarer. Til-
bage er den hierarkiske orden af halvfabrika-
ta efter foradlingsgrad, der indgér i en se-
kventiel produktionsproces.

3. Erhvervsstruktur

Den danske erhvervsstruktur er kendetegnet
ved et meget stort antal underleverandgrer,
som spiller en central rolle i den danske pro-
duktion. Samtidig bestir den danske er-
hvervsstruktur hovedsageligt af sma og mel-
lemstore virksomheder. Dette fremgdr af ta-
bel 1, der angiver virksomhedernes og be-
skeftigelsens fordeling péd virksomheds-
stgrrelse 1 den private sektor for sivel Dan-
mark som en rekke europziske lande.

Danmark har lidt ferre virksomheder med 1-
9 ansatte og lidt flere virksomheder med 10-
99 ansatte end de gvrige europziske lande.
Endvidere ses det, at selv om Danmark har li-
ge sda mange virksomheder med mere end
500 ansatte som de gvrige lande, s& har Dan-
mark en relativt mindre del af beskeftigelsen
i disse store virksomheder. Dette betyder om-
vendt, at en relativ stgrre andel af den danske
beskeftigelse er i sma og mellemstore virk-
somheder med under 500 ansatte. Det ses, at
cirka 80% af den danske beskeftigelse i den
private sektor er indenfor denne virksom-
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Tabel 1. Virksomhedernes og beskeftigelsens fordeling pd virksomhedsstprrelse
i den private sektor. 1990. Procentuel fordeling

Lande '1-9 ansatte 1‘0-99 ansatte 100-499 ansatte 500- ansatte
Virks. Besk. Virks. Besk. Virks.  Besk. Virks.  Besk.
Danmark 80,8 28,3 17.8 34,8 1,2 17,3 0.2 19,7
Norge 89,9 30,9 9.4 32,9 0,7 18,8 0.1 17.5
Italien 913" 425 8,3 26,6 04 11,3 0.1 19,7
Spanien 84,4 29.2 14,8 36,1 0.7 14,6 0.1 20,1
Portugal 86,1 24,3 12,8 35,4 0.9 19,5 0,1 20,8
Schweiz 80,8 22.8 17,6 3.3 1.4 20,1 0,2 254
Frankrig 83,6 22,0 15,0 28.0 1,2 16,3 0.2 33,7
Storbritannien 92,5 27,1' 6,8 22,1 0,6 17,1 0,1 33,8
Belgien 84,2 16,9 14,4 28,8 1,2 19,1 03 353
Tyskland 82,0 15,9 16,7 28,7 1,2 18,2 0,2 37,2
EU-12 84,7 24.3 14,2 27,9 1,0 16,5 0.2 31.4

Anm.: | inkluderer virksomheder uden ansatte. 2 inkluderer de 12 medlemslande pr. 1990,

Kilde: Eurostat (1994).

hedskategori. Det eneste land, der har en
stgrre andel, er Norge.

Det forhold, at de store danske virksomheder
med over 500 ansatte er relativ sma sammen-
lignet med andre landes store virksomheder,
underbygges af figur 2, hvor landene er rang-

Figur 2. Gennemsnitlig beskeeftigelse i store virksomheder
med over 500 ansatte for udvalgte uropeiske lande, 1990
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ordnet efter den gennemsnitlige beskeftigel-
se.

De store virksomheder i Danmark har i gen-
nemsnit 1479 ansatte og ligger derved pa ni-
veau med lande som Portugal og Schweiz og
langt under EU-gennemsnittet og gennem-
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Tabel 2. Udviklingen i den danske beskeftigelse indenfor den industrielle halvfabrikata-
produktion henholdsvis den samlede industrielle produktion, 1972-1988

Alle virksom-  Nedlagte Overlevende Nye Nye Samlet newto-  Alle virks:n-—
heder 1972 virksomheder virksomheder filialer firmaer udvikling heder 1988
Halvfabrikata 117123 -34803 -5281 +11018 +18208 —10858 106265
Alle varer 416307 -128547 -10609 +39764 +67962 -31430 384877

Anm.: Maskell anvender betegnelsen »mellemprodukter« i samme betydning som halvfabrikata.
+ angiver en tilvakst i beskeftigelsen, mens — angiver et fald.

Kilde: Maskell (1992).

snittet 1 de store lande. Den danske erhvervs-
struktur er fglgelig karakteriseret ved smi og
mellemstore virksomheder og derved gen-
stand for en hgj grad af konkurrence.

4. Beskeftigelse

Beskaftigelsen i den danske halvfabrikata-
produktion udggr en betydelig del af den
samlede danske industrielle beskaftigelse. I
tabel 2 er udviklingen i beskftigelsen i den
industrielle halvfabrikataproduktion sam-
menholdt med udviklingen i beskzftigelsen i
den samlede industrielle produktion.

Beskaftigelsen indenfor den industrielle
halvfabrikataproduktion er gennem hele peri-
oden pa over 100.000 ansatte samt udggr cir-
ka 28% af den samlede danske industrielle
beskaftigelse. Endvidere ses det, at beskef-
tigelse indenfor den industrielle halvfabrika-
taproduktion falder med godt 9% fra 1972 til
1988, og at denne udvikling svarer til be-
skaftigelsesudviklingen i den samlede indu-
strielle produktion. Dette kan h&nge sammen
med, at der siden begyndelsen af 80-erne har
varet en stigning i maengden af de danske di-
rekte udenlandske investeringer.

5. Den internationale konkurrenceevne

Begrebet konkurrenceevne er bredt dekken-
de og finder anvendelse pd sdvel mikrogko-
nomiske som makrogkonomiske problemstil-
linger sa som en virksomheds og en industris

indtjeningsevne, beskaftigelsen samt beta-
lingsbalancen. Der kan slas bro mellem de
makrogkonomiske og virksomhedsgkonomi-
ske elementer ved at analysere konkurrence-
evnen pa branche-niveau. Konkurrenceevnen
er derved knyttet til tre niveauer: den enkelte
virksomhed, den enkelte branche samt lan-
det.

5.1. Konkurrenceevne pa virksomhedsniveau
Et begrebsapparat vedrgrende den enkelte
virksomheds konkurrenceevne findes 1 Dun-
nings (1977, 1988a, 1988b samt 1992)
»eklektiske paradigme«. Det eklektiske para-
digme er et holistisk paradigme, det vil sige
en sammenfatning af flere forskellige teorier,
og er specielt knyttet til fremkomsten af mul-
tinationale selskaber. Dunning opstiller fgl-
gende tre ngdvendige betingelser — de sa-
kaldte OLI-fordele — for, at en international
fordeling af produktionen er rentabel (Dun-
ning, 1977, 88a: 13-40, 88b samt 1992: 76-
86)

— »Ownership-Specific Advantages«/»Ejer-
specifikke fordele«

— »Location-Specific Variables«/»Lokalise-
ringsfordele«

— »Internalization-Incentive
»Internaliseringsfordele«

Advantages«/

»Ejerspecifikke fordele« er fordele som en
virksomhed besidder i forhold til andre virk-
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somheder som f.eks. ene adgang til rastof-
fer, adgang til billige inputs, stordriftsforde-
le, overlegen teknologi, menneskelig kapital
(»human capital«), forskning og udvik-
ling, patenter, markedskendskab, markevarer
m.m. Der er derved hovedsageligt tale om vi-
densbaserede samt unikke goder, som er
knyttet til en virksomhed, og som ingen an-
dre virksomheder har enten fysisk eller gko-
nomisk adgang til. De vidensbaserede goder
har karakter af et offentligt gode, idet de kan
benyttes pa flere produktionssteder uden at
deres vardi reduceres. De nzvnte fordele er
mere udtalte, des mere mobile produktions-
faktorerne er, hvorfor den internationale han-
del indenfor virksomheden i hgjere grad vil
foregd med halvfabrikata end med faerdigva-
rer. Den virksomhedsinterne handel med
halvfabrikata kan deslige begrundes i et gn-
ske om at opretholde et hgjt kvalitetsniveau
eller bestemte leveringstider. I sammenhang
hermed kan der i en virksomheds ferdigvare-
produktion vare knyttet et unik halvfabrika-
ta, der opfylder nogle bestemte specifika-
tionskrav.

Der er tale om »Lokaliseringsfordele«, sa-
fremt vertslandet ggr det fordelagtigt for
virksomheden at producere i dette land frem
for at producere i hjemlandet og eksportere
til veertslandet. Dette kan skyldes, at virk-
somheden vil begr@nse transportomkostnin-
gerne samt undgd importbegrensninger sa
som told og kvoter. Endvidere opnér virk-
somheden derved narhed til aftagerne af dets
produkter. Desuden kan fordelene vare be-
tinget af, at produktionsfaktorerne i vertslan-
det enten er billigere eller mere produktive,
og herunder at arbejdskraften er bedre ud-
dannet. Ved at produktionen sgges lokaliseret
i1 overensstemmelse med landenes faktorud-
rustning, er de »Lokaliseringsfordele« ogsa
betinget af forskelle i landenes faktorpropor-
tioner. Endelig har vartslandets infrastruktur
samt sociopkonomiske faktorer som forskel-
le i sprog, kultur, forretningstraditioner og
ideologi betydning for disse fordele. Der er

saledes tale om fordele, der knytter sig til ud-
nyttelse af »Ejerspecifikke fordele« i et be-
stemt geografisk omrade i forhold til andre
omrader.

Indebzrer en kontraktbaseret lgsning som
f.eks. licens en risiko for imitering af pro-
duktet eller en mindre kontrol med markedet,
er der endvidere tale om »Internaliseringsfor-
dele«. Det vil sige, at virksomheden har en
konkret viden omkring produktionen af en
ferdigvare, den vil beskytte ved at etablere
sig i vartslandet i form af datterselskaber.
Endvidere kan det vare ngdvendigt at inter-
nalisere, safremt der ikke eksisterer et vel-
fungerende marked. Endelig bliver der ved
en international fordeling af produktionen
mulighed for blandt andet at gennemfgre
prisdiskriminering. Internalisering dakker
saledes over interne overfgrsler mellem de
forskellige enheder i det multinationale sel-
skab og knytter sig til udnyttelse af de »Ejer-
specifikke fordele«.

Baggrunden for dannelsen af et multinatio-
nalt selskab er derfor, at virksomheden gerne
vil beholde den genererede viden og ikke vil
af med den via markedet. Det vil sige, at
overfgrslen af den genererede viden via virk-
somhedsinterne kanaler omgar markedsme-
kanismen og giver derved det multinationale
selskab en konkurrencemassig fordel. De
samlede OLI-fordele skal modsvare de ulem-
per, der er afledt af, at betingelserne for pro-
duktion i et vertsland ikke er de samme som
for en lokal virksomhed. Der vil v@re om-
kostninger forbundet med blandt andet kom-
munikation tilbage til hjemlandet samt udsta-
tionering af personale i form af lgntilleg.
Endvidere vil virksomheden ikke have det
samme kendskab til vertslandets lovkom-
pleks, som den lokale virksomhed har.

Transportomkostningernes hgjde i forhold til
komparative fordele i de enkelte lokaliteter
kan derved have betydning for, hvor produk-
tionen lokaliseres. Dette forhold er desuden

45




blevet belyst af Helpman (1984) og senere
Helpman og Krugman (1985), Krugman og
Venables (1990, 95 og 96) samt Markusen
(1995). Overfert pd arbejdskraftintensive
halvfabrikata vil det vare fordelagtigt at lo-
kalisere halvfabrikataproduktionen i et ar-
bejdskraftrigt land, sifremt de komparative
fordele mere end modsvarer transportom-
kostningerne ved import til videreforedling i
hjemlandet. Omvendt kan det vare hensigts-
massigt at lokalisere produktionen af et
kapitalintensivt halvfabrikata i hjemlandet,
mens en arbejdskraftintensiv samleproces
med fordel kan lokaliseres i vartslandet. For-
skelle i landenes faktorproportioner fér sale-
des 1 endnu hgjere grad betydning, nar bade
halvfabrikata- og fardigvareproduktionen
kan fordeles pa lokaliteter i overensstemmel-
se med landenes faktorudrustning.

5.2. Konkurrenceevne pa landeniveau

Et lands internationale konkurrenceevne af-
hanger pé kort sigt af udviklingen i den om-
kostningsmassige konkurrenceevne, mens
den pad langt sigt tillige afhanger af en rekke
mere strukturelle forhold. Udviklingen i den
omkostningsmassige konkurrenceevne skal
forstas bredt som evnen til at erobre mar-
kedsandele og afhaznger blandt andet af
kvantitative faktorer som de relative lgnnin-
ger, den relative produktivitet, den effektive
valutakurs samt renten i forhold til udlandet.
Med andre ord udggr de kvantitative faktorer
den del af den omkostningsmassige konkur-
renceevne, der bestemmer de relative enheds-
omkostninger og dermed den prismwssige
konkurrenceevne.

Den grad, hvormed eksporten af de enkelte
varer og dermed eksportandelene vil blive
bergrt af @ndringer i den prismassige kon-
kurrenceevne, vil afhznge af sivel efter-
sporgsels- som udbudselasticiteterne, hvorfor
de enkelte eksportvarer ikke bliver bergrt i
samme omfang. Elasticiteterne for den dan-
ske cksportefterspgrgsel fremgéar af fglgende
tabel

Tabel 3. Elasticiteter for den danske ekspori-
eftersporgsel fordelt efter SITC- afsnit.

Numerisk
SITC-afsnit Hvijer Samm?n_\rejet
elasticitet elasticitet
Landbrugsvarer 1,34 0,53
Tobak, Drikkevarer 0,97 0,98
Révarer 1,11 0,85
Kemiske produktion 1,13 1,19
Halvfabrikata 1,54 1,56
Maskiner 1,39 1,25
Forbrugsgoder 1,10 0,78
Samtlige varer 1:32 0,88

Anm: Den sammenvejede elasticitet fremkommer
ved en sammenvejning af de enkelte elastici-
teter med deres relative betydning for ekspor-
ten.

Kilde: Nielsen (1984, 2.del: 111).

Den mest elastiske eksportvare ses at vare
halvfabrikata, hvilket indikerer, at den pris-
massige konkurrence i eksporten af halvfa-
brikata er relativ hgj.

Et indtryk af konkurrencen fra udenlandske
halvfabrikataproducenter pa det indenland-
ske marked fés af tabel 4, hvor substitutions-
elasticiteterne mellem importerede og inden-
landsk producere halvfabrikata for tre indu-
striclle hovedvaregrupper er vist. Det frem-
gar heraf, at der ogsd pa det indenlandske
marked er tale om en hgj grad af prismassig
konkurrence i handlen med halvfabrikata.

Den omkostningsmassige konkurrenceevne
og dermed evnen til at erobre markedsande-
le er ikke kun afh@ngig af de ovennavnte
kvantitative faktorer men ogsé af kvalitative
faktorer som produkternes kvalitet, design,
virksomhedsimage, markedsfgring, finansie-
ringsmuligheder samt evnen til at efterkom-
me eksportordrer. Produkternes kvalitet ind-
gér selvsagt ikke direkte i den prismessige
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Tabel 4. Substitutionselasticiteten
mellem importerede og indenlandsk
producerede halvfabrikata

Jern- og Transport- Kemisk
metalindustri middelindustri industri
2,42 2,78 3,01

Kilde: Frandsen (1995).

konkurrenceevne, idet en forbedret teknologi
og dermed ¢get produktivitet her er for
uzndret produktsammensatning. Dette bety-
der, at man i den prismassige konkurrence-
evne fanger betydningen af udviklingen i
procesteknologien men ikke betydningen af
udviklingen i produktteknologien. En for-
bedret produktteknologi vil fgre til en for-
bedret kvalitet af de eksisterende produkter
samt udvikling af nye produkter, det vil sige
til produktinnovation. Den innovative aktivi-
tet vil veere afhengig af de teknologiske mu-
ligheder samt mangden og kvaliteten af de
ressourcer, der anvendes til innovation. Kra-
vene til halvfabrikata bliver i takt med den in-
novative udvikling skarpede og mere speci-
fikke, hvorved den gkonomiske udvikling vil
afhenge af, hvor godt disse tilpasses denne
udvikling.

At udviklingen i markedsandele ogsa afhan-
ger af evnen til at efterkomme eksportordrer,
er en relevant konkurrenceparameter for et
lille land som Danmark med mange sma og
mellemstore virksomheder. I tilfelde af en
kraftig efterspgrgselsvaekst pa eksportmarke-
derne vil disse virksomheder hurtigt kunne
komme i kapacitetsproblemer. Jo tattere in-
dustrierne er pa deres kapacitetsgranser, des
stgrre er sandsynligheden for, at priserne
presses i vejret, hvorved der tabes markeds-
andele. Da en stor del af produktionsvardien
af den samlede danske industriproduktion
kommer fra halvfabrikataproducenter, har
kapaciteten i halvfabrikataproduktionen der-

ved en stor betydning for udviklingen i mar-
kedsandele.

Pa lengere sigt afh@nger den internationale
konkurrenceevne tillige af en rakke mere
strukturelle forhold. Is@r faktorudrustningen,
herunder investeringer i uddannelse, forsk-
ning og infrastruktur, samt hvor effektivt va-
re- og arbejdsmarkederne fungerer, har be-
tydning for konkurrenceevnen pa langere
sigt. I et lidt l@ngere perspektiv er det derfor
afggrende at styrke den strukturelle konkur-
renceevne via forskning og udvikling samt
investeringer i ny teknologi. Mulighederne
for at forbedre den strukturelle konkurrence-
evne vil derfor ogsd vere afhengig af, om
landet befinder sig pa forkant med den tek-
nologiske udvikling indenfor halvfabrikata-
produktionen.

5.3. Konkurrenceevne pa brancheniveau
Der kan slds bro mellem de makrogkonomi-
ske og virksomhedsgkonomiske elementer i
konkurrenceevnebegrebet ved at analysere
konkurrenceevnen pa branche-niveau. Til
dette formal har Porter (1990) udviklet den
sakaldte »nationale diamant model«, hvor fi-
re hovedgrupper af forhold bidrager til at pa-
virke branchens konkurrenceevne. Det drejer
sig om

— Faktorudrustning: et lands forsyning af
uddannet arbejdskraft, viden og erfaring,
naturresourcer, kapital og infrastruktur,
samt evnen til at omsatte disse ngglefak-
torer til konkurrencemassige fordele.

— Efterspgrgselsforhold: den hjemlige efter-
sporgsel kan via udnyttelse af stordrifts-
fordele fore til et pres pé priserne i nedad-
gaende retning og derved forbedre kon-
kurrenceevnen, men langt stgrre betyd-
ning tilskrives efterspgrgslens dynamiske
indflydelse pa konkurrenceevnen.

— Beslwgtede brancher og stgttebrancher: i
det omfang beslegtede brancher og stgtte-
brancher er internationalt konkurrence-
dygtige, kan disse indgd som underleve-
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randgrer til virksomhederne i de sterkeste
industrielle komplekser.

— Firmastrategi, struktur og konkurrence/ri-
valisering: karakteren af hjemmemarkeds-
industriernes strategi, struktur og rivalise-
ringen mellem disse virksomheder har og-
sd betydning for konkurrenceevnen.

I det omfang beslagtede brancher og stgtte-
brancher er internationalt konkurrencedyg-
tige, kan disse indgd som underleverandgrer
til virksomhederne i de starkeste industriel-
le komplekser. Her er de industrielle udvik-
lingsblokke centrale for internationalise-
ringsprocessen. Der er ved en udviklingsblok
tale om en vertikal integration mellem virk-
somheder fra ravareproduktion over halvfa-
brikataproduktion til fardigvareproduktion.
Dog er den horisontale integration ligeledes
vigtig, safremt der er flere konkurrerende
virksomheder inden for samme blok.

Halvfabrikata har derved en savel indirekte
som direkte betydning for og placering i Por-
ters »nationale diamant model«. Indirekte
som led i produktionsprocessens betydning
for kvaliteten af de ferdigvarer, der produce-
res med henblik pa at imgdegéa udviklingen i
eftersporgslen. Direkte ved at den innovative
udvikling af halvfabrikata, samt hastigheden
hvormed denne udvikling foregar, i sig selv
betinger en forbedret ferdigvarekvalitet. Idet
Dunning ogsa lagde vagt pa underleverancer
og herunder vertikal integration som middel
til at opna en bedre konkurrenceevne, er der
tale om et sammenfald mellem Dunnings
virksomhedmassige fordele og Porters natio-
nale diamant.

6. Den danske udenrigshandel

med halvfabrikata
I tabel 5 er halvfabrikatas andel af den sam-
lede danske eksport og import beregnet for
perioden fra 1961 til 1992.

Halvfabrikata udggr gennem den belyste pe-
riode en stor del af den samlede danske eks-

Tabel 5. Halvfabrikatas andel af den samlede
danske udenrigshandel. 1961-1992.
I procent

1961 1973 1980 1987 1992

Eksportandel 50,9 52,0 545 484 463
Importandel 62,3 56,6 57,8 50,6 496

Kilde: Egne beregninger baseret pA OECD-data fra
lektor Bent Dalums IKE-database, Alborg
Universitet. Dataene bestdr af OECD-lande-
nes eksport til og import fra alle lande i verden
og er opgjort i form af veerdidata, det vil sige
i lgbende US dollars. Goderne er klassificeret
efter SITC, revision | fra 1961, og er udarbej-
det ned til 4-ciffer niveau.

port. Andelen ses at vaere stgrst i 1980 med
knap 55% og derefter svagt faldende til i
1992 at udggre godt 46%. Dette fald er kon-
sistent med faldet i beskftigelsen indenfor
blandt andet den industrielle halvfabrikata-
produktion, hvorved begge forhold kan til-
skrives stigningen i ma@ngden af de danske
direkte udenlandske investeringer siden be-
gyndelsen af 80-erne. Det fremgar af tabel-
len, at halvfabrikata ligeledes udggr en bety-
delig del af den samlede danske import. Den-
ne andel falder til knap 50% i 1992, hvilket
iser kan tilskrives, at Danmark i hgjere grad
er blevet selvforsynende med energi.

En opdeling af udenrigshandlen pa inter- og
intra-industriel handel kan give et billede af,
hvilke forklaringsfaktorer udenrigshandlen
har baggrund i. Ved inter- industriel handel
er der tale om €n-vejshandel, det vil sige eks-
port indenfor en produktkategori og import
indenfor en anden produktkatagori. Inter-
industriel handel har baggrund i produktivi-
tetsforskelle landene imellem. Heckscher og
Ohlins bidrag fra 1919 og 1933 forklarer &r-
sagen til disse produktivitetsforskelle ved
henvisning til forskelle i landenes faktorpro-
portioner. Appliceret pa halvfabrikata vil de
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Figur 3. Graden af intra-industriel handel
med henholdsvis halvfabrikata og alle varer. 1961-1992. I procent
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Anm.: »Halv« angiver halvfabrikata, mens »Alle« angiver alle varer.

Kilde: Se tabel 5.

lande, der er relativt velforsynet med lavtud-
dannet arbejdskraft, producere og eksportere
traditionelle og arbejdskraftkrevende halvfa-
brikata, mens de lande, der er relativt velfor-
synet med kapital, vil producere og eks-
portere avancerede og kapitalkr@vende halv-
fabrikata (Liithje, 1999). Ved en sadan speci-
alisering vil effektiviteten i den samlede feer-
digvareproduktion gges ved samhandel i for-
hold til autarki.

Ved intra-industriel handel er der tale om to-
vejshandel, hvilket betyder, at der er tale om
siavel eksport som import indenfor samme
produktkategori. Intra- industriel handel med
halvfabrikata har hovedsageligt baggrund i
horisontal og vertikal produktdifferentiering.
Ved horisontal produktdifferentiering afhn-
ger produktiviteten i feerdigvareproduktionen
af det anvendte halvfabrikatas karakteristika i
forhold til de for den specifikke produktions-
proces ideelle karakteristika (Liithje, 1998 og
99). I det omfang, der ikke er overensstem-
melse mellem disse karakteristika, fordres
faktorydelser fra kapital og arbejdskraft med
henblik péd at tilpasse halvfabrikataet til de
ideelle krav, hvilket hemmer ferdigvarepro-

duktiviteten. Ved vertikal produktdifferentie-
ring stilles der i produktionsprocessen des-
uden kvalitative krav til halvfabrikatavarian-
terne. Des flere halvfabrikata der er at velge
imellem, jo nemmere er det for den enkelte
ferdigvareproducent at erhverve det halvfa-
brikata, der er ideelt for den specifikke pro-
duktionsproces. Idet intra-industriel handel i
forhold til autarki gger antallet af halvfabri-
katavarianter pa forskellige kvalitetsniveauer,
pges derved produktiviteten i den samlede
ferdigvareproduktion.

Udviklingen i graden af intra-industriel han-
del med savel halvfabrikata som alle varer er
1 figur 3 estimeret ved hj®lp af det ukorrige-
rede Grubel og Lloyd-indeks (Grubel og
Lloyd, 1975). Med hensyn til valg af indeks
til estimering af den danske intra-industrielle
handel henvises til Liithje (1997).

Et gennemgdende trek er, at der gennem are-
ne er tale om en markant stigning i graden af
intra-industriel handel med savel halvfabri-
kata som alle varer, samt at udviklingen de to
varegrupper imellem svarer godt overens. Fra
i 1961 overvejende at vare karakteriseret ved
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inter-industriel handel, er cirka halvdelen af
den danske udenrigshandel ved periodens
slutning karakteriseret ved intra-industriel
handel. Den markante stigning i graden af in-
tra-industriel handel er sammenfaldende med
periodens generelle vakst i indkomsten pr.
capita. Den heraf afledte pgede levestandard
kan have betinget, at efterspgrgslen er drejet
vaek fra de mere traditionelle og ensartede
produkter over mod differentierede produk-
ter. Da eftersporgslen efter sdvel horisontalt
som vertikalt differentierede halvfabrikata er
afledt af efterspergslen efter de differentiere-
de fardigvarer, de indgér i produktionen af,
er behovet for differentierede halvfabrikata
ligeledes steget. Dette forhold underbygges
af, at graden af intra-industriel handel ses
iser at vare stigende i 60-erne samt i midten
af 80-erne, hvor vaksten i levestandarden var
St@rst.

I tabel 6 er graden af intra-industriel handel
med halvfabrikata fordelt pd lande og lande-
grupper. Landene er rangordnet efter graden
af intra-industriel handel.

—

Graden af intra-industriel handel med halvfa-
brikata ses is@r at vere hgj i forhold til ner
beliggende europ®iske lande. Sdledes udggr
den intra-industrielle handel med Tyskland,
Storbritannien og Sverige cirka halvdelen af
den samlede danske udenrigshandel med dis-
se lande. For europaiske lande, der i mindre
grad kan karakteriseres som nzre lande, som
f.eks. Italien, Irland, Spanien, Grakenland og
Portugal, er graden af intra-industriel handel
med halvfabrikata pa et betydeligt lavere ni-
veau. Is@r samhandlen med Grakenland
skiller sig ud ved at vaere overvejende inter-
industriel og kan derved hovedsageligt til-
skrives forskelle i landenes faktorproportio-
ner.

Samhandlen med USA og Canada er i min-
dre grad karakteriseret ved at vare intra-in-
dustriel, mens samhandlen med meget fjerne
lande som Sydafrika, Australien, New Zea-
land samt NIC-, OPEC-, Lomé- og plangko-
nomilande i udpraget grad er karakteriseret
ved at vare inter-industriel. Dette forhold er
i overensstemmelse med, at Danmark i for-

Tabel 6. Den danske intra-industrielle handel med halvfabrikata
fordelt pa lande og landegrupper. 1992. I procent

Lande Intra Lande Intra Lande Intra
Sverige 51 Irland 29 Japan 6,2
Tyskland 493 Portugal 28,6 Australien 5.3
Holland 41,3 Spanien 26,3 New Zealand 5
Strobritannien 38,4 Italien 239 @vrige plangkonomier 4,8
Schweiz 37,6 Canada 23,8 Grakenland 3,8
Norge 37,1 Finland 21,1 OPEC 23
Dstrig 34,1 Plangkonomi Europa 18,7 Island 1,4
USA 31,5 NIC 16 Syd Afrika 1,3
Belgien-Lux. 31,1 Resten af verden 14,4 Lomé 0,8
Frankrig 30,6 Tyrkiet 8,1

Kilde: Se tabel 5.

Anm.: NIC er de ny-industrialiserede lande: Brasilien, Hong Kong, Korea, Singapore, Taiwan og Jugoslavien; LOME
er et stort antal u-lande i Afrika, Karribien og Stillehavet, der har indgéet specielle handels- og samarbejdsafta-
ler med EU. Plangk. Europa er europaiske plangkonomier.
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hold til de nzvnte lande og landegrupper eks-
porterer industriprodukter samt importerer
naturbaserede relativt uforarbejdede produk-
ter.

Graden af intra-industriel handel med Japan
er ligeledes meget lav. Dette kan tilskrives
Japans protektionisme og noget afvigende
udenrigshandelsmgnster. Desuden bestar den
japanske eksport til blandt andre Danmark
iser af investeringsgoder, varige forbrugs-
goder samt transportudstyr (OECD, 1994).
Importen, der hovedsageligt bestir af go-
der, hvor Japan har en relativ lav selvforsy-
ningsgrad, er derimod nogenlunde ligeligt
fordelt mellem investeringsgoder, halvfabri-
kata samt forbrugsgoder. Idet knap 75% af
den samlede danske eksport til Japan bestar
af halvfabrikata (kilde: egen beregning), er
den danske eksport til Japan domineret af
halvfabrikata med baggrund i komparative
fordele i produktionen.

Der er saledes en tendens til, at graden af in-
tra-industriel handel med halvfabrikata er
hgjere i forhold til lande, der med hensyn til
udviklingsniveau samt sprog og kultur ligner
Danmark.

Fordelingen pa varegrupper af den danske
import og eksport af samt intra-industrielle
handel med halvfabrikata fremgér af tabel 7.

De centrale varegrupper i forbindelse med in-
tra-industriel handel med halvfabrikata ses at
vare »kemikalier og kemiske produkter«,
»bearbejdede varer« samt »maskiner m.v.«.
Over halvdelen af samhandlen med halvfa-
brikata indenfor disse varegrupper er karak-
teriseret ved at vare intra-industriel, og end-
videre er en stor del af den samlede uden-
rigshandel med halvfabrikata koncentreret pa
disse varegrupper. Ligeledes er samhandlen
med halvfabrikata indenfor varegruppen
»mineralske brendsels-, smgre- og fedtstof-
fer« i overvejende grad karakteriseret ved at
vare intra-industriel. Importen af halvfabri-

Tabel 7. Den danske import og eksport af
samt intra-industrielle handel med halvfabri-
kata fordelt pa varegrupper. 1992. I procent

Import Eksport IIT

Nerings- og nydelsesmidler 11,9 34,1 28,5
Ubearbejdede materialer 49 3.7 33.5
Mineralske brandsels-,

smgre- og fedtstoffer 6.4 49 76
Kemikalier og kemiske produkter 23,8 20,3 57.6
Bearbejdede varer 34 20,1 544
Maskiner m.v. 19 17 73.8

Anm.: »[IT« angiver graden af intra-industriel handel.
Kilde: Se tabel 5.

kata indenfor varegruppen »narings- og ny-
delsesmidler« udggr en lavere andel end eks-
porten. Sagt pa en anden made er varegrup-
pen i overvejende grad karakteriseret ved in-
ter-industriel eksport. Samhandlen med halv-
fabrikata indenfor varegruppen »ubearbejde-
de materialer« er ogsa 1 hgj grad karakterise-
ret ved at vare inter-industriel, men i forhold
til den samlede samhandel med halvfabrikata
er denne varegruppe af mindre betydning.

7. Afsluttende diskussion

Det fremgar, at der er vasentlige samfunds-
pkonomiske implikationer forbundet med
den danske produktion af halvfabrikata. Be-
skaeftigelsen indenfor den industrielle halvfa-
brikataproduktion er pa over 100.000 ansatte
svarende til cirka 28% af den samlede danske
industrielle beskftigelse. Endvidere udggr
udenrigshandlen med halvfabrikata cirka
halvdelen af den samlede danske udenrigs-
handel.

Den danske erhvervsstruktur er karakterise-
ret ved sma og mellemstore virksomheder og
er derved genstand for en hgj grad af konkur-
rence. Dette kom ogsa til udtryk ved, at den
prismassige konkurrence i den danske uden-
rigshandel med halvfabrikata er relativ hgj.
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Da tendensen samtidig er, at aftagervirksom-
hederne totalt set benytter farre og farre un-
derleverandgrer, er det vigtigt, at producenter
af halvfabrikata i en lille meget dben gkono-
mi som den danske er opmarksomme pa
konkurrencen fra udenlandske producenter.
Er landet henvist til at konkurrere pa lave
Ignomkostninger, vil dette vare ensbetyden-
de med en forringelse af velstandsniveauet i
forhold til udlandet. Et lille land som Dan-
mark med et hgjt omkostningsniveau ma
koncentrere sig om markeder, hvor den af-
gorende handlingsparameter i mindre grad er
prisen og i hgjere grad er produktdifferentie-
ring. Det er derfor vigtigt at konkurrere pa vi-
densindhold og originalitet fremfor omkost-
ninger og standardproduktion. Dette betyder,
at danske virksomheder i hgjere grad méi
koncentrere sig om markeder, der afviger fra
det gennemsnitlige massemarked. Endvidere
er det vigtigt, at producenterne indgar som
underleverandgrer for store virksomheder,
der arbejder ud fra en global startegi for der-
ved dels at drage fordel af disse virksomhe-
ders teknologiske og markedsmassige kom-
petencer og dels at undgé den hgje prismas-
sige konkurrence.

Graden af intra-industriel handel med halvfa-
brikata var gennem den belyste periode fra
1961 til 1992 markant stigende, og i 1992 ud-
gjorde den intra-industrielle handel med
halvfabrikata omkring halvdelen af den sam-
lede danske udenrigshandel med halvfabrika-
ta. Denne udvikling er konstistent med, at
danske halvfabrikataproducenter ma koncen-
trere sig om markeder, hvor den afggrende
handlingsparameter er produktdifferentie-
ring. Der var endvidere en tendens til, at gra-
den af intra-industriel handel med halvfabri-
kata er hgjere i forhold til lande, der med
hensyn til udviklingsniveau samt sprog og
kultur ligner Danmark.

Det fremgik af den teoretiske oversigt, at in-
tra-industriel handel i forhold til autarki gger
antallet af halvfabrikatavarianter pa forskelli-

ge kvalitetsniveauer og dermed fardigvare-
produktiviteten. Er to samhandelslande af
forskellig stgrrelse, vil det store land pé
grund af stordriftsfordele producere flere
halvfabrikatavarianter under autarki end det
lille land. Derved far det lille land ved sam-
handel adgang til den stgrste stigning i antal-
let af halvfabrikatavarianter. Endvidere vil
det store land i forhold til andre ellers tilsva-
rende lande under autarki producere vertikalt
differentierede halvfabrikata af en relativ hg-
jere kvalitet. Begge forhold betinger, at det
lille lands fardigvareproducenter opnar den
relativ stgrste samhandelsgevinst. Idet vak-
sten 1 antallet af halvfabrikatavarianter ved
balanceret vakst i gkonomien danner grund-
lag for vedvarende vakst (Romer, 1986 og
90) vil det lille land desuden opna det relativ
stgrste lgft i den gkonomiske vakst. Da
dansk gkonomi er relativ lille, er forskelle i
landestgrrelse saledes en vigtig faktor i for-
bindelse med en analyse af den danske uden-
rigshandel med halvfabrikata. Da samhan-
delsgevinsterne er stgrst for et lille land, op-
nar dansk gkonomi fglgelig en relativ stgrre
samhandelsgevinst end store lande som f.eks.
Tyskland.
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