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1. Indledning

»Danmark sakker bagud i gst« (JyskeVestky-
sten 27. april 1998). »Danmark styrker sin
position i Dstersgen« (Bgrsen 13. juli 1998).
Overskrifterne er legio, og det er ikke altid
nemt for laseren af dagbladenes erhvervs-
sektioner at finde ud af, hvad man skal tro. Vi
narmer os tidret for Berlinmurens fald, og
der er i den anledning utvivlsomt mange,
som vil ggre status over de fgrste ti &r med
pkonomiske og politiske reformer i Central-
og Dsteuropa og det tidligere Sovjetunionen.

I Vesteuropa forudsa man allerede pa et tid-
ligt tidspunkt, at udviklingen kunne indebare
bade nye markeder og investeringsmulighe-
der for vestlige industrier. Reformprocessen i
Central- og @Dsteuropa og det tidligere Sov-
jetunionen ville, forventede man, medfgre
bide stigende indkomster og en stigende
grad af dbenhed i disse pkonomier. Begge de-
le ville medfgre, at deres betydning 1 den glo-
bale handel ville vokse (Gammelgird og
Iversen 1993).

Mange iagttagere har endvidere varet af den
opfattelse, at omveltningerne i Central- og
@steuropa is@r mdtte give anledning til opti-
misme i dansk erhvervsliv. Et blik pd Europa-
kortet bekrafter, at en rakke af de ti EU
ansggerlande i geografisk henseende mé be-

tegnes som n@&rmarked for danske eksport-
virksomheder. Den Kolde Krig og den sik-
kerhedspolitiske udvikling i efterkrigstiden
satte sig dybe spor i Danmarks udenrigshan-
del, der sdledes har veret koncentreret om
nermarkeder i vest (Vesttyskland, Storbritan-
nien, Norge og Sverige). Handlen med ner-
markederne 1 ¢st har derimod ligget pa et
yderst beskedent niveau. De gkonomiske og
politiske reformer i Central- og @steuropa
synes at indebzre en historisk enestidende
mulighed for at rette op pa dette asymmetri-
ske mgnster.

I det fglgende vil jeg f@rst give en kortfattet
redeggrelse for, hvordan det er gdet med
dansk handel og direkte udenlandske investe-
ringer i Central- og @steuropa og det tidlige-
re Sovjetunionen i1 de forlgbne ar. Af gode
grunde vil analysen fgrst og fremmest foku-
sere pd perioden 1992-1997. De steder, hvor
lengere tidsserier prasenteres, skal man
vere opmarksom pa de databrud, der opstar,
i forbindelse med Sovjetunionens opl@sning.
Analysen vil undertiden operere med en op-
deling af landene i en gruppe bestdende af
Polen, Estland, Letland og Litauen og en
gruppe bestdende af de ¢vrige lande i Cen-
tral- og @steuropa, som her omfatter TjekkKi-
et, Slovakiet, Slovenien, Ungarn, Rumnien,
Bulgarien, Rusland, Hviderusland og Ukrai-
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ne, hvoraf de sidste tre undertiden vil blive
omtalt som det tidligere Sovjetunionen.

Dernast vil artiklen prasentere en analyse af
det fremtidige handelspotentiale. Denne ana-
lyse er baseret pa en sakaldt gravitationsmo-
del, der som udgangspunkt er estimeret pa
den indbyrdes handel mellem 24 europaiske
lande og dermed rummer oplysninger om i
alt 552 bilaterale handelsstrgmme. Modellen
anvendes til at estimere, hvor stor handlen
mellem Danmark og landene i Central- og
Psteuropa og det tidligere Sovjetunionen vil-
le vaere, dersom den fulgte det samme mgn-
ster, som handlen mellem Danmark og de gv-
rige EU lande. Resultaterne af denne model-
analyse sammenholdes endelig med resulta-
ter af et mere pragmatisk regneeksempel.

2. Danmark og Central- og @steuropa

og det tidligere Sovjetunionen
I det fglgende vil der blive givet en summa-
risk redeggrelse for udviklingen i Danmarks

Figur 1. Dansk Eksport til Central- og (steuropa.
Andel af samlet eksport% og mill. DKK (1992=100)

—

gkonomiske relationer til Central- og Ost.
europa og det tidligere Sovjetunionen. Ana. |
lysen fokuserer pd handel og direkte investe- |
ringer i perioden 1992-1997/98.

Som det ses af figur 1, er der sket en betyde-
lig stigning i danske eksportvirksomheders |
aktiviteter i Central- og @steuropa og det tid-
ligere Sovjetunionen. I 1992 udgjorde eks-
porten til disse lande kun omkring 2,5 pro-
cent af den samlede danske eksport. I 1998
var tallet steget til knap 6 procent. Over hele
perioden er dansk eksport til disse lande ste-
get med omkring 35 procent, hvilket svarer
til en arlig vakstprocent pa omkring 6.

Figur 2 rummer de seneste tal for betalinger
vedrgrende danske direkte investeringer i
Central- og @steuropa og det tidligere Sov-
jetunionen i perioden 1988-97. Disse tal vid-
ner ogsa om en betydelig stigning i aktivite-
ten. I 1988 udgjorde de direkte investeringer
i regionen en forsvindende lille del af de

7.0% 300.0
6.0%
N 250,0
5.0%
2000
i3
4.0% d
i3
E 150,0 . ;
E
3.0% i
ig
. -
100,0
2.0% L
ol 500
0.0% \ 00

1992 1093 1994

1995 199€ 1997 1998

A\ Andel (Venstre akse) ——Mil DKK (1992=100) (Hojre akse)

Kilde: Statistisk Arbog og Statistiske Efterretninger. Diverse rgange.

28

e —————



Figur 2. Betalinger vedr. Danske direkte udenlandske investeringer
i Central- og @steuropa. Mill. DDK og procent
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Kilde: Nationalbanken (1998), Beretning og regnskab 1997, Kgbenhavn 1998.

samlede danske direkte investeringer i udlan-
det. I 1996 udgjorde de nasten 8 procent. Fra
1996 til 1997 er der imidlertid sket et brat
fald i aktiviteten. Set over hele perioden har
der dog vearet tale om en gennemsnitlig arlig
vakstrate pa omkring 75 procent. Hertil skal
siges, at udgangsniveauet som allerede nevnt
har vare meget beskedent. Det kunne vare
interessant at se, hvordan disse betalinger
fordeler sig pa enkelte lande. Dette er imid-
lertid ikke muligt, da sddanne tal i visse til-
feelde kun omfatter en bestemt virksomheds
investeringer i det pageldende land. Sédanne
oplysninger skgnnes at vare konkurrence-
sensitive, idet det i nogle tilfalde ud fra stati-
stikken vil vaere muligt at fastsld, hvor meget
en enkelt virksomhed har investeret 1 et be-
stemt projekt. Derfor rummer den officielle
statistik kun data pa et vist aggregeringsni-
veau.

Ifplge de seneste efterretninger fra Eurostat

Tabel 1. EU-landenes direkte investeringer i
baltiske lande i 1995. Mill. ECU og procent

Land Mill. Procentvis
ECU fordeling
Danmark 54,60 39
Finland 29,40 21
Sverige 21,00 15
Tyskland 19,60 14
Frankrig 5,60 4
Holland 2,80 2
Belgien/Luxembourg 1,40 1
Andre EU-lande 5,60 4
EU i alt 140,00 100

Kilde: Eurostat (1998)

(se tabel 1), er Danmark det EU land, som
har investeret mest i de tre Baltiske lande,
Estland, Letland og Litauen. I 1995 udgjorde
strgmmen af direkte investeringer fra EU til
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Figur 3. Dansk eksports markedsandele i udvalgte landegrupper. Procent
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Kilde: IMF (1998), Direction of Trade Statistics Yearbook, Washington.

Estland, Letland og Litauen i alt 140 millio-
ner ECU, hvoraf Danmark stod for omkring
55 millioner svarende til 39 procent af EUs
samlede direkte udenlandske investeringer i
regionen.

Figur 3 viser udviklingen i dansk eksports
markedsandel i forskellige landegrupper i pe-
rioden 1992 il 1997. Konsistente og sam-
menlignelige data for 1998 foreligger endnu
ikke fra IMF, hvor oplysningerne i tabel 3
stammer fra. Som det ses er dansk eksports
andel af det samlede globale marked faldet
fra omkring 1 procent til 0,8 procent. Ikke
overraskende ligger dansk eksports markeds-
andel i de gvrige EU lande lidt hgjere, nem-
lig pd omkring 1,25 procent ogsi denne andel
har veret faldende i perioden. Del mest over-
raskende er imidlertid, at dansk eksports an-
del af markedet i Polen og Baltikum ligger pa
mellem 2,25 og 2,5 procent og dermed bety-

delig hgjere end dansk cksports andel af mar-
kedet i1 de gvrige EU lande. I modsatning
hertil ligger markedsandelen i det @vrige
Central- og @steuropa noget lavere. Andelen
af markedet i det gvrige Central- og @steuro-
pa er dog steget fra omkring 0,5 procent til
0,75 procent og nazrmer sig dermed Dan-
marks andel af det samlede globale marked.
Tallene tyder sdledes entydigt pa, at danske
eksportvirksomheder i hgj grad er i feerd med
at udnytte potentialet i reformgkonomierne i
Central- og Dsteuropa og det tidligere Sov-
jetunionen, Tallene siger imidlertid ikke no-
get om hvilke motiver og strategier, der lig-
ger til grund for de danske eksportvirksom-
heders aktiviteter, om der er tale om overve-
jende offensive eller defensive strategier
(Strandskov 1995 og Hollensen 1998). Talle-
ne siger heller ikke noget om, hvordan dan-
ske virksomheder konkret angriber de udfor-
dringer, som markederne i reformgkonomier-
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ne rummer. Generelt tyder tallene i figur 1 og
figur 2 pa, at danske virksomheder benytter
et bredt spekter af etableringsformer (»entry
modes«) fra simpel varecksport til mere
kraevende, forpligtende og risikobetonede in-
vesteringer eksempelvis gennem opkgb af
eksisterende virksomheder og/eller nyetable-
ringer (Slipsager 1993, Strandskov 1995 og
Hollensen 1992 og 1998).

Et vigtigt motiv for de danske virksomheder,
som flytter produktionen til Estland, Letland
og Litauen er sandsynligvis, at de vurderer, at
Baltikum udggr en attraktiv lokalisering
blandt andet pa grund af relativt lave Ignom-
kostninger. Umiddelbart synes de hidtidige
erfaringer imidlertid ikke at give anledning
til at frygte et nettotab af danske arbejdsplad-
ser som fglge af udflytning af produktion til
Central- og @steuropa og det tidligere Sov-
jetunionen (Arbejderbevagelsens Erhvervs-
rid 1997a). Imidlertid eksisterer, sa vidt vi-
des, endnu ikke undersggelser, der omfatter
et stgrre antal danske virksomheders aktivite-
ter i disse lande. Der findes givetvis en rak-
ke mere eller mindre enkeltstiende case-
baserede studier (se eksempelvis Estrin,
Hughes og Todd 1997), men der synes at
vare et oplagt behov for mere systematisk at
belyse eventuelle mgnstre i de danske virk-
somheders valg af etableringsform pa disse
markeder, herunder eventuelt analyser af
komparativ tilsnit, som sammenligner danske
virksomheders aktiviteter med eksempelvis
norske, svenske og finske virksomheders.
Det kunne ogsd vare interessant at gennem-
fore mere dynamiske analyser og se p4, hvor-
nir og under hvilke omstendigheder, virk-
somhederne foretager @ndringer i deres in-
ternationale afsatningsorganisation (Hollen-
sen 1992). Sidanne underspgelser kunne mu-
ligvis medvirke til at kaste lys over hvilke
strategier, der har stgrst chance for at lykkes.
Der kunne ogsa varet et behov for at belyse
samspillet mellem de forskellige etablerings-
former, herunder i hvilken udstrakning de di-
rekte udenlandske investeringer virker befor-

drende for yderligere eksport til de pagel-
dende markeder. Det er dog oplagt, at en sa-
dan stgrre anlagt virksomhedssurvey vil blive
konfronteret med en rekke vesentlige meto-
diske vanskeligheder (se eksempelvis Hol-
lensen 1992 og Strandskov 1994). Ikke desto
mindre synes der at vare et betydeligt behov
for at indsamle og systematisere informatio-
ner om de erfaringer, der er blevet hgstet i
Ipbet af det fgrste tidr med gkonomiske og
politiske reformer i Central- og @steuropa og
det tidligere Sovjetunionen. Udveksling af
erfaringer vil kunne medvirke til at forbedre
beslutningsgrundlaget for fremtidige beslut-
ninger og dermed bidrage til at eventuelle
fejltagelser ikke bliver gentaget i fremtiden.
Et interessant initiativ i denne forbindelse er
projektet »@stersg2005«, som er blevet initi-
eret af Huset Mandag Morgen (Mandag Mor-
gen 1998a og b). Formalet med dette projekt,
hvis hovedelementer er temabaserede work-
shops, databaser og web-sider, er at fremme
erfarings- og informationsudvekslingen mel-
lem pa den ene side erhvervslivet og pa den
anden side offentlige myndigheder og insti-
tutioner (Yderligere oplysninger om initiati-
vet kan findes pa: http://www.baltic2005.dk).

Alt i alt tyder tallene pa, at dansk erhvervsliv
har haft en »first mover advantage« pa mar-
kedet i de baltiske lande. En fordel, som
utvivlsomt har varet betinget af den danske
udenrigspolitik og tidlige anerkendelse af de
baltiske landes selvstendighed. 1 det fgl-
gende vil jeg rette blikket fremad i et forsgg
pa at kaste lys over spgrgsmalet om, hvor
stort Danmarks eksportpotentiale i Central-
og @steuropa og det tidligere Sovjetunionen
kan tenkes at vare. Udgangspunktet er en
gravitationsmodel, som har vist sig serlig
velegnet til netop dette formal.

3. Danmarks eksportpotentiale

i Central- og Osteuropa

og det tidligere Sovjetunionen
Udviklingen i de senere ar har ganske natur-
ligt gget interessen for at vide, hvor stort et
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potentiale der eventuelt er for eksport til Cen-
tral- og Dsteuropa og det tidligere Sovjetuni-
onen.

En made at sgge at belyse dette spgrgsmal pa
er at tage udgangspunkt i Danmarks handel
med de gvrige EU lande og bruge dette mgn-
ster som model for Danmarks handel med
Central- og @Dsteuropa (Arbejderbevagelsens
Erhvervsrad 1997b). Arbejderbevagelsens
Erhvervsrad beregner i deres undersggelse,
hvor meget Danmark eksporterer til de gvri-
ge EU lande pr. indbygger 1 disse lande. Der-
efter antager man, at Danmark pa et eller an-
det tidspunkt i fremtiden vil kunne prastere
en tilsvarende eksport pr. indbygger til lande-
ne i Central- og @steuropa.

Et alternativ til denne type beregninger kun-
ne vere at tage udgangspunkt i en gravitati-
onsmodel. I det fglgende vil jeg prasentere
resultater fra fplgende model:

vE P pPophs phe ph
X =0 X WD P PRl Pl

hvor X, angiver vaerdien af eksporten fra
land i til land j 1

Y, og Y, angiver bruttonationalindkomsten 1
henholdsvis land i og land j.

D, angwcr afstanden mellem det gkonomiske

cemcr (hovedstaden) i henholdsvis land i

og land j.

er en dummy-variabel, som angiver, om

der er tale om handel mellem to EU lan-

de.

P, er en dummy-variabel, som angiver, om
der er tale om eksport fra et EU land til et
land i Central- og @steuropa.

P, er en dummy-variabel, som angiver, om
der er tale om eksport fra et land 1 Cen-
tral- og @steuropa til et EU land.

P, er en dummy-variabel, som angiver, om
der er tale om eksport fra et land i Cen-
tral- og @Dsteuropa til et andet land i Cen-
tral- og Dsteuropa.

«, B, B,. B,, B,. B. B, og B, er modellens pa-
rametre.

P

1

—
I det fplgende afsnit vil jeg pd baggrund af |
gravitationsmodellen forsgge at belyse po- |
tentialet for dansk eksport i Central- og @st- |
europa. Tankegangen bag beregningerne er
den, at Central- og @steuropas geografiske
handelsmgnster i takt med de gkonomiske re-
former og i takt med integrationen med Vest-
europa vil konvergere med det handelsmgn-
ster, der pa estimeringstidspunktet var gal-
dende for de nuvarende EU lande.

Modellen blev i en log-transformeret ver-
sion' estimeret pa den indbyrdes handel mel-
lem alle landene i EU og de ti EU ansgger-
lande 1 Central- og @steuropa i 1994, 1995
og 1996. Da Belgien og Luxembourg har
felles udenrigshandelsstatistik, er der tale
om 1 alt 24*23 (= 552) indbyrdes handelsre-
lationer. Data til belysning af nationalind-
komsterne er fra World Bank Atlas 1997. Af
hensyn til sammenligneligheden blev pro-
duktet af indbyggertal og BNP pr. indbygger
i kgbekraftspariteter benyttet som udtryk for
landenes samlede BNP.

I den foreliggende undersggelse er afstanden
mélt som afstanden i kilometer mellem de
enkelte landes hovedsteder. Afstandsoplys-
ningerne stammer fra Kraks Store Kortbog:
Europa 1995 (Krak 1995). Af dummy-vari-
able inddrages kun tre i den konkrete estime-
ring (P, P, og P,), da vaerdien af den sidste
pa forhand er givet, nir vardien pa de tre an-
dre er fastlagt.

Resultaterne af estimeringen foreligger i ta-
bel 2. Resultaterne viser, at modellens uaf-
haengige variable forklarer knap 90 procent
(R* = 89,4) af variationen i den uafhangige
variabel. Endvidere fremgér det af tabel 1, at
indkomstparametrene som forventet er posi-
tive, og afstandsparameteren som forventet
er negativ. Alle parametre er signifikante pa
alle relevante signifikansniveauer (< 0,000).

Figur 4 og 5 sammenligner resultatet af at an-
vende de to modeller pa de data, modellerne
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Tabel 2. Regressionsanalyse (Output fra MINITAB)

Figur 4. Det simple regneeksempels prediktive effektivitet
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Figur 5. Gravitationsmodellens prediktive effektivitet
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oprindelig tager udgangspunkt i, her Dan-
marks handel med de gvrige EU lande. Figu-
rerne viser, hvor gode modellerne er til at for-
udsige den faktiske handel.

Som det ses af figurerne og de beregnede de-
terminationskoefficienter (R%), er gravitati-
onsmodellen tilsyneladende betydelig mere
effektiv end det simple regneeksempel. At R
ligger pa omtrent 0,5 i Arbejderbevagelsens
Erhvervsrads regneeksempel er ikke overra-
skende, da beregningen er baseret pa et sim-
pelt gennemsnit.

Forskellen mellem de to beregningsresultater
kan for det fgrste begrundes med, at det en-
kle regneeksempel til forskel fra gravitations-
modellen ikke tager hgjde for dels indkomst-
forskelle landene imellem og dels forskellig-
heder i geografisk afstand mellem landene.
Tidligere undersggelser har pévist (Iversen
1997), at den geografiske afstand formentlig
er den, isoleret set, vigtigste determinant for
udenrigshandel mellem landene i EU.

Tabel 3 indeholder beregninger af Danmarks
eksport til Central- og @steuropa. Disse be-
regninger adskiller sig fra tidligere under-
spgelser jeg har foretaget, idet de foreliggen-
de beregninger er baseret pa et betydeligt
stgrre informationsgrundlag. I tidligere un-
dersggelser ( Iversen 1996a og 1996b) blev
gravitationsmodellen fgrst estimeret pa den
interne handel mellem landene i EU — i alt
182 indbyrdes handelsrelationer. Det betyder,
at den foreliggende undersggelse bygger pa
et langt stgrre og mere detaljeret datamateri-
ale. I den foreliggende undersggelse er den
potentielle eksport beregnet ved at benytte de
estimerede parametre for 1994-96 (tabel 1)
og tilregne alle handelsrelationer vardien 1
pd dummy-variablen P, (den dummy-varia-
bel, som registrerer intern EU handel). Ende-
lig er beregningerne, som i tidligere under-
spgelser, blevet suppleret med et vakstscen-
arie, hvor landenes indkomster er fremskre-
vet til henholdsvis 2005 og 2020. Landene i
EU (her Danmark) forudsattes at prastere en
arlig realgkonomisk vakst pi 2,5 procent.
Landene i Central- og @steuropa forudsattes

pr=Troer e S

]




Tabel 3: Danmarks eksport til Central- og Dsteuropa. Aktuelt og potentielt. Mill. USD

T
Potentiel

Aktuel Procentvis Potentiel Udnyttelse  Udnyttelse Forventet Forventet

eksport’ fordeling eksport pA  eksport pd ift. potentialet ift. potentialet  gns. arlig gns. arlig

mill. USD mellemlangt  langt sigt pa mellem- pa langt pa mellem- vaekst pa

sigt (2005) (2025) langt sigt sigt langt sigt langt sigt
Bulgarien 30,3 1,6 262,2 594.6 11,6 5.1 24,1 12,6
Estland 68.3 3,6 58,3 132,2 117,2 51,7 -1,6 2,7
Hviderusland 23,7 1,3 338,6 767.6 7,0 3,1 30,5 14,9
Letland 50,0 2,6 88,7 201,1 56,4 249 39 57
Litauen 118,3 6,3 1674 3794 70,7 31,2 3.5 4.8
Polen 655,0 34,6 27159 6157,6 24,1 10,6 15,3 94
Rumanien 53,7 2,8 515,6 1168,9 10,4 4,6 25,4 13:1
Rusland 413,3 21,9 1631,7 36994 253 11,2 14,7 9,2
Slovakiet 51,3 2,7 271,2 614,8 18,9 8,4 18,1 10,4
Slovenien 40,0 2,1 206,2 4674 19,4 8,6 17,8 10,3
Tjekkiet 188,0 9,9 2311,6 5240,9 8,1 3,6 28,5 14,2
Ukraine 86,0 4,5 622,7 14119 13,8 6,1 21,9 11,8
Ungarn 113,3 6,0 767,1 1739,1 14,8 6,5 21,1 11,5
Total 1891,3 100,0 9957,2 225750 19,0 84 18,1 10,4

Kilde: IMF (1997): Direction of Trade Statistics Yearbook.
Note: 1. Den aktuelle eksport er her angivet som gennemsnittet for 1994-96.

at praestere en arlig realgkonomisk vakst pa
5,0 procent (se ogsa EBRD 1997 p. 98ff.)

Den fgrste kolonne i tabel 3 viser Danmarks
aktuelle eksport til de forskellige lande i Cen-
tral- og @steuropa i mill. USD. Den anden
kolonne viser den procentvise fordeling. Det
ses, at godt en tredjedel af Danmarks aktuel-
le eksport til Central- og @steuropa gik til
Polen, det stgrste og geografisk nermeste af
de ti EU ansggerlande i Central- og @steuro-
pa. De to fglgende kolonner viser modelbe-
regningerne af den potentielle eksport pa
henholdsvis mellemlangt og langt sigt. Beg-
ge disse beregninger er, som allerede navnt,
baseret pa et vakstskgn.

De naste to kolonner viser, hvor stor en an-
del den aktuelle eksport til de forskellige lan-
de i Central- og @steuropa udggr af den po-
tentielle eksport pa henholdsvis mellemlangt
og langt sigt. Ifglge disse beregninger ud-

gjorde Danmarks samlede eksport til Cen-
tral- og @Dsteuropa omtrent 19 procent af po-
tentialet pd mellemlangt sigt og 8,4 procent
af potentialet pa langt sigt. Ifglge disse be-
regninger overudnytter Danmark @gjensynlig
sit eksportpotentiale i Estland pa mellem-
langt sigt. Bortset herfra findes de hgjeste ud-
nyttelsesgrader i de to gvrige baltiske lande
Letland og Litauen. De laveste udnyttelses-
grader findes i Hviderusland, Tjekkiet, Bul-
garien og Rumnien. Dette kunne tyde pa, at
danske virksomheder med fordel kunne be-
gynde at orientere sig lidt mere mod landene
i Centraleuropa. Pa den anden side set kan en
massiv tilstedevaerelse pa markedet i de bal-
tiske lande vise sig at vare en fordel i forbin-
delse med fremtidige handelsmassige aktivi-
teter i Rusland. Hofheinz (1991) forudser sa-
ledes, at de tre baltiske lande i fremtiden vil
kunne komme til at udggre en form for gko-
nomisk bro mellem Vesteuropa og Rusland.
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Den foreliggende undersggelse bekrafter
saledes Arbejderbevagelsens Erhvervsrads
konklusioner om, at der pd l@ngere sigt er et
stort udnyttet eksport-potentiale i Central- og
Dsteuropa. Hvor Erhvervsradet skgnner, at
potentialet pa langt sigt ligger pa 4-5 gange
den nuvarende aktuelle eksport, skgnner den
foreliggende undersggelse, at potentialet p
mellemlangt sigt ligger pa 5-6 gange den nu-
vaerende aktuelle eksport. Forskellen kan me-
get vel skyldes, at den foreliggende analyse
tager udgangspunkt i situationen i 1995. Her-
til kommer, at den foreliggende undersggelse
viser, at potentialet pa langt sigt ligger pa 11-
12 gange den nuvarende aktuelle eksport.
Baggrunden herfor er, at den foreliggende
undersggelse baserer dette skgn pa et optimi-
stisk vaekstscenario.

De sidste to kolonner i tabel 3 viser den for-
ventede arlige vakst i Danmarks eksport til
de 3 lande pa henholdsvis mellemlangt og
langt sigt under forudsztning af, at potentia-
let realiseres pd henholdsvis 10 og 25 ar. Som
det fremgar af beregningerne, er den forven-
tede arlige vakst i Danmarks eksport til de 3
lande stgrre pd mellemlangt end pa langt sigt.
Arsagen hertil er, at den tilpasning, der, pa
grund af de gkonomiske reformer, forventes
at finde sted i disse landes indbyrdes handel,
vil indtreffe i lgbet af de forste ti dr af den
betragtede periode. Herefter vil vaksten i
eksporten fgrst og fremmest blive baret af
den gkonomiske vakst i Central- og @steuro-

pa.

Pa baggrund af disse beregninger ma den
samlede danske eksport sdledes forventes at
stige med henholdsvis 18 og 10 procent om
aret pa henholdsvis mellemlang og lang sigt
alene som fglge af den tilpasningsproces, der
fplger i kglvandet pa de gpkonomiske refor-
mer i Central- og @steuropa og som fglge af
den forventede gkonomiske vakst i Central-
og @Dsteuropa.

4. Konklusion

Siden 1989 har Danmark gget sin eksport ti|
Central- og @steuropa og det tidligere Sov-
jetunionen. 1 1989 udgjorde eksporten til
Central- og @steuropa og det tidligere Sov-
jetunionen godt 1 procent af den samlede
danske eksport, mens tallet i 1997 ligger pi
omkring 6 procent. Hertil kommer, at Dan.
mark hidtil har haft et pant overskud i sam-
handlen med disse lande. Det kan endvidere
konstateres, at de danske virksomheders ind-
sats fgrst og fremmest har vearet koncentreret
om de tre sma baltiske lande.

Den modelanalyse, som blev prasenteret i
denne artikel, bekrzfter, at der, set ud fra et
dansk synspunkt, fortsat er et betydeligt eks-
portpotentiale i Central- og @steuropa. Det er
is@r igjnefaldende, at der synes at vare et
stort uudnyttet potentiale i Tjekkiet og Ru-
manien. Skal den danske succes i Central-
og Dsteuropa fortsatte, kan der derfor vare
god grund til, at de danske eksportvirksom-
heder begynder at koncentrere sig lidt mere
om lande som Polen og Tjekkiet. Givet at
grenseafkastet af markedsindsatsen er afta-
gende, kan det alene af den grund vare inter-
essant at vende blikket mod andre markeder. |

Alt i alt synes der at vere et betydeligt eks-
portpotentiale for danske virksomheder, men

i hvilken udstrzkning mulighederne faktisk |

realiseres afh@nger af en lang rakke forhold.

Fgrst og fremmest af den gkonomiske poli- |

tik, herunder den handelspolitik, der fremo-
ver bliver fgrt i EU og Central- og @steuropa.
For det andet spiller de gkonomiske og poli-

tiske reformer i Central- og @steuropa, her- |
under ikke mindst tilvejebringelsen af retlige
rammebetingelser og anden institutionel in-
frastruktur for en markedsgkonomi, en meget
afggrende rolle. Endelig afh@nger realiserin-
gen af eksportpotentialet kritisk af de danske
eksportvirksomheders egen indsats, deres
valg af strategier over for markedet i Central-
og (Asteuropa, deres forberedelse af indsatsen
pa disse markeder og deres evne til at etable-

—
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re relationer med andre virksomheder, som
betjener disse markeder, herunder ogsa loka-
le central- og gsteuropiske virksomheder.

Artiklen peger endelig pa, at der er et stort
behov for at indsamle og systematisere infor-
mationer om de erfaringer, der er blevet
hgstet i1 Igbet af det fgrste tiar med gkonomi-
ske og politiske reformer i Central- og @st-
europa og det tidligere Sovjetunionen. Ud-
veksling af erfaringer vil kunne bidrage til at
eventuelle fejltagelser ikke vil blive gentaget
i fremtiden.

Note
1. LnX, =Ln(e)+ B, Ln(Y) + B, Ln(Y) +
B, Ln(D) + B, Ln(P) + B, Ln(P,) + s Ln(P,)
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