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SUMMARY: This article draws attention to the significant development in the theory of interna-

tional trade within the last decade. After a short defense of the traditional Heckscher-Ohlin model

the article proceeds to present »the new international trade theory« which focuses on economies of
scale and imperfect competition. This new theory can explain so-called intra-industry trade and
goes against the traditional theory concerning welfare effects of trade and the use of trade policy.

Finally, it is shown how the new theory has been brought to bear on the potential effects of the

internal market in the EEC.

Denne artikel har til opgave at sli et slag for nyere udenrigshandelsteori. Det er forfatte-
rens opfattelse. at denne teoridannelse og tilherende empiriske analyser er langt mere
nyttige, end de fleste akonomer ved eller regner med. Ligeledes er det pa sin plads at gore
opmeerksom pd den udvikling, der har fundet sted inden for handelsteorien i det sidste
arti. Endelig som demonstration af. at den nye teori faktisk har noget at byde pé i en prak-
tisk sammenhzng. slutter artiklen af med at diskutere virkninger af processen frem mod
det indre marked i EF.

Et kort forsvar for den gamle teori

Det er nok de fleste ekonomers opfattelse herhjemme, at udenrigshandelsteorien
reprazsenterer noget af det mest virkelighedsfjerne, gammeldags og uanvendelige, som
okonomisk teori kan byde pa. Der tzenkes da p4 den simple to-lande Heckscher-Ohlin-
model, som naturligt nok umiddelbart er en ovemrdenﬂig forsimplet beskrivelse af
handelssamkvem mellem landene i verdensekonomien.!

Der er tre svar hertil. Det forste er, at Heckscher-Ohlin-modellen (herefter H-O) trods
forsimplingen har en oplagt styrke deri, at den forbedrer forstielse af samspillet mellem
flere produktionssektorer i den dbne ekonomi og samspillet mellem varepriser og

Jeg vil gerne takke Niels Keergaard og Thorbjern Waagstein for kemmentarer, som jeg dog ikke alle har kunnet
imadekomme.

I. For en gennemgang al Heckscher-Ohlin-modellen se Markusen & Melvin (1988, ch. 8) eller Jones &
Meary (1984).
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aflenningen af produktionsfaktorer. Det andet er, at selv den »gamle« udenrigshandels-
teori (dvs. den, der eksisterede op til 1980) har meget andet at byde pa. Her skal blot
navnes toldunionsteornien, teorien om akvivalens mellem eksporttold, importtold og
importkvoter, »rent-seeking«-teori. »specific-factors«-modellen, det meget anvendelige
wlargeting«-princip (se nedenfor). teorien om international faktormobilitet og meget
andet.

Det tredje svar skal gere opmarksom pd. at den gamle udenrigshandelsteori har vazret
en udmeerket forudsztning for den dramatiske teoriudvikling, der har fundet sted i det
forlobne tidr. P4 en rakke fronter har handelsteorien lzrt af andre discipliner inden for
ekonomisk teori; specielt har inddragelsen af begreber og analyseteknik fra industrieko-
nomt vist sig meget frugtbar.’

H-0O-modellen indeholder to lande, to varer og to faktorer. De grundlaeggende antagel-
ser er (1) ens produktionsteknologi i landene; (2) konstante skalaafkast (dvs. indsats af
den dobbelte mangde inputs giver dobbelt outputmaengde); (3) preeferencer for forbrug i
de to lande er ens og homotetiske (det sidste implicerer, at for konstante varepriser vil for-
brugerne uanset indkomstniveau anvende den samme andel af indkomsten til forbrug af
den enkelte vare), (4) fuldkommen konkurrence pd vare- og faktormarkeder (ingen
cfierspargere eller udbydere pa disse markeder kan influere pd priserne); (5) produktions-
faktorer cr inlerschionicll nobile, men incmationalt immobile = kan alisa vandre (ra
sektor til sektor men ikke over landegranser. Hertil kemmer en ekstra antagelse om fra-
veer af sdkaldt faktor-intensitets-vending (dvs. muligheden for, at det for varierende
faktorprisforhold snart er den ene sektor, snant den anden sektor, der benytter en given
faktor mest intensivt).

Det er naturligvis umiddelbart seerdeles drastiske foruds@tninger for en akonomisk
model. Mange er berettiget af den opfattelse, at forskellige lande ikke rider over den
samme produktionsteknologi, og at borgere i forskellige lande har ret uens praeferencer
mht. sammensatningen af deres forbrug. Intentionen bag H-O erimidlertid at newrralisere
forskelle i teknologi og praferencer som skabere af international handel og i stedet ude-
lukkende fokusere pa laktorudrustningsforskelle som handelsdeterminanter. Det er til
eksempel let at belyse virkningerne al. at der i de forskellige lande er ens, men ikke-
homotetiske preferencer, hvorved indkomsten kommer til at spille en rolle for den
enkelte borgers sammensatning af sit forbrug. 1 denne situation kommer forskelle i de
enkelte landes indkomst pr. indbygger til at fremstd som en selvsteendig drsag til udenrigs-
handel, pa linie med udrustning med produktionsfaktorer.’

2. Analysen af samspillet mellem markedsstruktur og udenrigshandelsmonster gennemfores mest dybigdende
I Helpman & Krugman (1983). For de grundlaeggende ideer se ogsd Greenaway (1985) og Markusen &
Melvin ( 1988).

1 Se Markusen & Melvin (1988, ch. 12).
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Mere fundamental for H-O-modellen forekommer udelukkelsen af pa den ene side
stordriftsfordele i produktionen og pa den anden markedsstrukturer alf monopolistisk
eller oligopolistisk tilsnit. hvor de enkelte vareudbydere har kendelig indflydelse pa deres
produkters priser. Stigende skalaalkast og ufuldkommen konkurrence er neglefienome-
ner pa et stort antal markeder 1 dagens verden.

Elementer fra den nye teori

Den nye udenrigshandelsteori har da ogsa i seerlig grad sogt at saetle opgivelsen af
antagelserne om konstant skalaafkast og fuldkommen konkurrence i system. Herved er
fremkommet fyldige forklaringer af sdkaldt intra-industriel handel. interessante proble-
mer omkring udenrigshandelens velferdsvirkninger samt diskussionen om strategisk
handelspolitik.

Den samlede handel mellem to lande kan med fordel opdeles i to komponenter: (a)
intersekioriel handel og (b) intra-sektoriel handel. Mens (a) beskriver den nettoeksport,
der er fra det ene land til det andet inden for den enkelte varegruppe, karakteriserer (b)
bruttohandelen herindenfor, sdfremt derer tale om en vare, som begge lande eksporterer
til hinanden. Eteksempel: Land A eksporterer for 1000 kr. korn og for 500kr. biler til land
B. mens land B alene eksporterer for 1500 kr. biler til land A. Den inter-sektorielle handel
bestir nu i nettoeksporten albiler for 1000 kr. fra B til A{og alkorn ligeledes pd 1000 kr. fra
A til B). mens den intra-sektorielle handes udgeres af to-vejs-handelen med biler pa 500
kr. fra A til B (og fra B til A). Den samlede udenrigshandel pa 3000 kr. fordeles da med
2000 kr.i(a) og 1000 kr.i (b). Den traditionelle udenrigshandelsteori - H-O - kan forklare
den intersektorielle handel gennem henvisning til uens Faktorudrustning, men ikke den
intrasektorielle: to-vejs-handel inden for samme varegruppe er der ikke dakning for
ifolge H-O.

Her kommer den nye teori ind i billedel med pdpegning af. at mange produkter kan
taenkes udiormet i forskeilige varanier - forskeliige TV-apparater, kelcskabe, osv., samti-
dig med. at der kan vaere betydelige stordriftsfordele i produktionen al hverenkelt variant,
[ sa fald vil hver variant - hvert enkelt TV-apparat - blot blive produceret af én virksom-
hed iétland. men forbrugt i alle lande. Mellem alle de lande. der producerer inden for den
pageeldende produktgruppe vil der da etablere sig to-vejs-handel?

Ifelge konventionel handelsteori vil ethvert land foretrekke frihandel frem for autarki
(dvs. ingen handel). eftersom landet ikke kan stilles ringere i den foerstnavnte situation
end 1den sidstnievnte. Med hensyntagen til stigende skalaafkast, ufuldkommen konkur-
rence og produktion af den enkelte vare 1 forskellige varianter er dette ikke kengere tilfel-
det. I denne betydeligt mere generelle sammenhzng vil der kunne opregnes falgende

4. For mere wdforlig gennemgang henvises til Helpman & Krugman (1983, chs. 7-8).
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kilder til velfeerdsvirkninger af overgang fra autarki til fnhandel - eller mere generelt af
reduktion af handelsbarrierer:?

1. Handel farer til bedre udnyttelse af de enkelte landes komparative fordele: velfaerds-
virkningen heraf er ikke-negativ.

2. Handel forer til andret udnvttelse af stordrifisfordele: i den udsirekning, sekiorer
med stigende skalaafkast foroger produktionen, og sektorer med faldende skalaafkast
indskraenker denne, vil der fremkomme et positivt velferdsbidrag. Den modsatte situa-
tion med ringere udnyttelse af stordriftsfordele og tilhorende negativt vellzerdsbidrag kan
imidlertid ikke udelukkes.®

3. Handel ferer til eendringer i indenlandske virksomheders monopolstilling. I den
udstrekning. handel kaster indenlandske virksomheder ud i intensiveret konkurrence og
far dem til at producere mere og forlange lavere priser, er dette velferdsforbedrende.
Omvendt kan handel til eksempel fore med sig. at et indenlandsk monopol blot erstattes
afl et udenlandsk monopol, og da vil den indenlandske virksomheds eventuelt overnor-
male profit udgd af landets nationalindkomst. og dette vil viere en kilde til velfrerdstab
Generelt: hvis reducerede handelsharderer farer il produltionsudvidelzori menopolisc
rede sektorer, vil dette vaere velfrdsforbedrende. og omvendt.

4, Handei kan fore til sendret grad al variation i det produkisortiment, der er til radig-
hed fur lorbrugerne. Det kan tenkes, at torbrugerne under ét vierdsetter sidan variation.,
enten fordi de holder af at forbruge lidt af hvert inden for en given produktgruppe. eller
fordi forbrugerne er forskellige og hver for sig med mange varianter har starre mulighed
for at finde en variant. der ligner deres foretrukne. Hvis storre dbenhed i gennemsnit
resulterer i starre variation i produktsortimentet, vil dette vaere en kilde til velfzrdsogning,
og omvendt

Den nye handelsteori med dens fokus pd stordriftsfordele og ikke-fuldkommen
konkurrence giver herudover principielt nogle nye begrundelser for brugen af handelspo-
litik. Inden for den konventionelle teori gives der (s4 laenge der ikke er »forvridninger« -
cksternaliteter i forbrug og produktion, stive faktorpriser, andre forvridende skatter m.m.)
kun én begrundelse forat bruge handelspolitik: det store land kan pavirke sit bytteforhold
og ber gare det ved at indfore en optimal told. Det lille land. derimod, ber gé ind for
frihandel,

Med stigende skalaafkast og olign- eller monopolistisk markedsstruktur dbner der sig
nye effekter og muligheder for handelspolitikken.” Er der tendens til monopoldannelse i
en indenlandsk sektor. kan importbeskyttelse her fare til ekstra uenskede effekter i for-

5. Disse punkter kan wdledes af Helpman & Krugman (1985, chs. 1.3 50g9).
6 Fteksempel forefindes | Helpman & Krugman (ch, 3).
7. Helpman & Krugman (1989) indeholder en oversigt herover.



152 NATIONALOKONOMISK TIDSSKRIFT 1990. NR.2

Land A i Land B
I
" 1 '
Virksomhed . Virksomhed
A | B

|
l
I
|
|

Forbrugere | Forbrugere
I

Fig L

bindelse med en sidan monopolisering, hvorimod abenhed kan holde den i skak.
Importeres der fra et udenlandsk monopol, kan det vaere optimalt at benytte importtold
for at »lefte« noget af det udenlandske monopols profit hjem til indlandet. Erindenland-
ske og udenlandske oligopoler i konkurrence pa et marked, vil det, afhaengigt af antallet af
disse indenlandske virksomheder. konkurrenceformen pa markedet og indslaget af inde-
nlandsk forbrug af den pigzldende vare, vaere enskeligt enten at subsidiere de indenland-
ske virksomheders leverancer (dette benzvnes efterhdnden strategisk handelspolitik)
eller beskatte deres eksport.

Et lille eksempel kan belyse tankegangen - og i evrigt ogsa vise en alternativ forklaring
pa fremkomsten af intra-sektoriel handel. Antag. at vi opererer med to lande, der i
udgangssituationen uden samhandel hver har sit nationale monopol (se fig. 1). Virksom-
hed Ailand Aleverertil indenlandske forbrugere i A, mens virksomhed Biland B leverer
helt samme vare til forbrugere i B. Abnes der nu op for handel, kan det tankes, at
virksomhed A [ar lyst til at tjene ekstra ved at levere til land B, dersom prisen, der kan
opnds, pA marginen oversliger greenseomkostningen ved at producere og sende en ekstra
enhed af varen. Helt samme overvejelser har naturligvis virksomhed B vedr. leverance til
land A’s forbrugere, hvorved der kan komme to-vejs-handel i samme vare i stand,
simpelthen pga. monopolgevinsterne i autarkisituationen. P4 begge landes markeder er
der nu duopolistisk konkurrence. Der kan argumenteres for, at land A’s regering ber
subsidiere virksomhed A's eksport til land B, for at virksomhed A gennem lavere
leveringsomkostninger kan oge sin markedsandel i B og hjemfore noget af det, der tidli-
gere var virksomhed B's profit,

Dette argument er dog kun gyldigt i visse situationer. Generelt vil i denne sivel som i
lignende sammenhzaenge fortegnet og omfanget af optimal handelspolitik athaenge af
konkurrenceforhold samit efierspergselsiorholdene, omkring hvilke forhold de politiske
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beslutningstagere ma formodes at have yderst begreenset information. De fleste skono-
mer vil derfor nok halde til den opfattelse, at det er bedst, politikerne »holder fingrene
vack« og gir ind for frihandel

Dette var lidt om, hvad den nyere udenrigshandelsteori har behandlet. Andre emner,
der er oppe 1 tiden, er sammenhangen mellem handelspolitik og vakst samt politisk-
ekonomiske problemstillinger omkring handelspolitikkens udformning. Vedrerende det
ferste er der efterhdnden et betydeligt erfaringsmateriale fra latinamerikanske og asiati-
ske udviklingslande omkring betydningen af den handelspolitiske strategi for det pagacl-
dende lands vaeksttempo.” I meget grove traek ser detud til. at eksportfremme har vaeret en
storre vakststimulator end imponsubstitution, og der er ved at fremkomme teori, der kan
medvirke til forklaring af, hvorledes handelspolitikken kan ove indllydelse pd et lands
vazkstrate. Vedrerende protektionsmens politiske okonomi har denne gren af teorien
beskaftiget sig med fremkomsten af diverse handelspolitiske foranstaltninger i et land,
der ikke »burde« indfere sddanne, hvis formalet ellers var maksimering af de samlede
forbrugsmuligheder i landet. Interessegruppekonflikter driver varket her. akkurat som
sddanne ogsd kan hringes ind i forklarineen af de nrohlemer som den internationnle
handelsinstitution GATT har med at fa bekaempet den sékaldte »nyprotektionisme« -
den stigende udbredeise siden midten af 70°'erne af ikke-toldmeessige handelshindringer
(hvoter, (tivillige ekspurtbegrensningsaitaler, produkistandarder osv.)."

Et sidespring om politikkers mélrettethed

En personlig favorit inden for den lidt zldre udenrigshandelsteori skal trazkkes frem
her, inden resten af artiklen vil blive anvendt til at berette lidt om, hvad udenrigshandels-
teorien har at sige om processen mod det indre marked i EF. Det er det sdkaldte
»largeting«-princip for ekonomisk-politiske indgreb i en dben (eller for den sags skyld
ogsé en lukket) okonomi:!"' Til modgéelse - eller indsaettelse - af en ekonomisk forvrid-
ning skal man anvende netop det instrument, der virker direkte ind pd den relevante
margin. Alle virksomme instrumenter kan rangordnes, og alle andre end det allerbedste
(first best) introducerer ekstra, uenskede forvridninger. Et eksempel: hvis et land har pro-
blemer med arbejdsleshed i tekstilsektoren som felge af et for hejt og fastldst lenniveau,
vil det allerbedste indgreb bestd i et lonsubsidie til den pageldende arbejdskraft, sd denne

8. Dette er tilsyneladende ogsd Helman & Krugman’s vurdering i deres {1989)-bidrag.

9. Se Evans (1989, ch. 7)

0. Frey (1985) er en udmaerker tremsulling af grundideer i protektionismens politiske akonomi, Deardor(l
{1987} underseger de mulige drsagertil. at brugen af ikke-toldmaessige handelsbarrierer har vaeret stigende siden
midten af 70erne.

11. Targeting-princippet og beslegtet liveratur gennemgds i Bhagwati (1987).
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bedre kan opsuges i virksomhederne i sektoren. Det a@sthedste instrument. med samme
virkning pa arbejdskralteftersporgslen. vil viere et produktionssubsidie til de pageeldende
virksomheder. Dette leder dog tillige til introduktion af andre forvridninger pd markeder-
ne for de ovrige produktionsfaktorer (kapital. mellemprodukter). der ogsd anvendes i
tekstilindustrien, idet virksomhederne med baggrund i subsidierne vil begynde at efter-
sporge flere af disse andre faktorer. Et tredjebedste instrument vil viere en importtold pa
tekstilvarer. Denne importtold vil fungere som summen af et produktionssubsidie til
tekstilsektoren indenlands og en skat pa forbruget af tekstiler. I alt vil tolden sdledes
athjzelpe arbejdslesheden i sektoren, introducere de samme forvridninger pa faktormar-
kederne som produktionssubsidiet og tillige introducere forvridninger i forbrugssam-
menstningen. Hver gang, en sektor matte advokere for indszettelsen af et ekonomisk-
politisk indgreb til afthjaelpning af et eller andet problem, bor man siledes undersoge, om
det foreslaede indgreb fremstar som det mest hensigtsmassige. bedemt ud fra ovenstaen-
de »targeting«-princip!

Udenrigshandelsteorien og det indre marked

Dernzst over til det indre marked i EF. Lad os indlede med at sla fast: Hele debatten
om det indre marked beror pd en misforstdelse. 1 virkeligheden burde processen mod det
indre marked veere helt overfladig. Den toldunion som tilsigtedes skabt gennem Det
europeiske Feellesskab, burde ikke give mulighed for opretholdelse af nogen hindringer
for varehandelen inden for EF. Nar der fortsat eksisterer handelshindringer i form af
langsommelig toldbehandling, nationale standarder og normer, diskriminerende offent-
lige keb, etableringsbegransninger m.v.. 54 md det skyldes en misforstielse af, hvad en
sand toldunion gir ud pd. Og dermed bliver processen frem mod det indre marked i EF
led i en slags fuldstzendiggerelse af toldunionen.

Det overordnede mil for det indre marked er at sienke de barnierer, som en virksomhed
lokaliseret i ét EF-land star over lor ved afseining i et andet EF-land., kort sagt en reduk-
tion af hindringer for intra-EF-handelen. Dermed er der lagt op til en stramning af et
klassisk diskriminerende, regionalt samhandelsarrangement. Toldunionsteorien minder
os om her, at et sidant initiativ vil kunne fore til handelsskabelse og til handelsdreining )

En del af de varer, der forbruges i et givet EF-land, og som tidligere blev produceret
internt i landet, vil nu ved reducerede intra-EF-handelsbarrierer kunne leveres billigere
af et andet EF-lands virksomhbeder. Derved skabes der handel, hvor der ikke tidligere var

“en sadan. Dette vil umiddelbart fore til gevinst for de implicerede lande og. nar disses
nationalindkomst gar i vejret, ogsd andre lande, inden for savel som uden for EF.

En anden del af de varer, der forbruges i det forste EF-land. og som tidligere

12, Enoversigt over bdlig woldunionsteori findes i Lipsey {1987).
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importeredes fra lavomkostningsproducenter uden for EF, vil efter seenkningen af barrie-
“rer for handel kunne leveres billigere fra et andet EF-land. Handelen bliver derved drejer
bort fra lavomkostningsproducenten uden for EF over imod hejomkostningsproducen-
ten i det andet EF-land, som kun opnir leverancen, fordi denne i modsatning til
lavomkostningsproducenten ikke rammes al handelsbarrierer. Den enkelte forbruger i
importorlandet nyder umiddelbart gavn af skiftet, fordi de direkte omkostninger ved
erhvervelsen afl varen falder. Hvis imidlertid nationen som sadan mister induegter, nar
handelsbarrierer over for EF-partnere falder bort (svarende til et mistet toldprovenu, hvis
entold fjernes). vil dette kunne reducere samfundets forbrugsmuligheder. En sddan effekt
erikke relevant for barrierer i form af standarder og normer, men muligvis for andre af de
barrierer, der falder vaek ved gennemiorelsen al det indre marked. I si fald er det en teore-
tisk mulighed. at velfeerdseffekien af handelsdrejningen bliver negativ i importerlandet.
Partnerlandet, der fir leverancen af varen, vil selvsagt have gavn af denne. hvorimod det
tidligere eksportoerland uden for EF vil lide et direkte tab.

Opsummerende Lkegger den traditionelle teori dermed op til. at de europeeiske lande vil
opnd bide positive og negative virkninger af en stramning af toldunicnen, ghvetvis med
de positive effekter i overtal, mens lande uden for EF miske farst og fremmest berares
negativt ai handelsdrejningen.

Herul skai loges. at nogie at de uitag, som er tormuleret 1 EF-direktiverne til fremme af’
detindre marked, mere har karakter af generel lettelse af adgangen til et givet EF-land for
alle udenlandske producenter. uanset oprindelsesland. Harmoniseringen af standarder
og normer pa tviers af EF's medlemslande vil naturligvis ogsé lande uden for EF kunne
hoste fordel af. Omvendt kan direktiver sigtende mod reduktion af graden af diskrimina-
tion i forbindelze med offentlize keb kunne udformes, 54 de umiddelbart alene kommer
EF's medlemslande til gode.

Basalt set indcholder processen mod det indre marked saledes til dels en forstierkning
af diskriminationen i den internationale handel. Umiddelbart kunne man derfor undre
sig lidt over. at den internationale handelsorganisation GATT ikke har blandet sig i
debatten. GATT's fornemste princip er jo det sdkaldte mestbegunstigelsesprincip, efter
hvilket et GATT-medlemsland er forpligtet til at udstrackke enhver seenkning af handels-
barrierer over for en samhandelspartner til samtlige medlemslande i GATT. Men her har
GATT-pragmatismen en gang foralle gndtaget toldunioner som skridt mod frihande! (jfr.
GATT-artikel XXIV), og processen mod det indre marked kan som pointeret ovenfor
netop anskues som virkeliggorelse af toldunionen EF. Godkendelse heraf er siledes i
realiteten givet [ra GATT's side for drtier siden.

En vis berettigelse al det neevnte GATT-syn pa toldunioner som skridt pd vej mod
frihandel kan faktisk gives fra teoretisk hold:" Det er muligt at indrette en toldunion

13, Argumenterne forcfindes | Kemp & Wan { 1987).



156 NATIONALOKONOMISK TIDSSKRIFT 1990. NR.2

sdledes, at lande uden for unionen holdes skadeslese ved unionsoprettelsen, og lande
indenfor far gevinst herved. Dette kraever for det forste, at de falles toldsatser udadtil 1
unionen lzgges pa sdidanne niveauer, at de relative verdensmarkedspriser pa internatio-
nalt handlede varer ikke mndres ved unionens tilblivelse. og at der om fornedent
iveerksettes omfordeling af indkomst inden for unionen. Oversat til situationen med det
indre marked i EF wil overforsler mellem EF's medlemslande og hensigtsmassige
justeringer af de felles toldsatser i EF tilsyneladende kunne hindre, at nogen lande taber
ved virkeliggarelsen al det indre marked. Hvorved det indre marked s4 pé globalt niveau
kunne siges at reprazsentere et sknidt mod fmhandel.

I forbindelse med oprettelsen af EF i sin tid gennemfortes talrige beregninger af de
velferdsmassige konsekvenser heraf for medlemslandene.® Stort set samstemmende
endte disse - pd linie med andre undersegelser af velfzerdskonsekvenserne af toldnedsaet-
telser i forbindelse med GATT-runderne - med relativt beskedne velferdskonsekvenser
{oftest under en procent af BNP). Det var sledes klan for udenrigshandelsteoretikere, at
skulle man nd frem til storre beregnede vellrdskonsekvenser al handelsliberaliseringer,
maétte man distancere sig fra den gamle, statiske udenrigshandelsteori med dennes fuld-
komne konkurrence, konstante skalaafkast m.v., og dette er givet et rigtigt lys at se
redegerelserne omkring det indre marked i EF i (jfr. Cecchini-rapporten, EF-kommissio-
nens European Economy, March 1988 m.f.). Her har man, hvad der er nok si interessant
i relation til nyere udenrigshandelsteori. og da ogsi inspireret af netop denne, appelleret
kraftigt til tilstedevarelsen afl produktion under stordrifisfordele og ikke-fuldkomne
markedsformer for at fa foreget velferdseffekterne af det indre marked. De mest seriose
baggrundspapirer til EF-redegerelserne og ogsd andre bidrag tager udfordringen fra
udenrigshandelsteorien op og introducerer direkte stigende skalaafkast, produkidifferen-
tiering, andre markedsformer end fuldkommen konkurrence, organisatorisk »slacke« i
virksomheder (benmvnt »X-inefficiency« og under alle omstaendigheder kun mulig
under monopoliignende markedsforhold) sami dynamiske innovationseffekter {lige-
ledes utznkelige under fuldkommen konkurrence). Et glimrende eksempel er Smith og
Venables’ undersegelse, som jeg skal omtale udferligt nedenfor.'”.

Et eksempel pa en empirisk undersagelse

Hensigten med Smith og Venables™ artikel er at kaste lys over velfierdszendringer i for-
bindelse med det indre marked. Der er tale om en parriel analyse med udgangspunkti 10
relativt detaljerede produktionssektorer i 6 nlande« (de store EF-lande, et femte bestien-
de af resten af EF og et sjette deekkende verden udenfor). I kraft af sin partielle natur kan

14, Nogle af disse er refereret i Lipsey (1987) og i Robson (1987, ch. 13).
15. Se Smith & Venables (1988 a og b). Der skal ogsd henvises til Baldwin (1989). som omhandler mulige
vicksteffekier - 1il forskel fra statistiske gevinster - ved det indre marked.
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analysen ikke s& godt sige noget om velferdseendringer knyttet til bedre udnyttelse af
komparative fordele (punkt 1) pa listen ovenfor), men derimod noget om velferdsand-
ringer hidrarende fra mere intens konkurrence, sterre produktsortiment og bedre udnyt-
telse af stordriftsfordele (dvs. punkterne 2) -4) pa listen ovenfor).

Den teoretiske model, der anvendes som grundlag lor S-V's analyse, beskriver sekiorer-
ne som bestdende af en reekke virksomheder, der hver producerer et antal varianter inden
for sektorens produktgruppe. Hver enkelt variant produceres kun i én virksomhed, idet
enhver virksomhed, der ensker at producere ¢n ckstra variant, blot kan finde en, der ikke
produceres af andre virksomheder. Der er med andre ord ikke grund til at dele markedet
for en varant med en anden virksomhed. Forbrugerne i de 6 lande lorudsattes at
vardsaite vanation - de ynder at forbruge lidt af hvert af de forskellige varianter, derertil
ridighed, og jo flere varianter, jo bedre.

Virksomhederne indenfor en given sektor ligger i monepolistisk konkurrence med
hinanden. Der kan enten vare tale om Courmor-konkurrence (hvor virksomhedernes
handlingsparameter er den leverede mengde. og hvor de ikke paregner. at egne output-
wndringer fir andre virksomheder til atmendre nd deres ontout) eller Rerrrand-konkurren-
ce (hvor virksomhedernes handlingsparameter er prisen pd deres variant(er). og hvor de
tkke paregner. at egne pris@ndringer medierer prisendringer hos konkurrenterne).
Desuden kan analysen gennemisres under antagelse al, at antallet at virksomheder er
uforandret efter 1992 (no entry/exit). eller under antagelse af, at virksomheder, der ikke
kan lsbe rundt, vil forlade sektoren.

I udgangssituationen paregnes det, at de eksisterende barrierer for den europziske
samhandel gor det muligt for indenlandske virksomheder at udnytte styrke pa hjemme-
markedet til at tage hejere priserherend for deres forsendelser til andre lande. Der dbnes
med andre ord mulighed for, at virksomhederne prisdiskriminerer pi forskellige leveran-
cer af samme produkt. Denne prisdiskriminering/markedssegmentering er en kilde til
inefficiens i udgangssituationen, og spergsmélet er, om processen mod det indre marked
og reduktion af handelsbarrierer vil kunne bryde segmenteringen af de nationale
markeder ned.

For at belyse virkningen heraf gennemforer 5-V analysen i to trin: Det farste politikeks-
periment bestar alene i reduktion af handelsbarrierer, forstaet som nedsztning af de sam-
lede omkostninger for en virksomhed lokaliseret i et EF-land ved leverancer til et andet
EF-land. Markedssegmentering og prisdiskriminering opretholdes i dette eksperiment.
Det andet eksperiment indebzrer ud over samme reduktion af handelsbarrierer skabelse
af et egentligt integreret marked, hvorved den enkelte virksomhed tager samme pris for
leverancer til alle andre EF-lande, nar der ellers korrigeres for transportomkostninger
ol

Dette var S-V's teoretiske set-up. For at fi fornemmelse af storrelsesordener indrettes
den teoretiske model efter tl radighed vaerende EF-data for typiske virksomheders
omkostningsstruktur i sektorerne, for graden af koncentration i sektorerne, for forbrug og
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handelsstemme osv. Tallene viser. at de enkelte virksomheder tilsvneladende har en
sierligt sterk position pa det indenlandske marked. dette skyldes formentlig dels. at ind-
lendinge generelt foretreekker nationale produktvarianter. og dels bedre distributionsfa-
ciliteter og lavere transportomkostninger, foruden naturligvis handelsbarmierer,

Det tarste eksperiment (jIT. ovenfor). som S-V gennemforer, indebareret 2.5 pet.s fald i
»forsyningsomkostninger« ved leverance fra EF-virksomhedertil andre EF-lande. I f.eks.
sektor 346 (elektriske husholdningsapparater) forer dette til velferdsforogelse (forstiet
som summen al endringeri virksomhedsprofitter og konsumentoverskud i EF-omridet i
forhold til vazrdien af forbruget i EF inden for produktgruppen) pa godt 2/3 pct. med
fastholdelse al eksisterende virksomheder og lidt hejere tal. nar tabsgivende virksomhe-
der forlader markedet. s godt som uanset. om konkurrenceformen er antaget at veere
Bertrand eller Cournot. Der sker drefning af udenrigshandelen vack fra import fra lande
uden for EF, fordi handelsbarriererne forudsasttes opretholdt for de tilsvarende leveran-
cer. Desuden bevirker bedre udnytielse af stordriftsfordele i EF-virksomheder, at deres
gennemsnitsomkostninger falder, hvorved deres eksporttil lande uden for EF oges. Intra-
EF-handelen stiger, som man kunne vente, markbart.

I det andet eksperiment, hvor markedssegmentering og prisdiskriminering elimineres,
giver dette anledning til en betydelig foregelse af velferdsendringer ved det indre
marked. I sektor 346 (se ovenfor) andrager malet for velfzerdseendringeme sledes 1.8 pct.
uden virksomhedsafgang og 2.3 pet. med. hvis konkurrenceformen er Cournot, og det
generelle indtryk er, at de mulige gevinster tredobles, hvis det indre marked kommer til at
indebzere eliminering af markedssegmentering. Der sker i ovrigt noget besynderligt i dette
andet eksperiment: den intra-europeeiske handel falder. Ved integrationen af de nationale
markeder saenkes priser pa leverancer til hjemmemarkederne sa meget, si dette overde-
ver den billiggerelse af produktvarianter fra andre EF-lande, der stammer fra senknin-
gen af handelsbarriererne!

Hvad 5-Vs teoretiske og empiriske analyse viser, er, at det indre marked potentielt Kan
give anledning til markbare velferdsgevinster. omend disse ikke helt ligger oppe i det
luftlag, som Cecchini-rapporten forudser. Endvidere er det seerlig vigtigt, at initiativer il
senkning af handelsbarrierer folges op af initiativer til afskaffelse eller begreensning af
markedssegmentering. Og endelig viser 8-V's analyse. at den nye udenrgshandelsteori
kan bruges til at undersege relevante. praktiske problemstillinger - og dette var netop
ogsi et af formalene med nerverende artikel.
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