Deskriptiv pristeori H1I:

FORSKELLIGE DESKRIPTIVE PRISTEORIER

AT BJARKE FOG*

A. Graenseleorien

a) Den til tider ret livlige diskussion om pristeori og virkelighed, der har
veeret fort mellem skonomiske teoretikere, har hovedsagelig vieret fort efter
princippet, at marginalisterne hawvder, at deres grienschetragtninger stem-
mer med virkeligheden, hvorefter antimarginalisterne haevder, at det er
deres teori, der gor det. Og begge parter har maske ret; der er mange f@eno-
mener, der kan forklares ud fra begge teorier, og der er andre, der ikke kan
forklares ud fra nogen af dem. For mig at se mi en mere frugthar problem-
stilling derfor blive: Ivilken af forskellige mulige teorier giver den mest
hensigtsmassige beskrivelse af virkeligheden? Hvilken teori giver den bedste
forklaring pd, hvad der faktisk foregir? Og hvilken teori kan forklare det
sterst mulige antal tilfwelde?

b} Hvad ferst angir grenseleorien, fremgir det af forrige artikell, at der
vil vaere ret fa pristilfaelde, der ikke ved hjwelp af en cller anden fortolkning
kan hringes i overensstemmelse med denne teori. Men en siidan fortolkning
vil ogsh ofte varre nodvendig. Opfalles siledes griensebegreberne i korttids-
betydning, vil graenseomsaetning som regel ikke viere lig grienseomkostnin-
ger, af den simple drsag, at der fores en langtidsbelonet politik. Detie erken-
des ogsi 1 greenseteorien, der blot svarer, at 1 sd fald ma begreberne opfattes
i den betydning, der er relevant, d.v.s. langtids-hetydning. Men da der nmesten
ingen grienser er for, hvad der lader sig indfortolke i greensehegreberne, laber
teorien en fare for at blive temmelig udflydende2.

Ved at indfortolke alle relevante hegreber og give psykologiske, ikke mal-
hare hensyn en pengemsassig vierdl kan man i griensehetragtningen til at
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involved in directing production, the worry ecaused by actual or potential Government
action.« D. G, Hague: sEeonomie Theory and Business Behaviore, »The Review of Eco-
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stemme med nasten, hvad det skal viere. Greensebetragtningen er en formel
teori. Den danner blot en ramme eller et formelt udgangspunkt for en ana-
lyse, men giver ikke i sig selv en udtemmende forklaring. Denne fis ved at
underkaste de indgiende begreber en nojere fortolkning.

Det egentlige problem bliver derfor ikke, om grmenseteorien kan strackkes
og drejes s meget, at man kan fi den til at stemme med den faktiske pris-
dannelse, men om den danner et hensigtsmaessigt grundlag for opbygningen
af en deskriptiv prisforklaring.

¢) Adskillige fienomener kan kun forklares tilfredsstillende ud fra graen-
seteorien, f.eks. visse former for prisdifferentiering.? Til en vis grad galder
det ogsi prisrelationerne mellem en virksomheds forskellige produkter, idet
disse ofte vil viere bestemt af forskelle i omkostninger og priselasticiteter.
Det ma dog erkendes, at mange prisrelationer er ret vilkirlige, eller hestemt
af rent fortidige forhold, samt udviser betydelizg trreghed mod forandringer.
Denne traeghed kan dog for sd vidt godt forklares ud fra en graensebetragt-
ning, nemlig ved hjaxclp af teorien om den knickkede afsaetningskurve. Men
teorien kan kun forklare, at forholdene vedbliver at vaere som de er, ikke
hvordan de oprindeligt er opstiet.

Hvad de absolutte priser angfir, virker gricnseteoriens forklaring knap si
tilfredsstillende. Den blotte henvisning til graenseomseetning og graenseom-
kostninger er 1 hvert fald ikke i sig selv tilstreekkelig, nir langtidssynspunk-
ter gor sig galdende, idet den egentlige forklaring lizger i nddybningen og
praeciseringen af disse begrebers konkrete indhold. I flere brancher gaelder der
siiledes en art prisfererskab, hvor de mindste fabrikker [olger de store, men
med en vis underbyden. I en af disse brancher har de to store fabrikker for-
klaret, at det miiske nok pi kort sigt kunne betale sig at satte prisen op, men
at de undlader at gorce det, fordi de ilike ensker at holde prisniveauet si hajt,
at de sma fabrikker fir midler til reklame, til udvidelser o.s.v. og dermed
chancen for at vokse sig store. Pi den anden side tolererer man, at de sméi
byder under, og man vil ikke gi ind i en priskrig mod de smé, bl.a. fordi det
er alt for let for disse at starte igen. Disse synspunkter forer klart frem til,
at man fra de to toneangivende fabrikkers side holder sig temmelig naje til
en cost plus prispolitik med ret fast avancesats. Under de givne forudszet-
ninger er det hajst sandsynligt, at denne politik resultereri de optimale priser
og kan derfor siges at harmonere med griensebetragtningen. Men man kan
med lige 34 stor ret bheskrive prisdannelsen som en full cost proces.

d) I tilfaelde hvor en virksomheds afsxtnings- og omkostningsfunktioner
er skarpt markeret, skulle der vaere en god chance for, at prisfastsmetteren le-
des frem til optimalprisen, og at graenseteorien fslgelig giver en god prisfor-

3. Prisdifferentiering af rent koulumemmssig karaktier kan derimod ilkke forklares ud fra
grienseteorien.
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klaring. Men er ikke mindst alswietningsfunktionen kun vagt antydet, giver
graensebetraginingen for svage holdepunkter, og det vil vaere nerliggende
for prisfastsmiteren at soge andre udveje. Specielt geelder dette, nir de vari-
able omkostninger er relativt smi, idet prisfastsietieren vil have svaert ved
at vurdere springet fra de variable omkostninger op il afsmtningskurven.
Derfor synes teorien bedre at kunne forklare de sm# foretagenders prispoli-
tik, fordi de faste omkostninger som regel er relativt smé, og fordi disses af-
stningsfunktioner normalt er ret klart bestemt, nir de stores priser er givne,
end at kunne forklare hvorfor de store sactter priserne, som de ger.

Selv i tilfzelde hvor graenseteorien kan forklare en faktisk pris, er ikke der-
med givet, at den giver den mest hensigtsmeessige forklaring. Der kan godt
viere overensstemmelse ex post mellem teori og praksis, uden at dette ned-
vendigvis behover at betyde, at teorien virkelig er forklarende. Lad os illu-
strere dette 1 fig. 1. Vi tzenker os en virksomhed, der bringer en ny vare pi
markedet. Den har gjort sig visse forestillinger om, hvor stor afsmetning, der
kan forventes. Lad os f.eks, kenke os, at virksomheden som forste mal op-
stiller et salg pA mangden OA. Baseret pi denne mmngde taeenkes virksom-
heden at kalkulere en egenpris pi grundlag af de totale gennemsnitsomkost-
ninger. Hertil laegges en eller anden avencesats, f.eks. bestemt ved »hvad man
er vant til«, »hvad andre produkter kan give« eller lignende.

Efter disse betragtninger kommer virksomheden da frem til prisen p,.

Pris

Dirocnserm b

Tolake genmemsnilsomk.

Variable gennemsnitsombk.

{1 Mirngde

Fig. 1.

Lad os tenke os, al malet faktisk nds. Virksomheden viser sig at vaere i
stand til at afssette meengden OA pr. tidsenhed til den fastsatte pris. Lad os
antage, at afs@tningskurven for den pigaldende vare er DD. Denne afsat-
ningskurve skal opfattes som en statisk kurve af ex-ante karakter, d.v.s.
en kurve, der viser, hvor meget virksomheden vil kunne afsette ved alterna-
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tive priser. Af figuren ses, at p; ikke er optimalprisen, idet greenseoms:eet-
ning = graenseomkostninger giver prisen p,. Kan man vente, at prisen derpi
vil blive forhejet fra P, til P,? Hejst sandsynligt ikke. Virksomheden fik
sine forventninger opfyldt og finder formentlig situationen tilfredsstillende.

Og dernast kan det meget vel teenkes, at p, nok var den hedst mulige pris,
virksomheden kunne satte ex ante, men at den ophorer med at vicre optimal-
pris i samme ajeblik, prisen er fastsat til p,, idet man da ikke leengere kan
regne med, at afsetningskurven DD holder. Si snart prisen p, er fastsat, og
iser nar den har veeret geeldende et stykke tid, har forbrugerne veennet sig til
et bestemt prisniveau og vil derfor reagere anderledes over for en prisfor-
hajelse til po, end hvis denne pris havde vwmeret sat fra begyndelsen. Afswmet-
ningskurven skifter med andre ord, og blandt mange muligheder er den
interessantesie den, at den flyttes til D;D,, hvorved p; forfremmes til at veere
optimalpris. Et studium af virksomhedens forhold vil nu dbenbare, at prisen
er fastsat, hvor gromk=groms men i realiteten vil denne overensstemmelse
intet fortelle om de faktorer, der faktisk har varet afgarende for prisdan-
nelsen. Der er ingen grund til at undre sig over, at virksomhederne i ringe
grad eksperimenterer med priserne, fordi en sidan preven sig frem ofte er
udelukket, da den i sig selv vil pavirke afsztningskurven. En afsmtnings-
kurve m# tit opfattes som en »een-gang-for-alle« kurve, hvor det gaclder om
at ramme rigtigt i forste omgang, Sa snart prisen p; er sat, har man afskéret
sig fra muligheden for at na optimalsituationen i py.¢

B. Full cost teorien

a) Det centrale punkt i full cost opfattelsen er, at prisfastsattelsen anses
for at foregi ved, at der udregnes en egenpris, hvortil legges en avancesats.
En typisk opfattelse er f.eks. P.W.S5. Andrews: »Instead of the husinessman
being thought of as restricting his output to marginal income=marginal cost
he should be regarded as quoling a price which will bear a definite relation-
ship to the average direct cost of the product. The normal costing margin
will tend to be at such a level as will cover the average indirect cost in the
long run and give a normal profit, in the sense of the margin at which new
bussinessmen will enter the market«.5

b) Hvis full cost teorien opfattes som, at priserne bestemmes af egenpris
plus en fast og uforanderlig avancesats (p& engelsk: »rigid full cost priec-
ing«), er den ikke i overensstemmelse med praksis. De virksomheder, der
forer en shidan politik, er rene undtagelser. Opfattes tilleegget som fleksibelt,
beskriver den derimod korrekt den fremgangsmide, der anvendes af fler-

4, Jvfr. eksemplerne i B. Fog: »Priskalkulation og Prispolitik« s, 123 nederst.
5. P.W.S. Andrews: sManufacturing Business«, London 1949, s. 174,
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tallet af virksomheder. Men selv i tilfielde hvor variationer i avancetilleg
tillades, kan man ikke sjxeldent iagttage, at avancerne legges til efter naesten
mekaniske metoder. Arsagen kan viere, at forestillingerne om afsmetnings-
funktionerne er si vage, at man frem for at forsege en virkelig vurdering af
disse, tyr til mere eller mindre primitive tommelfingerregler. Det mi vist
erkendes, at disse tommelfingerregler undertiden ikke virker si darligt
endda. Men Arsagen kan ogsh vere, at viesentlige dele af prisfastsaettelsen mi
delegeres til underordnede funklionserer. Disse vil normalt savne indsigl og
det nedvendige mod til at afvige fra en ret mekanisk anvendelse af de prin-
cipper, der er fastsat ovenfra, Som eksempel kan nwovnes den prispolitik,
der fores af verdens sterste kaedeforretning inden for levnedsmiddelbranchen,
»The Great Atlantic & Pacific Tea Company« i USA, almindeligvis blot kaldet
A & P.1 307erne gik selskabets ledelse ind for en politik med lave priser,
baseret ph en langtids tankegang. Man ville herigennem ophygge en oget
omsaining, selv om man var klar over, at den forte politik ville vicre uren-
tabel, indtil den tilstrickkelige omsmetningsforagelse var opniet. Forehavendet
slog imidlertid fejl i forste omgang, thi »there was a missing link. The Hart-
fords and their colleagues were unable to enforce their price policies in the
stores. The cost-plus habits of the small retailing unit were in full contra-
diction to the policies of top management and would not change. One might
as well describe the color red to a blind man as describe elasticity of demand
to a local employece. These unit and store managers were not stupid or com-
placent. Their habits were well adapted for survival in small retailing; but
they were out of joint with the larger scheme at headquarters«6.

Ogsd 1 mindre foretagender kan den samme situation opsti. I et mindre,
dansk foretagende er indehaveren selv den eneste, der har feling med afsxt-
ningsvilkarene, Pi visse viglige varer smtter han selv prisen, men pi alle de
ovrigze mi prisfastsmtielsen overlades til underordnet personale, der trods
flere forseg pa at fA dem herfra, kun viser sig at kunne disponere ud fra
ganske mekaniske regler, hvilket vil sige full cost. Resultatet er da ogsh, at
der undertiden swttes priser, der oplagt afviger fra de optimale.”

Som regel vil en mekanisk anvendelse af full cost principper imidlertid
i den grad stede mod, hvad konkurrenterne tager, hvad forbrugerne er ind-
stillet pa at give for varen, hvad offentlize myndigheder vil acceptere som
fair, osv., at den mi tillempes efter forholdene, d.v.s. at den bliver fleksibel.

G, M. A, Adelman: »4 & P. A study in price-cost behavior and public policy, »Cambridge,
Mass, 1959, p. 104,

T. Om man vil, kan man godt belragte firmaets politik som rationel, da indehaveren ikke
har tid til helt at koncentrere sig om prisfastsmettelsen, og da omsetningen ikke er stor
nok til, at det kan betale sig at ansmite endnu en fagmand til at vare ansvarlig for
prisanssttelserne. Men derfra at slutte, at prisfastsaettelsen er i overensstemmelse med
grensehetragtningen, forckommer noget segt.
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Derved mister full cost synspunktet sit selvstiendige indhold og indskraenkes
til at beskrive det forste led i pris-proceduren. Jvfr. folgende citat: »But before
explaining a few of the most important factors that play a part in determin-
ing the final market price of steel, I must mention one theory of pricing
which, most definilely, we do not use. I refer to the cost plus theory. I
mention it because many people seem to be under the impression that manu-
facturers set the prices on their products by the process of adding an arbi-
trarily fixed mark-up to all costs. No business can be run succesfullly in that
way as long as it has compelitors in a free market.«8

c¢) Det blev nievnt, at graenseteorien kun giver en ret vag forklaring pd
prisdannelsen, set ud fra et langtids-synspunkt. Full cost teoriens forklaring
er egentlizg ikke mere indholdsrig. Hvis den opfattes som fleksibel full cost,
mit den i hvert fald forklare, hvilke faktorer det er, der belinger afvigelserne
fra en mekanisk full cost.

Men dertil kommer, at de begreber, der indgir i full cost betragtningen,
sjeeldent er klart bestemt. Hvad forst angir egenprisen eller de totale gennem-
snitlige omkostninger er detfe begreb ikke klart i tilfrelde af fwelles produk-
tion. Enten kan fordelingen af de indirekte (eller faste) omkostninger pa de
forskellige varer vaere arbitrier, eller man kan have fordelt disse omkost-
ninger efter varernes evne til at brere disse. Derpi at forklare prisen ud fra
de palignede indirekte omkostninger ma veaere en skinforklaring. Det kan
endvidere taenkes, at de faste omkostningers starrelse reelt er bestemt af
prisdannelsen i tidligere perioder. Den pris, som den nuvierende ejer har
givet for et fabriksanlieg, og dermed hans bogholderimassige faste omkost-
ninger, kan vaere influeret af markedssituationen pd kebstidspunktet. Ogsh
pd anden vis kan de faste omkostninger vaere influeret af prisdannelsen.
Saledes har en virksomhed pi grund af konkurrencen med andre fabrikker
fundet det nedvendigt at realisere visse faste anlag for derved at nedbringe
de faste omkostninger; disses storrelscer altsit betinget af prisdannelsen i de
foregiende perioder.

Hvad dernmst angir bestemmelsen af avancetillivgget, er full eost teorien
heller ikke praecis, At sige, at avancerne er traditionelt bestemt, giver nok en
vis forklaring,men lader det st 4bent, hvordan de i1 sin tid er opstiet.

En anden mulighed er, som hos Andrews, at lade dem viere bestemt af at
fortsat tilgang til markedet skal viere muligt, Ogsé denne udgave lader mange
spargsméal st Abne: Hvorledes fastsmettes s avancerne i monopolpragede
brancher? Hvorledes bestermmes relationerne mellem de forskellige avancer?
0sv.

En tredie mulighed er at lade dem vaere bestemt af, at der skal opniis en

8. Benjamin F. Fairless »The Perfect Prices i »The Freemane, Jan. 1956 p. 15. (Mr, Fairless
iz Chairman of the Executive Advisory Committee, United States Steel Corporation).
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bestemt forrentning af den investerede kapilal. Dette synspunkt kunne for
si vidt godt give en vis vejledning ved fastswettelsen af avancer og dermed
priser, men det er et spargsmil, hvor meget reelt indhold der er i synspunk-
tet. PA den ene side kan konkurrenecforholdene medfore, at den enskede
afkastningsgrad ikke kan opnis, og pd den anden side er det utvivisomt at
man vil acceplere en hejere forrentning, hvis forholdene tillader dette.
Milsztningen, at opni en bestemt forrentning af den investerede kapital,
synes navnlig udprieget hos store foretagender®; men synes snarere at vare
af »onskedrommes«-typen, end en konkret, realistisk malsweining. Formo-
dentlig er det vanskeligheden ved at opgive nogen anden klar milsetning,
der fair dem til at vazlge en given forrentning af kapitalen. Som eksempel
kan navnes International Harvester Company, der opgiver som mél at opnd
en forrentning pi 109% (efter skat) af den investerede kapital.10 Ud fra
denne milssetning beregnes en »target price«, men den faktiske pris kan
afvige betydeligt herfra. For 6 forskellige produkter er dette vist i neden-
stdende tabel, der angiver avancemarginen i procent af »manufacluring coste,
dels den enskede og dels den faktisk realiserede:

Product margin ag

per cent of manu- Prod. A Prod. B Prod. C Prod. D Prod. E Prod. F
facturing cost:

Target. .. ........... 40,8 36,6 16,0 27,6 33,8 31,8
Actual.............. 58,7 25,7 =4,1 52 12,6 5.6

Som man ser, har det i intet af de opgivne tillielde vieret muligt at opné
den enskede avance. I alle tilfaelde har konkurrenechensyn gennemtvunget en
lavere pris. Ovennavnte tal gelder for 1956. Kun i de forsie efterkrigsér
lykkedes det at opna den tilstriebte forrentning, jvir. felgende tabel:!

Nel profit as percentage of
Capital Investment

1947 10,63
1948 11,37
1949 11,85
1950 10,86
1951 9,66
1952 6,15
1953 6,458
1954 4,45
1055 6,08
1856 0,76

En fjerde mulighed er at nsjes med at opfatte avancetillaeggene som kon-
kurrencem:essigt bestemt. En sidan udgave af full cost teorien er i stand til

9. A.D.H. Kaplan, Joel B, Dirlam and Roeb. F. Lanzilotti #Prieing in Big Businessz, Was-
hington D.C. 1958,

10, a.a. s 72,

11. a.a. 5. 137,
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at forklare forskelle i avancesatser, men forskellen mellem full cost teorien
og graenseteorien svinder unaegtelig dermed ind.

Full cost teorien har siledes sviert ved at forklare, hvordan og hvorfor
der opstar forskelligheder 1 avaneetilleg; den kan hejst forklare en vis inerti
mod @ndringer i de engang tilvante satser. Denne traeghed kan endda vaere
lidt tvivlsom, idet tilpasningen til endrede forhold ikke nedvendigvis beha-
ver at ske via en direkte zendring af avancesatserne. Siledes kan man formelt
holde priserne og i stedet tilpasse varens kvalitet.

¢) Endnu et led i full cost teorien trenger til at blive praeciseret. Lad os
i fig. 2 antage, at en virksomhed bringer et produkt pi markedet. Vi antager
yderligere, at man forventer et salg pr. tidsenhed af sterrelsen OA. En ud-
regning af egenprisen giver som resultat c¢; og lmegges dertil en »rimeligs
eller »traditionele eller »normale avance, fas salgsprisen p;. Men hvis det
nu viser sig, at der til prisen p, ikke swelges OA enheder, men derimod mere
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eller mindre f.eks. OB? Indebmxrer full cost teorien da, at prisen ma ned-
smites og fortsat nedsaettes, indtil der er ligeviegt, nemlig ved OC? Eller hvis
der hidtil har veeret ligeveegt ved OA, og omsaetningen af en eller anden grund
stiger, skal prisen da ifelge teorien reduceres?

Skal full cost teorien viere konsekvent, méa den havde, at prisen mé
reduceres som felge afl de lavere egenpriser. Men derved bliver den, savidt
jeg kan bedemme, i modstrid med den sterste del af praktisk prispolitik. Jeg
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har 1 mine undersogelser 1 en rickke virksomheder stillet det sporgsmal,
hvorledes man vil reagere i en situation som foran skitseret. Det sterste antal
af de adspurgte mente, at de ville holde prisen vendret og blot gloede sig
over det store salg. Enkelte var endog af den opfattelse, at det kunne tienkes,
at en nget omsmetningshastighed ville give dem indtrykket af, at markedet 14
stramt, og at det derfor var forsvarligt at forhoje prisen. Viesentligt flere gav
dog udiryk for, at de ville gi ned i pris — enkelte endog udtrykkende sig si
kategorisk, at en bedre kapacitetsudnyltelse altid wville bevirke, at priserne
blev reduceret. Tovrigt er jeg nogle gange slodt pd det tilfwelde, at prisen
fastholdes trods stigzende omkostninger. fordi salgel har wvieret stort, og
siledes at man til sidst har udvidet produktionen sa staerkt, at grienscom-
kostningerne er blevet storre end prisen.

Noget klarere er situationen, hvis omswlningen bliver mindre end for-
ventet. Efter en konsckvent full cost teori skulle prisen swetles op. Jeg har
virkelig ogsd fundet enkelte eksempler pd, at man har handlet siledes, men
det almindeligste er enien at prisen fastholdes og salget soges fremmet vod
brug af andre handlingsparametre, eller (sjxldnere} at man forseger at
nedswette prisen for at stimulere afseetningen.

Hvis full cost teorien opfattes konsekvent, dmwkker den altsi kun et
mindretal af praktiske tillzelde, Opfaties den derimod derhen, at den engang
ud fra full cost belragtninger fastsatte pris fastholdes, selv om afsxtningen
sndres, opniir den at dackke et noget storre antal tilfalde, men bliver sam-
tidig af vaesentlig mere vag og intetsigende karakter. Prisfastsicitelsen bliver
forlenet med et betydeligt moment af tilfaldighed — men miske er dette
netop el realisiisk troek ved teorien?

C. Malksimal omswzlnings-teorien

a) William J. Baumol har forsegt at udvikle en deskriptiv pristeori, der
pd visse punkter kan minde om full cost teorien, men dog er forskellig fra
denne.’? Hans udgangspunkt er en forkastelse af gevinstinaksimerings-
forudszetningen, idet han ikke mener, at virksomhederne strieher mod storst
mulig gevinst, men derimod mod sterst mulig omsmtning, dog under den
hibelingelse, at en vis samlet minimumsfortjeneste er opniel.

Minimumsgevinst pr. enhed kurven er en ligesidet hyperhel og hesteml pi
grundlag af den enskede mindste fortjeneste. Denne adderes til de totale
gennemsnitsomkostninger, hvorved fremkommer en kurve, der for en hvilket
som helst afsatning viser den pris, der dickker omkostninger samt giver den
snskede fortjeneste. Ligevaegtsprisen bliver da p og miengden 0Q,.

12, William J. Baumaol, »Business Hehavior, Value and Growihe, New York, 1959,
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Baumols analyse kan bedst illustreres ved fig. 313:

I'ris

TG gevinst pr. enbed

1.4,

Alfsactmingskurve

Minimnmsgevinst pr. enhed

Miengde

Baumels analyse kan imidlertid kritiseres pi flere punkter. Hvis p skal
viere ligevaegtsprisen, forudswetter det, at virksomheden hverken wil have
mere eller mindre end minimumsgevinsten. Men efter hans egne praamisser
er der intet til hinder for, at gevinsten kan blive storre, blol det ikke gr ud
over omsaxtningen, Men som kurverne er tegnet, nfis den maksimale omswet-
ning ikke ved maengden Q,, men derimod ved den mangde, hvor priselastici-
teten i afsmtningskurven er — 1, hvilket synes at vaere ved en noget mindre
meangde; hertil svarer iovrigt ogsii en sterre gevinst end den, der opnis ved

.» 84 alt taget i betragtning lyder det ganske usandsynligt, at virksomheden
skulle vaelge at fastsaette prisen til p.

Yderligere ma af teorien falge, at ved sndringer i1 afsaetningskurven ma
prisen justeres siledes, at den stadig er bestemt ved skeaeringspunktet mel-
lem afsatningskurve og »TG plus gevinst pr. enhede, hvilket ikke lyder sar-
ligt overbevisende.

Selv om teorien ikke kan holde for en nrmere provelse, indeholder den
dog visse traek, der kan bruges i en almindelig deskriptiv pristeori. Séledes
virker selve grundlaget for teorien, at virksomhederne stracher mod mak-
simal omsaxtning, men under betingelse af en vis mindstefortjeneste, ikke
urealistisk.14 Denne forudsaeining hevirker dernzest, at der opnas en konkret
bestemmelse af det avancetillaeg, der er s4 vanskeligt bestemmelig i full cost
teorien.

13. Taget fra Baumol a.a. 5 63,
14, Jvfr. Bjarke Fog. »Priskalkulation og Prispoliliks s. 44,
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I forheld til virkeligheden virker teorien imidlertid oversimplificeret. Det
synes ikke at viere sdledes, at en virksomhed forlanger en ganske bestemt
mindste gevinst, men derimod at jo sterre gevinsten cr, des mindre vagt
laegges der pi yderligere gevinst, og des mere treeder onsket om oget omsaet-
ning i forgrunden. I stedet for et bestemt profitkrav er der derfor langt
snarere tale om en vis funktionssammenh:eng mellem snskerne om gevinst
og om omsaining. Principielt er det muligt at udbygge Baumols teori under
denne @ndrede forudsmtning, men analvsen mister unasegtelig 1 enkelhed og
klarhed.

D. Konklusion

a) De konklusioner, jeg selv vil drage pi grundlag af den foregiende
diskussion, er felgende:

Hvad grenseteorien angir, synes denne at kunne bringes i overensstem-
melse med vaesentlige dele af virkelighedens prisfastsaettelse. Men det forud-
swetter en ret vidistrakt fortolkningsproces, idet teorien i hovedsagen mé
opfattes ud fra langtidshensyn. Derved mister grienseteoriens begreber imid-
lertid deres klare indhold og bliver temmelig vage og udflydende — i mange
tilfselde si udilydende, at spergsmalet blot er, hvorledes graensebetragtningen
skal strakkes for at bringes i overensstemmelse med det faktisk konsta-
terede, men uden at den giver en reel forklaring pa, hvorfor priserne er sat,
som de er.

Teoretikeren stir derfor over for et valg: Enten m# han fortelke graense-
teorien snavert, hvorved den fir et konkret indhold, men til gengeld ikke
bliver anvendelig som generel, deskriptiv pristeori. Eller han m#i fortolke
graenseteorien vidt, hvorved den bliver vag og udflydende, men opnér at den
bringes i overensstemmelse med praktisk prispolitik. Jeg er selv tilbajelig til
at veelge den forste mulighed. Dette betyder, at jeg ma forkaste grienseteorien
som grundlag for en deskriptiv pristeori og sege andre muligheder.

b) Full cost teorien heskriver korrekt den fremgangsmide, der faktisk
benyttes i et stort antal tilfwlde. Miske danner den ogsi det bedst mulige
udzangspunkt for en beskrivende prisforklaring; men tilstrickkelig er den
ikke. Specielt nar prisvariationer og prisrelationer skal forklares, slar den
ikke til, men mi suppleres og modificeres med marginale betragtninger.
Men ogsh de synspunkter, som Baumol har fremhavet, — og mange andre
faktorer, der endnu ikke er nwvnt - spiller ind, og skal der gives en blot
nogenlunde tilfredsstillende beskrivelse af virkelighedens prisdannelse, ma
alle vaesentlige faktorer drages med ind.

Jeg tror ikke, der vindes mere ved at fremswmette konkurrerende generelle,
deskriptive pristeorier. Og jeg tror, at en fortsat teori om granseteori contra
full cost or nyttelas. Det er simpelthen umuligt at fremszxette en blol nogen-
lunde generel, deskriptiv pristeori. Dertil er virkelighedens prisdannelses-
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proces alt for indviklet og uensartet. Samtlige teorier giver realistiske indslag
og fremhaever visse feenomener, og mé derfor kombineres. Man mi preve at
fastsldi, under hvilke omstendigheder man far de forskellige prisfastsaettel-
sestyper, hvor udbredte disse typer er, hvorledes samspillet er mellem diver-
gerende hensyn, osv. Al tro pd, at der skulle kunne fremstilles en teori, der
daekker alt, er naivt. Det vil altid vaere muligt at mede op med dokumenterede
eksempler pid, at prisfastsmttelsen er foregiet anderledes end beskrevet i
teorien. Malet for en deskriptiv pristeori ma vare at give en nogenlunde fyl-
destgorende beskrivelse af de hyppigst forckommende former for prisdan-
nelse, samt sege at fastsld, hvad der betinger, om denne antager den ene eller

anden form.

E. Nogle konsekvenser

a) Det er ikke tanken her systematisk at gennemgd, hvilke konsekvenser
det anferte far m.h.t. nationalekonomiens teori isvrigt. Men nogle fa spredte
svnspunkter vil varre ph sin plads.

De forskellige teorier inden for »welfare economics« bygger stort set pd
greensebetragtninger. Dette er nieppe realistisk. Medens man maske kan
regne med, at de enkelte udbydere under fuldkommen konkurrence handler
marginalt, er dette mere tvivlsomt for monopolistisk konkurrence og specielt
oligopol. Noget taler for, at udbudet fra oligopolistiske virksomheder bliver
storre, end hvad det ville vare efter en marginal betragtning, hvorved en
samfundsmzessig forkert allokering afl resourcer mellem oligopolistiske og
fuldkonkurrence erhverv bliver mindre, end graenseteorien vil give det ind-
tryk af. I det omfang der legges viegt pa storst mulig omsatning vil delle
triekke produktionen ud over greense-optimalen. Yderligere er det naevnt, at
mange (oligopolistiske) virksomheder synes at opfatte priselasticiteten ved
de fastsatte priser som numerisk ringe, hvilket ogsi kan tages som tegn pa,
at priserne snarest er under optimalen og produktion dermed over.

b) De forskellige teorier far konsekvenser for skatteovervaeltningslaeeren.
Efter en greensebeiragtning kan faste skatter ikke overvaeltes, men efter
sivel full eost som maksimal omsainingsteorien vil de blive det. Sifremt
gevinstmulighederne ikke er udnyttet fuldt ud, vil virksomheden ogsi kunne
gore dette. Hvad angar styk-afgifter og lignende skatter synes man heller
ikke at kunne regne med s:arlig god overensstemmelse med grienseteorien.
I nogle tilfaclde — méske de fleste — prover virksomhederne ret mekanisk at
vaelte afgiften videre 1 overensstemmelse med en konsekvent full cost beiragt-
ning. I andre tilfaelde vil man neje overveje, hvorvidt markedet kan tage en
tilsvarende prisforhajelse og swtte prisen pd grundlag af disse overvejelser,
hvilket er i overensstemmelse med graenseteorien. Undtagelsesvis vil en afgift
helt blive baret af de pigmldende virksomheder, hvilket da ma forklares ud
fra teorien om den knmkkede afsxtningskurve.

20
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¢) Endelig skal kort nmevnes, at det har interesse for konjunkturteorien,
hvorvidt virksomhedernes prisfastsmttelse tager den ene eller anden form.
Forudsat konstante greenseomkostninger skulle ifolge greenseteorien sving-
ninger i afswetningskurven kun udlese prismmssige reakiioner, hvis de led-
sagedes af mndringer i priselasticitelerne. Men det er navnt, at for mange
virksomheder spiller afsetningskurvens plads sterre rolle end dens elasti-
citet, og derved far afseetningssvingninger andre konsckvenser end i henhold
til graenseteorien,

Specielt store, oligopolistisk proegede virksomheder synes ofte under en
konjunkturopgang at foretrackke at holde prisniveauet og i stedet lade afsoet-
ningen vokse, eventuelt ud over kapacitetsgraensen, siledes at de oparbejder
en bheholdning af vekspederede ordrer — og dermed en [olelse af tryghed.

Emnet skal ikke forfelges videre her, idet der i hoaj grad trenges til special-
undersegelser, f.eks. af hvor lienge virksomheder er om at lade lenstigninger
514 igennem til priserne; hvor udbredt det er at swelge ud af eksisterende lagre
til gammel produktionspris, for prisen forhajes, osv.



