EN OKONOMISK DISPUTATS?)

Af HL WINDING PEDERSEN og F. ZEUTHEN,

EKTOR Hans Brems behandler i sin disputats to emnekredse, dels
L kvalitetstilpasningens (og salgsarbejdets) teori, dels dannelsen og ud-
nyttelsen af karteller o.1. Begge omrider er, skont meget vigtige, hidtil
blevet stedmoderligt behandlet af nationalekonomiens teori, og det er der-
for en fortjenstfuld gerning at begive sig ind pa disse ubanede stier.

1. Forf.s behandling af varetilpasningens problemer tager sit udgangspunkt
i Chamberlins teori. Medens Chamberlin siger, at »product variations« ikke
kan afszttes langs en akse og illustreres i et diagram, da de er af kvalita-
tiv natur, er det forf.’s grundtese, at kvalitetsforandringerne mi kunne re-
preesenteres af de ledsagende mndringer i omkostningerne, ligesom salgs-
arhejdets omfang i Chamberlins diagrammer méles ved salgsomkostninger-
nes storrelse. Han behandler derfor i princippet varetilpasningen og salgs-
arbejdet under eet, dog mest i overskrifterne, medens der i realiteten taen-
kes mest pi kvalitetsvariationerne.

Forste skridt i analysen er at opstille en efterspergselsligning, der viser
den afsatte varemangde som funktion af prisen og af de forskellige »quality
and selling-effort criteria.« (Kap. 3). Et forseg pi en empirisk analyse af
den amerikanske automobilindustiri er faldet temmelig negativt ud, og resul-
tatet refereres vel nmrmest for at illustrere vanskelighederne ved at fore-
tage sadanne erfaringsmassige undersegelser. Med hensyn til efterspeorg-
selsfunktionens nermere udseende er vi da forelebig henvist il hypoteser.
Shdan opstiller forf. imidlertid ikke. »No general statemenl is possible«,
siges det s. 31. Han nejes med en almen formulering af problemerne og
drofter ikke, om der eventuelt kan tmnkes forskellige typiske variations-
former.

I §§ 23—26 kommer forf. pi et par sider ind p4 de spergsmal, der melder
sig, nir man i praksis vil spge at efterkontrolere eller pA forhind jugere
virkningerne af reklame og kvalitetseendringer. Om disse problemer er der

i} Nedenfor bringes hovedpunkierne i de to officielle opponenters opposition ved det mundt-
lige forsvar pd Kebenhavns Universitet den 31, januar 1930 for Hans Brems' disputats: Some
Problems of Monopolistic Competition. Med dansk resumé, 274 sider. Mimeograferet. Einar
Munksgaard, Kshenhavn 1930.
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skrevet ikke s lidt af praktikere og business school-folk, men det har si
godt som ikke sat sig noget spor i afhandlingen. Forf.s litteraturstudium
synes i det hele taget at have begrenset sig til den egentlige teoretiske sko-
nomi og til arbejder om automobilindustriens s®rlige forhold. Men ved han-
delshejskolerne verden over er der skrevet en omfangsrig litteratur om
»marketing« eller »merchandising«, i hvilken bl. a. ogsi varetilpasningens
prohlemer behandles. Nir forf. nu vil tage disse spergsmal op fra den egko-
nomiske teoris synsvinkel, ville en vurdering af denne litteraturs behand-
ling af emnet naturligt here hjemme i afhandlingen.

1 kap. 4 opstilles en omkosiningsligning, der skal vise en given produkt-
maengdes totalomkostninger som funktion af de skriterieveerdier«, der
karakteriserer produktets kvalitet og salgsarbejdets art og omfang. Eksem-
pler pa, hvordan funktionens forleb kan tmwnkes at vare, er givet i fig. 10—
12, men der opstilles ingen bestemte hypoteser.

Kap. 5 er afhandlingens tyngdepunkt. Det byder pd interessante og ele-
gante diagrammer, og der foretages her et dristigt forseg pa at belyse til-
pasningen af pris, kvalitet og salgsarbejde i et enkelt diagram, der er en
videre udvikling af Chamberlins fig. 22,

Forf. understreger her og andre steder med rette, at der ikke kan blive
tale om nogen kontinuert variation i afsztning og omkostninger, nir talen
er om en tilpasning af varens kvalitet. Han anferer to grunde: dels at visse
kvalitetskriterier er af ikke kvantitativ art, dels at nogle kvantitative kri-
terier ikke kan varieres kontinuert, Det kunne vacre tilfsjet, at virkningen
péa afseeiningen kan veaere diskontinuert, selv om alle kriterier er af kvanti-
tativ art og varieres kontinuert. Kvalitetsforskellen mi sikkert ofte have en
vis mindstesterrelse, for den bemsrkes.

Desvaerre er fremstillingen i det vigtige kap. 5 pa afgerende punkter
ufuldsteendig, knap og uklar. Det er ikke angivet, om der tages sigte pi
partiel eller total tilpasning eller pA begge dele. Analysen kan vel anvendes
under begge forudsmetninger, men det ville have vmeret rimeligt at nzvne
dette og at omtale, hvilken reel forskel det ger, om der er lale om partiel
cller total tilpasning. Det er heller ikke omtalt, om driftsherren tmnkes
at handle autonomt eller konjekturalt og hvilke foruds=tninger der gmlder
m. h. t. konkurrenternes priser og kriterievaerdier. Tanken er vel, at forf.s
skema skal kunne anvendes pa alle forudsatninger, men det burde have
veret nermere omtalt, hvordan graenseomkostningskurvens form og plads 1
planet alh@nger af konkurrenternes reaktioner. Der ma jo her foreligge
paralleller til de forskellige typer af afsmtningskurver, der opstilles ved
analysen af den enkelte virksomheds ﬁrispﬂlitik.

Forf.’s kurve over griense- eller rettere differensomkostningerne ved en
given salgspris er svier at kapere. Foerst i1 det danske resumé fir man en
nodlerftig forklaring af dens konstruktion. Nar lmseren feler sig pa noget
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gyngende grund, hanger det ogsd sammen med, at forf. ikke i de foregiende
kapitler har haft nogen bestemte hypoteser m. h. t. eftersporgsels- og om-
kostningsfunktionernes nrmere forlsh. Det forekommer da ikke pa for-
hénd indlysende, at det er muligt at angive noget bestemt udseende for
grienseomkosiningskurven.

I noten pd side 84 siger forf., at hans greenseomkostningskurver blot er en
generaliseret form af Chamberlins, og at den eneste forskel er, at hans egne
ikke blot omfatter salgsomkostningerne, men ogsi omkostningerne ved at
endre varens kvalitet. Nir forf. i sin fig. 22 lader greenseomkostningskur-
verne begynde pi ordinataksen og stige hele vejen, sporger man da, hvad der
er blevet af den faldende gren af Chamberlins graenseomkostningskurve.
Men udtalelserne i den omtalte note er ikke ganske korrekte. Ved konstruk-
tionen af sin granseomkostningskurve tager forf. ikke som Chamber-
lin — og som iavrigt sedvanligt — fra ethvert givet punki pa abscisseaksen
del mindst mulige skridt fremad. Som det fremgir af fig. 20 og den til-
horende tekst, foretraekkes et storre skridt frem for et mindre, hvis det giver
lavere differensomkostninger, og der ses hort fra de muligheder, der aldrig
vil blive realiseret, hvis fortjenesten skal maksimeres. Dette medferer bl. a.,
at man spinger over den ferste, faldende gren pi graenseomkostningskur-
verne, ligesom man ved fuldkommen konkurrence i praksis kun vil komme
til at bevege sig pd den gren af greenseomKkostningskurven, der ligger over
de variable enhedsomkostningers minimum. Men forf.s greenseomkostnings-
kurver mi da i virkeligheden pi det ferste stykke vere parallelle med abscis-
seaksen eller rettere: de skal forst begynde et stykke — og et godt stykke
— fra ordinataksen.

Det ville nok have veret bide mere konsekvent og mere klargerende, om
forf. var begyndt med kurver over total- og differensomkostningerne, hvor
man hele tiden lod afsmtningen vokse med de mindst mulige maengder, og
derefter havde gjort rede for de forskellige etaper pd vejen frem mod bestem-
melsen af den optimale produktion ved en given pris. Nir man straks begyn-
der med at overspringe visse skridt, der aldrig vil blive realiseret, kan det
jo indvendes, at til syvende og sidst bliver kun et enkelt punkt pi kurven
realiseret, nemlig dens skaeringspunkt med prislinjen. Og ved prakiiske for-
sog ph at finde frem til dette skaeringspunkt har i hvert fald kun den del af
greenseomkostningskurven, der ligger omkring sk®ringspunktet, interesse.
Det er jo ikke som under fuldkommen konkurrence siledes, at hele den del
af greenseomkostningskurven, der ligger over de variable enhedsomkost-
ningers minimum, kan fi praktisk interesse ved faldende pris. Hos Brems
har hver salgspris sin sarlige grenseomkostningskurve, og nedssettes prisen,
kommer man over pa en helt anden kurve.

For at tale chamberlinsk har forf. gjort heroiske forseg pai at genera-
lisere sin forgmngers marginalanalyse af salgsomkostningerne ved ogsa at
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indfore kvalitetsvariationerne i samme skema. Der er udvist megen opfind-
somhed, men nir diskontinuitetsfienomenerne spiller en vasentlig rolle,
kan det vist ikke nacgtes, at forf. presser marginalmetoden til dens yderste
grense. Nar der er tale om store spring i afsetning og omkostninger, har
det ikke megen mening at udregne omkostningernes tilviekst pr. enhed af
afsetningens foregelse og betragte denne storrelse som erstatning for
grenseomkostningerne. I sidanne tilfzelde vil man heller ikke i praksis
kunne anvende griensemetoden med fordel. Totalberegninger vil ligge nar-
mere for.

Et andet spargsmal er, hvad skemael fra kap. 5 kan bruges til som vzerk-
toj for den teoretiske analyse. Dette skulle demonstreres i kap. 6, men der
vises kun nogle tilleb. Lad os betragte analysen i § 56 af et kartel, hvor
der er truffet aftale om prisen og visse kriterievaerdier, og 1 § 58, hvor der
er aftalt priser, kvoter og bede for overskridelse. Forf. siger blot, at drifts-
herren i diagrammerne vil standse ved punkt M,, resp. M,, i stedet for M,,
men der forklares intet om, hvordan det gir med kvalitet og omsat mameng-
de. Betragter man diagrammerne, far man det indtryk, at afsectningen bli-
ver formindsket, men det er ikke almengyldigt. Det afhmenger af, hvordan
greenseomkostningskurven forskydes. Og ved nmrmere eftertanke vi man
indse, at de endelige virkninger af de fanomener, der omtales i kap. 6,
ikke kan findes, medmindre man gar ind pd en analyse af samspillet mel-
lem de forskellige virksomheder pA markedet — det, Chamberlin kalder
gruppe-ligevaeglen, En sidan analyse giver forf, imidlertid hverken her eller
noget andet sted 1 afhandlingen. Det omtales heller ikke 1 kap. 6, om drifts-
herrerne forudszttes at handle autonomt eller konjekturalt med de para-
metre, det endnu stir dem abent at variere.

Det endelige bevis for, hvad skemaet fra kap. 5 kan bruges til i den
okonomiske analyse, har vi endnu til gode. Indtil videre kan man ikke
undgi at fele en vis skepsis pi forskellige punkter. Forf.s abscisseakse har
den ejendommelighed, at den vare, hvis afsatie mangde males langs denne
akse, ikke hele tiden er den samme, men ustandseligt skifter kvalitet og an-
dre egenskaber og blot i ethvert givet punkt er defineret som det produkt, der
til den givne pris kan szlges med storst fortjeneste. Man foler sig forelobig
ikke helt rolig for, at man ikke her befinder sig pd en glidebane i stedet
for en fast vej til udvidet erkendelse af fienomenernes sammenh®ng, Hel-
ler ikke kan man wvare helt overbevist om, at det er praktisk at hunke
salgsomkostninger og kvalitetseendring sammen under eet. 1 figurer som
nr. 28—29 og 31—32 kan man aldrig vide, om afsmtningens reduktion led-
sages af kvalitetsforringelse, eller man blot smlger samme vare med =en-
drede salgsomkostninger. Hvis prisen noteres »frit leveret«, ma endvidere
transportomkostningerne indgd i greenseomkostningskurven, og det er da
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en tredje mulighed, at man blot har indskranket markedets geografiske
omfang.

I kap. 7 behandles en virksomhed, der salger flere forskellige produliter.
Fremstillingen dakker her bl. a. et vigtigt driftsekonomisk problem, vare-
sortimentets sammensaetning, men den er holdt pi et temmelig formelt plan
og er kun lidet konkretiseret. Det er derimod i hejere grad flerperiode-
analysen i kap. 8, nemlig i det efterfelgende kap. 9. Man havde dog gerne
set en mere dybtgiende behandling bl. a. af holdbarhedsproblemet. Fig. 34
og 35 over for s, 118 benyttes ved analysen af bide multi-product og multi-
period planning. Der savnes en forklaring pa, hvorfor kurverne har det
angivne forleb, og der siges intet om, hvorvidt det er almengyldigi.

I kap. 12 afsluttes den hidtil omtalte linje i afhandlingen, og der kan
derfor ogsa pa dette punkt fremsattes nogle afsiutfende bemarkninger om
analysen af paretilpasningen og salgsarbejdel. Denne analyse er angrebet
dels algebraisk, dels geometrisk. Den algebraiske del er ifelge sagens natur
meget generel og formel. Den geometriske metode tvinger til noget storre
konkretisering, og det er derfor naturligt, at det navnlig er den, man fa-
ster sig ved og tager op til dreftelse. Den algebraiske analyse er ikke fort
frem til nogen egentlig lesning af maksimeringsproblemerne. Den tjener
nzermest til at give en oversigt over de sammenhznge, der skal undersoges.
Den algebraiske duopolanalyse i kap. 12 er meget skitsemaessig, men det
er dog ikke nogen alvorlig indvending, da fremstillingen i alle tilfalde
ville blive af temmelig formel art.

Derimod er det en vzesentlig mangel, at der intetsteds 1 afhandlingen fin-
des nogen reel bechandling af samspillet mellem de forskellige virksomhe-
der ph markedet, den chamberlinske gruppe-ligevagt. I sin analyse af
salgsomkostningerne behandler Chamberlin ferst den enkelte virksomheds
gevinstmaksimering under forudsstning af, at konkurrenternes priser,
varekvalileter og salgsomkostninger er givne, og derefter droftes konkur-
rencen mellem en sterre eller mindre gruppe af virksomheder. I sin gene-
ralisering af den chamberlinske teori helder Brems sig til det farste skridt
i analysen: den enkelte viksomheds forhold. Nar hans II. del, der har tit-
len Interactions between firms, fylder s meget, som tilfaldet er, skyldes
det, at han her ret hurtigt begynder at tale om noget andet, nemlig opret-
telsen af karteller og andre sammenslutninger.

Lzseren fir derfor ikke noget svar pi en rmkke spergsmil, som man
uvilkirligt stiller, nir man Abner en bog om kvalitetskonkurrencens teori:
Under hvilke betingelser handles der pA kvalitetstilpasningens (og rekla-
mens) omride konjekturalt og under hvilke autonomt? Kan der pivises
nogen parallel til pristeoriens sondring mellem asymmetrisk og symmetrisk
konjektural handlemade? Hvad bliver de reelle konsekvenser af de forskel-
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lige reaklionstyper? Skal varen ligne konkurrenternes eller vaere forskellig
derfra? (Jfr. Hotellings tilfzelde). Findes der pa kvalitetstilpasningens om-
riide nogen parallel til sondringen mellem konkurrerende og konstruktiv
reklame?

Forf. burde 1 hvert fald have gjort rede for, hvor langt hans analyse
gar, og hvilke problemer det endnu stir tilbage at lose. Men herom findes
der meget lidt.

Analysen er hovedsagelig al formel art. Ny reel viden om kvalitetspoli-
tikken far man ikke ret meget af. Vejen hertil vil vel ogsa navnlig gi gen-
nem empiriske undersegelser. Men forf. har sat sig den opgave at give et
bidrag til kvalitetspolitikkens teori, og det er i sin orden. Dog mi ogsi
en dedukiiv analyse have en vis basis af empiriske fakta og reale problem-
stillinger, og denne basis forekommer i den foreliggende afhandling at vacre
noget snever. Man vil tro, at et nzermere studium af Harvard case studies
og af marketing-litteraturen ogsiA pa dette punkt kunne have varet forf.
til nytte.

2. I sin behandling af karfelproblemerne lmgger forf. megen vmegt pa,
at karteller dannes for at skabe sterre sikkerhed for driftsherrerne. Det
er uden, tvivl et vigtigt synspunkt, men formélet kan jo dog ogsi vwmre at
opni sterre fortjeneste. Forf. synes — jfr. navnlig kap. 18 — at gi ud fra,
at aftalte priser, meengder etc., har sandsynligheden een, nar aftalen er ind-
ghet i et land, hvor kartelaftaler kan gennemtvinges ved domstolene, me-
dens gentelemen’s agreements er behm:ftet med en vis usikkerhed. Denne
sondring er for skarpt trukket op. Aftalerne kan jo blive omgaet pa for-
skellige mide, og kartellet kan bryde sammen.

I kap. 14 om det rene priskartel fir vi en morsom illusiration til kar-
teldannelsens teori. Men analysen fores ikke til bunds, og det er svart at
overskue, hvilke resultater metoden kan give ved dyberegiende underse-
gelser. Afsnittet om konjektural handlemide indeholder ingen konklusio-
ner og ingen sammenligning med virkningerne af autonom politik. Ievrigt
er resultaternes-vaerdi i nogen grad begraenset af de opstillede forudszet-
ninger. Nir forf. lader de to kartelparineres eftersporgsels- og omkost-
ningsfunktioner viere ganske symmetriske, blotter han sig i nogen grad
for den kritik, han selv pi s, 194 f har rettet mod andre forfattere. Hvad
ville resultatet blive, hvis deltagernes omkostninger var af forskellig hej-
de? Kan metoden kaste lys over det omstridte spergsmél, om kartelpriser-
ne szites s hejt, at de dekker de mindst effektive virksomheders om-
kostninger?

I kap. 15 behandles kartfelaftaler om kvalitet og salgsarbejde. Metoden
er den samme som i forrige kapitel, og der kan ogsi her gores lignende
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bemamrkninger som til kap. 14. Et par empiriske eksempler ville have bi-
draget til at konkretisere den noget abstrakte analyse.

I kap. 16, der handler om patentaftaler, dominerer derimod de empiri-
ske fakta, mens teorien er rudimentmer. Det er vel ogsd svert at presse
generel teori nd af disse sager, men som det stir, bryder dette kapitel i
nogen grad linjen i den ievrigl deduktivt preegede fremstilling.

Kvotakartellet er omtalt forskellige steder i afhandlingen. S. 98—99 ana-
lyseres virkningern af et kartel, hvor der allerede er truffet aftale om pris
og kvoter samt en bede for overskridelse og godigerelse for mindre pro-
duktion end svarende til kvoten. Boden og godtgorelsen forudszttes at
veere lige store, vi kan taenke os 1 kr, pr. enhed. Forf. hmvder nu, at beden
mi virke som et ensartet filleg til graenseomkostningerne (eller fradrag i
graenseindtaegten) pad 1 kr., da man ved at afsmtie en enhed mere enten
mi betale 1 kr, i bade eller mister et godtgerelsesbelob pa 1 kr. Virknin-
gen skulle da blot blive en tendens til indskrmnket produktion. Denne
analyse passer pi et kartel, der ikke aftaler kvofer, men tillegger hver
deltager en absolut mingde som et kontingent, han kan afszette uden at
skulle betale bede. I et kvotakartel er resonnementet derimod kun rigtigt,
hvis den ckstra afsztning tages fra — eller tabes til — de evrige delta-
gere, siledes at kartellets samlede afsaetning forbliver konstant. Forf. har
overset, at et kartelmedlem kan forege kartellets samlede afszetning ved
at tage kunder fra udenforstfiende producenter eller ved pi anden vis gen-
nem kvalitetstilpasning eller salgsarbejde at forege sin afszetning uden at
reducere de andre deltageres. Og i s fald pavirkes ogsd den absclutte af-
seining, der svarer til kvoten. (Sterrclsen u i ligningen sverst s. 99 er
med andre ord ikke en konstant).

Lad et medlem have en kvote pa 25 9% af kartellets samlede afsmtning,
og lad ham forege sin afsmtning med en enhed pi en sidan made, at de
andre medlemmers afsmetning ikke bereres deraf. Han skal da kun betale
75 ere i boede, medens beden bliver 1 kr., hvis afsainingen tages fra de
andre deltagere. Kvotakartellet mi folgelig have den virkning, at det af-
svickker den indbyrdes konkurrence mellem dellagerne og vender konkur-
rencen udad mod de udenforstiende. Og hvad der navnlig mé interessere
i en afhandling om kvalitetskonkurrence og salgsarbejde: Der mi ogsa
blive tale om en tendens til at foretreekke konstruktiv frem for konkurre-
rende reklame og til en lilsvarende indretning af kvalitetspolitikken.

Det fremgar af det foranstiende, at det af beden fremkaldte tilleeg til
greenseomkostningerne tildels beror pa kvotens sterrelse. Derfor bliver det
ikke korrekt, nir forf. s. 155 mener, at kvoten ingen direkte betydning far
for produktionens sterrelse under forudsaetning af single-period planning.
Det er igen kun rigtigt for et kartel, der tilleegger sine medlemmer abso-
lutte kontingenter, og som har det forudsatte bede- og godtgerelsessystem.
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Kvotens betydning for graznseomkostnings-tilleeget ma ogsd medfore visse
mndringer 1 den — ievrigt ogsd pA andre punkter noget ukorrekte — ana-
lyse pa s. 156—159, der drejer sig om det spergsmél, under hvilke betin-
gelser det kan betale sig at forege produktionen i ojeblikket for senere at
opni en sterre kvole,

I kap. 17 droftes opretlelsen af et kvotakartel. Problemet er lagt siledes
op, at priser og kvoter allerede forudssttes aftalt, og at forhandlingerne
stir og falder med, om der kan blive enighed om bodens storrelse. Dette
turde vare en noget urealistisk problemstilling. Prisen og kvoterne er jo
langt det vigtigste, og desuden vil alle problemerne danne en helhed, da
parternes interesse i bedens storrelse og navnliz bede- og afgiftssystemets
indretning vil afhznge af, hvor stor kvote de fir, Ievrigi mi det jo nok
siges at vare en svaghed, at kvoternes sterrelse forudsmttes at vare givet
pa forhand gennem det meste af det kapitel, der handler om kvotakartel-
lers oprettelse.

Hvad angir kartellernes hede- og afgiftssystemer, holder forf. sig hele
afhandlingen igennem til den simpleste form: bsde lig godtgerelse lig et
fast belob pr. enhed uanset overskridelsens eller underskridelsens stoerrel-
se. Der findes jo imidlertid talrige andre variationer, hvis virkninger nok
kunne trenge til at blive nsarmere analyseret.

Bogens sidste kapitel — om fusioner — burde nok have varet udeladt.
Det er meget summarisk og synes ikke at indeholde nogen resultater, der
ikke kunne indses lettere og simplere end ved hj=lp af de anvendte dia-
grammer.

3. Til sidst nogle bemwrkninger til afhandlingen som helhed. Forf. har
selv skrevet bogen pd engelsk — eller amerikansk. Til tider er det nok
blevet lidt snakke-amerikansk, enkelte steder college slang. Men nfr for-
‘fatteren behersker det engelske si godt som lektor Brems og vil patage
sig den ckstra pramstation at skrive sit vaerk pa et fremmed sprog, er det
nok at foretrakke fremfor at udswmite sig for de mmrkvmerdigheder, der
kan fremkomme, niar nationalekonomiske eller andre videnskabelige skrnif-
ter oversxttes af en translater.

Det er med rette, bogens titel begynder med ordene: Some problems...
Afhandlingen byder ikke pa nogen systematisk gennemgang af sine emner.
Den har karakter af en raekke enkelthidrag pa punkter, hvor forf. har haft
noget at sige, mere eller mindre fast sammenkwcdet ved hjalp af referat
og diskussion af andre forfatteres arbejder eller ved en mere summarisk
omtale af beslxeglede problemer. Navnlig bestir behandlingen af kartelpro-
blemerne af en raekke skitser, der ikke danner noget fast system, og hvis
forbindelse med bogens andet hovedemne, kvalitetstilpasningen, er tem-
melig fjern. Metoden kan have sine fordele, men det havde dog nok varet
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at foretrsekke, om forf. havde holdt sig til et af sine hovedemner, kvalitets-
politikken ‘eller kartellerne, og til gengmeld havde fort analysen noget len-
gere til bunds.

Forf. mA roses for sin vilje til at give originale bidrag til den ekonomi-
ske teoris udvikling. Men han har veeret noget tilbgjelig til at nejes med
en formel lasning pA sine problemer. Han har arbejdet lovlig meget inden
for sin egen tankes fire vaegge og har konkretiseret sin analyse for lidt.
Bide i afsnittet om kartelproblemerne og ved analysen af varetilpasningen
kan lmseren vanskeligt undgd den fornemmelse, at der endnu er temmelig
stor afstand mellem de opstillede teorier og den virkelighed, de skal an-
vendes pi.

Men forf. har i den foreliggende afhandling udfoldet sine gode evner til
deduktiv analyse, iseer gennem opfindsomt udtenkte og interessante dia-
grammer. Han har indlagt sig fortjeneste ved at tage udyrkede omrader
op til behandling, og den, der gir pi ubanede stier, mi man tilgive, om
han snubler et par gange undervejs.

H. Winding Pedersen.

I1.

MNET, eller rettere Emnerne i den foreliggende Disputats, er velvalgte.

Der findes allerede adskillige Hundrede Beger og Afhandlinger om
den saakaldie monopolistiske Konkurrence, og mange vil finde dette Emne
forteersket. Men netop fordi saa mange har arbejdet inden for dette Om-
raade, er der en Baggrund, og bliver det noget af en Bedrift at foje noget
vaesentligt nyt til. Man har hidtil saerlig droftet Prisfastssettelsen. De man-
ge indbyrdes afvigende Varekvaliteters Betydning som Forudsztning for
Prispolitikken har man ogsaa veere klar over, ligeledes Sporgsmaalet om
Valget af Lokalisering. Man har derimod savnet en mere detailleret Teori
for Valget af de Kvaliteter, Virksomhederne staar sig ved at producere, og
denne Kvalitetspolitiks Sammenhszeng med Pris- og Produktionspolitikken.
Her har Forf. ydet et vmsentligt Bidrag til Diskussionen.

Dette Varrk er behaftet med Fejl som det meste nye. Meget kan fojes
til ikke mindst i Retning af den praktiske Anvendelse af Teorien. Adskil-
lige Misforstaaelser kan desuden opstaa, fordi Forf. ikke tilstreelkkeligt
klart har gjort Rede for sin Teori, og fordi det er svart for andre at folge
en Tankemaade, der undertiden afviger mere fra den tilvante prispoliti-
ske, end Forfatterens egne Forklaringer lader formode. Uden meget kraf-
tigt at blive mindet om det, vil Laseren f. Ex. let glemme, at der i afge-
rende Afsnit er Tale om en helt ny Slags Omkosiningskurver, som ogsaa
er paavirkede af Efterspergslen og kun gzlder for een bestemt Pris.

Det havde muligvis vaeret bedre, hvis Forfatteren var blevet ved Kwali-
tetstilpasningen og dennes Sammenhseng med de ovrige Tilpasningsmaader



