OMKRING DEN MODERNE PRISTEORI

Af H . WINDING PEDERSEN

de tidligere Afsnit af denne Afhandling!) er fgrst diskuteret

den ufuldkomne Konkurrences Prisdannelse under stationzere
Forhold (Afsnit II—IV). Dernzest er (i Afsnit V) behandlet en af
de mest karakteristiske Ejendommeligheder ved den faktisk iagt-
tagne, altsaa ikke-stationgere Prisdannelse under ufuldstaendig
Konkurrence (og Monopol), nemlig Prisernes Stabilitet overfor
Variationer i Efterspgrgsel og Omkostninger (de sbundne« Pri-
sers Problem), og endelig er der 1 Afsnit VI gjort et Forségg paa
at antyde de Retningslinjer, der maa fglges, hvis den i det sidste
Tiaar fremvoksede Teori om den ufuldkomne Konkurrences Pri-
ser skal udvikle sig videre til en dynamisk Pristeori og derved
blive i Stand til at forklare Virkelighedens Prisdannelse. Det viste
sig, at en generel, matematisk Formulering af en saadan dynamisk
Pristeori maatte blive temmelig indviklet, saa indviklet, at det
syntes betimeligt paa Forhaand at rejse det Spgrgsmaal, hvor langt
videre man kan vente at naa ad den deduktive Teoris Vej paa
Prisleerens Omraade. Dette Spégrgsmaal danner Hovedtemaet for
det félgende.

VIL

Fg¢rst: Hvad skal en Pristeori i det hele taget bruges til? En Pris-
teori skal opstille det System af Determinanter, der tilsammen be-
stemmer de ubekendte, Priserne og de omsatte Mengder, og for-
klarer, hvorfor Prisdannelsen udspiller sig, som den gg¢r, og ikke
anderledes. Herved opnaas den rent videnskabelige Triumf, at
der bringes Orden 1 Kaos, Regnestykket gaar op, Tingene har deres
Forklaring. Men vigtigere end den intellektuelle Tilfredsstillelse,
Forskeren herved opnaar, er den Brug, der kan ggres af Pris-
teorien. Af afggrende Betydning er her, om Teorien kun kan

1} Nationalgkonomisk Tidsskrift 1939, S. 46 ff. og 121 {f.
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give en Forklaring eller Fortolkning ex post af det, som alle-
rede er sket, eller om man ved dens Hjwlp ex anfe kan dedu-
cere sig til Problemets ubekendle Storrelser fra dets givne (der
maa forudsacttes at kunne iagttages objektivt), saaledes at Teo-
rien kan danne Basis for betingede Forudsigelser om,
hvad der vil ske, hvis der indireeder bestemte Jdindringer i1 de
prishestermmmende Faktorer. F. Eks. som naar man paa Grundlag
af den overleverede Frikonkurrenceteori, der bestemmer Prisen
ved Skaringspunktet mellem en faldende Efterspérgselskurve og
en stigende  Udbudskurve, forudsiger, at hvis Efterspgrgslen
bliver kraftigere (Efterspgrgselskurven heeves), da vil Prisen,
ceteris paribus, stige, og Stigningen vil blive forholdsvis kraftig i
det korte Lgb, hvor Udbudskurven er stejl, medens Prisen 1 det
lange Lgb kun vil blive underkastet en svagere Stigning eller
holde sig konstant.

Vi skal nu undersgge, 1 hvilket Omfang man kan vente at for-
klare den faktiske Prisdannelse under ufuldkommen Konkurrence
ved Hjalp af en deduktiv Teori, samt hvorvidt den ufuldkomne
Konkurrences Pristeori kan danne Grundlag for betingede Forud-
sigelser af den omtalte Art.

Forrige Afsnits Undersdgelser gav det Resultat, at en fuldt ge-
nerel Teorl for den monopolistiske Konkurrences Priser maatte
bestaa i den teoretiske Bestemmelse af et Prisforlgéh. Dagens
Afseetningsmuligheder og Omkostninger beroede bl. a. paa For-
tidens Priser, og Dagens Pris ¢vede Indflydelse paa Fremtidens
Afseetning og Ombkostninger. Hver enkelt Tidsperiodes Prisdan-
nelse kunde derfor ikke behandles for sig, men maatte ses 1 Sam-
menhaeng med hele den forudgaaende Periodes Prisudvikling og
Forventningerne om Fremtidens Efterspgrgsels- og Prisforhold.
Herved opstod store Komplikationer for den teoretiske Behandling
af Prisdannelsen, og det ligger derfor naer at spgrge, om disse Kom-
plikationer ikke blot er relativt ungdvendige, teoretiske Raffine-
menter. Kan ikke Prisdannelsen under ufuldkommen Konkur-
rence i alt vaesentligt forklares efter ceteris-paribus-statiske Lin-
jer, saaledes al Priserne eller Pristendensen angives af den statio-
nare Langtidsligeveegt (Priskonkurrence-, Asymmetri- eller IPEK-
Ligeveept, jfr. Analvsen af stationzere Forhold i Afsnit 11—I1I),
der vilde opstaa, hvis Qjeblikkets Efterspgrgsels- og Omkostnings-
forhold fortsattes uaendret? Naar det, som Tilfaeldet var 1 Afsnit
IT—III. ved Bestemmelsen af denne Ligeviegt tages i Betragtning,
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at en Priseendring kan faa Konkurrenterne til at skifte Pristaktik,
er der hermed, omend i ungjagtig Maalestok, taget Hensyn til en
Hovedaarsag til Dagsprisens Indflydelse paa Fremtidens Afsaet-
ning, medens de ¢gvrige ganske vist lades upaaagtede.

Denne Vej ud af de veerste Vanskeligheder er imidlertid neppe
farbar. Ganske vist finder man under Virkelighedens forander-
lige Prisdannelsesbetingelser de samme tre Prisdannelsestyper,
som vi har behandlet i Analysen af stationsere Tilstande. (Be-
markningerne i Afsnit IV bevarer derfor ogsaa under forander-
lise Forhold deres Gyldighed som Angivelse af, under hvilke Om-
steendigheder man kan vente at forefinde henh. Priskonkurrence,
asymmetriske Prissituationer og IPK-Prisdannelse som frem-
herskende Prisdannelsesform.) Men det er en karakteristisk
Ejendommelighed ved Prisdannelsen under ufuldkommen Kon-
kurrence, at IPK-Priser ofte ve ksler med Priskonkurrence, eller
at de konstante IPK-Priser i hvert Fald med kortere eller laengere
Mellemrum aflgses af nye, sendrede IPK-Priser. Pristeorien maa
kunne forklare, hvornaar og hvorfor disse Overgange eller Tilpas-
ningsperioder kommer, og her viser den ceteris-paribus-statiske
Analyse sine Svagheder. Erfaringen viser, at de typisk stabile
Priser fgrst med en vis Forsinkelse @ndres som Fglge af sendrede
Konjunkturer, formodentlig fgrst, naar Selgerne har faaet det
Indtryk, at Forandringen i Efterspgrgslens Styrke er af varig Ka-
rakter. En Efterspgrgselsendring vil altsaa have mindre Virkning
paa Prisen, hvis den ventes at blive midlertidig, end hvis Efter-
spdrgslen (efter Forandringen) antages at forblive ugendret fra
Dato, og Virkelighedens Priser vil m. a. O. udvise stgrre Stabilitet
overfor midlertidige Svingninger i Efterspgrgslen, end en Prisbe-
stemmelse effer ceteris-paribus-statiske Linjer vilde angive.

Paa den anden Side vil Priskonkurrence snarere blive sat i
Gang for at skaffe Kontanter i en sneever Vending, saafremt Saclge-
ren venter, at Konkurrencen fgr eller senere atter bliver aflgst af
IPK-Prisdannelse, end hvis den antages at blive vedvarende, Pri-
serne kan i dette Tilfeelde i Virkeligsheden blive mindre sta-
bile, end en ceteris-paribus-statisk Betragining vilde give til
Resultat. Ogsaa hvor Priskonkurrencen er saa kortvarig, at der
kun er Tale om Tilpasning fra en IPK-Situation til en anden, kan
Gevinsterne under selve Pristilpasningen, der ikke tages i Be-
tragtning i det ceteris-paribus-stationsere Skema (jfr. neermere Be-
gyndelsen af Afsnit VI), vaere det afggrende Lod 1 Vaegtskaalen.

Endelig tager den ceteris-paribus-statiske Prisbestemmelse af
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de 1 Afsnit V og VI neevate Muligheder for, at Dagens Pris kan
paavirke Fremtidens Afswetning, kun Hensvn til den ene, at den
ene Swelgers Prisanswettelse paavirker den andens. Naar Talen er
om al forklare den i konkrete Tilfzelde fgrte Prispolitik, finder
man imidlertid saa ofte Henvisning til, at der tages Hensyn til
Risikoen for Anlicggelsen af nve, konkurrerende Virksomheder,
for en ugunstig Reaktion i den offentlige Mening, for Spekulation
i Priserne eller Andring af Kgbevanerne fra Kundernes Side o.s. v.

- man finder saa hyppige Henvisninger til disse Momenter, at en
virkelighedsiro Pristeori ogsaa synes at maatte lage dem i Be-
fragtning. Ogsaa naar 1PK-Prisdannelse aflgses af Priskonkur-
rence, er Aarsagen ofte typisk dynamiske Hensyn: (Onsket om at
kveaele nogle af Konkurrenterne eller i hvert Fald tilegne sig nogle
af deres Kunder ogsaa for en fremtidig Periode. (Priskrig).

Alt i alt synes den dynamiske Behandling af den ufuldsteendige
Konkurrences Prisproblemer at veere vanskelig at komme uden
om. Og det kan tilfgjes, at der ogsaa findes Vidnesbyrd om, at
man ikke blot 1 Detailhandelen, men ogsaa fra Fabrikanternes
Side tager Hensyn til, at Prisen paa den ene af Virksomhedens
Varer kan paavirke Afseetningen af de andre. Der er derfor al
mulig Grund for Pristeorien til ogsaa at tage dette Forhold i Be-
tragining. —

Selv om vi trods Manglerne holdt os til den ceteris-paribus-
statiske Metode, vilde vi forgvrigt ikke undgaa, at Behandlingen
af den ufuldkomne Konkurrences Priser maatte blive en Analyse
af ¢t Prisforlgbh. Et Par Ord herom:

I den atomistiske Pristeori er det principielt altid muligt at de-
ducere sig til Priserne ud fra @jeblilkkets objektivt iagttage-
lize Prisdannelsesbetingelser, nemlig ved (teenkt) Indssetning af
de fakliske, konkrete Stégrrelser i Efterspgrgsels- og Udbudsfunk-
tionerne. Under ufuldsteendig Konkurrence er det samme ikke
muligt. Som vi har set i Afsnit IT og III er der nemlig som Fglge
af Risikoen for Priskonkurrence eller Priskrig fra Konkurrenter-
nes Side og paa Grund af Usikkerheden m. H. t. Efterspgrgsels-
funktionernes faktiske Forlgh Mulighed for IPK-Ligeveegt og lige-
ledes asymetrisk Ligeveegt 1 flere forskellige Prishgjder,
selv om vi forudsaetter givne Indkomster, en given Kgberprafe-
rence overfor Varer og Smlgere, given teknisk Viden og givne
Priser paa Produktionsfaktorerne. For saa vidl var Priserne »in-
determinerede« indenfor et vist Prisomraade. Vi antydede
imidlertid i Afsnit III, at denne »Indeterminans« i fgrste Omgang
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blot betgd, at Dagens Priser maatte gives en historisk Forklaring,
og denne Traad skal nu genoptages.

Vi saa i Afsnit 1I og III, at Risikoen for Priskonkurrence med-
fgrte Tilbgjelighed til at holde Priserne uforandrede, saa laenge
Konkurrenterne gjorde det samme, og dermed fremkaldte en Ten-
dens til Fastholdelse af de hidtidige Priser. Ligeledes medfgrte
Usikkerheden m. H. t. Efterspgrgselsfunktionernes faktiske Forlgh
(saavel under absolut Monopeol som under ufuldkommen Kon-
kurrence) Modstand mod Prisforandringer bort fra det hidtidige
Leje, hvor Efterspgrgselskurverne er bedst kendt. Tendensen til
at fastholde de hidtidige Priser betyder, at de Priser, man kom-
mer til 1 Dag, afhenger af Priserne i Gaar, og at Gaarsdagens
Priser igen delvis beroede paa Priserne i Forgaars o, s. v., 0. 5. V.
Selv den ceteris-paribus-stationzere Asymmetri- eller IPK-Lige-
veegtspris maa altsaa forklares ud fra hele den tidligere Prisud-
vikling, og i hvert Fald maa man blandt de Faktorer, der be-
stemmer Dagens Pris, indf¢re Gaarsdagens, et Forhold, der er
ukendt i den atomistiske Teori.

Endnu et Forhold, der bevirker, at Dagens Pris afhaenger af de
tidligere Priser, maa fremhzaeves, nemlig det, at @jeblikkets O m-
kostningsforhold beror paa, hvordan Prisdannelsen tidligere
har artet sig. Den til enhver Tid tilstedeveerende Produktionskapa-
citets Omfang og tekniske Beskaffenhed vil ikke blot som under
fuldsteendig Konkurrence veere bestemt af Fortidens Udvikling i
Henseende til total Efterspgrgsel, teknisk Viden og Produktions-
faktorpriser, men vil tillige, som det senere ngermere skal om-
tales, bero paa, hvilken Prisdannelsesty pe, der har vaeret her-
skende i Fortiden. Tendensen til Oprettelse af nye, konkurrerende
Virksomheder vil veiere steerkere og den anvendte Teknik ofte
viere en anden under IPK-Prisdannelse end under Priskonkur-
rence.

Dagsprisens Afhzengighed af den tidligere Prisudvikling peger i
Retning af induktive Undersggelser, og saadanne maa ogsaa fore-
tages ved konkrete Prisundersggelser, hvis man ¢nsker en fuld-
steendig Forklaring af Dagens Prisdannelse. Teoretisk set er en
deduktiv Udledning af Prisforlgbet dog ikke paa Forhaand ude-
lukket. Betingelsen for, at den kan foretages, er, at det er muligt
ud fra de objektivt iagttagelige Prisdannelsesbetingelser — Kgbe-
evne, Kundepraeference, Teknik, Faktorpriser — at deducere sig
til 1) den Pris, hvortil Varen fgrste Gang sw®lges, 2) den derpaa
fglgende Prisudvikling.
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‘n deduktiv Beregning af den Pris, der fastsaettes for Varen,
naar den férste Gang bringes paa Markedet, forudsmetter, at Pri-
sen bliver rationelt fastsat paa Grundlag af fuldt Kendskab til
Prisdannelsesbetingelserne, eller at Driftsherren i hvert Fald fast-
seetter Prisen med en vis, konstant Irrationalitet og Fejlbedgm-
melse af Afssetningsvilkaarene, saadan at Prisanscettelsen bliver
beregnelig paa Forhaand for @konomen. Hvor rationelt Swelgeren
end handler ud fra det Kendskab, han er i Besiddelse af, saa maa
hans Forhaandsviden om Afsatningsforholdene imidlertid iféloe
Sagens Natur vaere steerkt begroensel og varierende fra Tilfrelde
til Tilfeelde, Den fgrste Prisansaettelse maa mere eller mindre
blive et Skud i Blinde. En lang Raekke Begyndelsespriser er i hvert
enkelt Tilfeelde mulige, uden at det for @konomen lader sig ggre
dedulktivt at fastslaa, hvilken der bliver den aktuelle. Naar dette
sammenholdes med den ofte omtalte Tendens til at fastholde de
en Gang fastsatte Priser og i hvert FFald fortrinsvis kun at foretage
forholdsvis smaa Prisandringer bort fra dem, saa er der hermed
aabnet Mulighed for, at man under de samme objcktive Prisdan-
nelsesbetingelser kan faa flere forskellige, alternative Prisforlghb
sat 1 Gang, beroende paa den Begyndelsespris, der ansaettes. Hvil-
ket af disse Prisforlgb, der bliver det aktuelle, kan naturligvis
ikke fastslaas deduktivt, naar ikke Begyndelsesprisen kan det.

Samme Vare kan swelges til en hgj Pris til en begrenset Kreds
af velhavende Kgbere, eller den kan fremstilles i Masseproduktion
til Salg til en bredere Befolkning. Hvilket Alternativ, man veelger,
vil ofte viere afgegrende for den anvendte Teknik, Bedriftsstgrrel-
sen og Afsetningens Organisation. Det andet Alternativ kan i saa
Fald ikke prgves, uden at man kommer til at producere med
inoptimal Teknik — og i saa Fald siger Forsgget intet — eller man
maa foretage nye Investeringer, d. v. s. lgbe en betydelig Risiko.
Prisforlgbet og Omkostningsstrukturen kan derfor for lange Tider
blive hestemt af de Dispositioner, man har truffet til at begynde
med. Ogsaa nytilkommende Producenter vil lghe den mindste
Risiko, hvis de driver Forretningen paa den gamle, allerede preg-
vede Maade. Har man opnaaet ¢t nogenlunde godt Resultat ved
det fgrst prgvede Alternativ, bliver de andre maaske aldrig for-
spgt, skent nogle af dem muligvis vilde vise sig at vaere hedre.
Hyppigt ser man dog, at Varen fgrst szelges 1 begreenset Omfang
til en hgjere Pris for derefter at gaa over til at blive en Massevare.
Dette skyldes imidlertid ofte Aindringer i Efterspgrgslen, og man
kan i hvert Fald nweppe paastaa, at Prisforlgbet er entydigt be-
stemt af de objektive Prisdannelsesbhetingelser.
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Derneest til Spgrgsmaalet, om det er muligt deduktivt at ud-
lede det Prisforlgb, der med en given Udvikling af de objektive
Prisdannelsesbelingelser vil udspinde sig fra givne Begyndelses-
priser. Hvert Tidsintervals Pris maatte her for hver enkelt Swelger
bestemmes som det fprste Led i den for den kommende Tid plan-
lagte Priskurve, paavirket dels af den tidligere Prisudvikling og
dens Indvirkning paa Nutidens Efterspgrgsel og Omkostninger,
dels af Hensynet til Dagsprisens forventede Virkninger paa Frem-
tidens Efterspgrgsels- og Omkostningsforhold. Hver Gang et Tids-
interval er passcret, er der indvundet nye Erfaringer, der even-
tuelt giver Anledning til Revision af Prisberegningerne. Pris-
formlen maatte udformes ved en Viderefgrelse af den i for-
rige Afsnit antydede Teori, eventuelt ogsaa med Hensyntagen til
Virkningerne paa Salget af andre af Virksomhedens Varer.

Matematisk skulde Spgrgsmaalet kunne lgses, selv om Resul-
tatet vilde blive temmelig indviklet. Et er imidlertid, at en Formel
kan opstilles, et andet, hvor stor dens reelle Veerdi er. En deduk-
tiv Udledning af Priserne ved dens Hjeelp forudsactter dels, at
Seelgernes Viden om ecller Skgn over de faktiske Prisdannelsesbe-
tingelser er saa tilpas korrekt, dels, at deres Prisanseettelse paa
Grundlag af denne Viden eller dette Sk¢n er i saa god Overens-
stemmelse med rationel Handlemaade, at Resultatet bliver tilnaer-
melsesvis det samme, som naar (Qkonomen paa Basis af (tenkt)
fuld Viden om alle de relevante gkonomiske Data foretager en
fuldt rationel Prisberegning. Og Tilladeligheden af at ggre disse
Forudseetninger kan synes noget tvivilsom, naar den rationelle
Prisheregning kraever Hensyntagen til Forhold, om hvilke selv den
mest indsigtsfulde Driftsherre kun kan udgve el hgjst usikkert
Sk¢n, og naar Prisen beror paa et Samspil af saa mange Fak-
torer, at det kan volde selv den treenede Pkonom Vanskelighed at
skaffe sig Overblik over dem og fastslaa, hvad der er rationel
Priskalkulation.

Da Selger ikke har fuld Viden om de Faktorer, hvorpaa han
maa basere sin Prispolitik, har vi i det foregaaende forudsat, at
han foretager sine Pris- og Gevinstberegninger paa Grundlag af
rationelle Sandsynlighedskalkulationer, saaledes at f. Eks. den Af-
seetning, der kan opnaas med en given Kombination af Priser
paa Selgers egen og paa Konkurrenternes Varer, beregnes som
en Produktsum af mulige afsatte Meengder og tilsvarende Sand-
synligheder. En rationel Prisberegning maatte opbygges paa fler-
dobbelte Raekker af saadanne Sandsynlighedskalkulationer. I
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Virkelighedens Verden forcetages Skgnnet over de usikre Prisdan-
nelsesfaktorer naturligvis paa en langt mere uklar og summarisk
Maade. Og naar der tages Hensyn Uil Dagsprisens Indflydelse paa
Fremtidens Afsetning eller paa Salget af andre Varer, foregaar
Prisberegningen naturligvis ikke efter indviklede Formler, men
paa mere skgnsmeaessig Basis. Formodentlig vil ofte Sk¢nnet over,
hvilken Virkning en Aéndring af Dagsprisen vil have i de navote
Henseender, og Beregningen af, hivilken Betydning dette hgr have
for Prisens Héjde, veere sammensmeltet til en enkelt intuitiv
Tankeproces.

At Intuition og Skgn treeder 1 Stedet for rationelle Beregninger.,
behgver ikke 1 sig selv at fgre til et vaesentligt forkert Resultatt).
Det afyggrende er imidlertid, at den intuitive eller sk¢gnsmeaessige
Kalkulation skal traede i Stedet for en saa omfattende Viden og
san indviklede Beregninger, at der synes at veere Plads for be-
tvdelige Fejltagelser, Under fuldkommen Konkurrence er For-
holdene meget simplere og Berettigelsen af at forudseette til-
strackkelig Viden og rationel Opférsel fra Driftsherrernes Side til-

'} Forgvrigt kan der rejses visse Indvendinger mod ab anvende Kal-
kulationer paa Grundlag af Sandsynlighedsbegrebet ved Losningen af de
Problemer, vi har behandlet. For at kunne tale om en Sandsynlighed maa
man efter den her 1 Landet af Weslergaard & Nybolle docerede Teori kunne
teenke sig afholdt en lang R kke Forsgg under ensartede Be-
tingelser, under hvilke den relative Hyppighed maa svinge omkring
en vis Normalvierdi. Denne Betingelse vil imidlertid i mange Tilfelde vaere
vanskeliz at opfyvlde 1 vor foranderlige Verden. Tank [, Eks. pan »Sand-
synlighederne« for, at Konkurrenterne fglger ens egne Prisendringer med
tilsvarende, resp. gaar over til Priskonkurrence. Dette Problem vil ganske
vist dukke op i en lang Rackke Tilfielde, men nmppe under ensarlede Be-
lingelser. Hver Situalion vil have sin egen seerlige Forhistorie og sine egne
Ejendommeligheder,

Og selv bortset fra denne Indvending forudsmctter en Beregning af Gevinst-
chancerne som en Produktsum af de mulige Alternativer multipliceret med
de tilsvarende Sandsynligsheder, at man faar Lov al prove Lykken i et stgrre
Antal Tilfaelde, Lad os tmenke os, at Scelger har anslanet Sandsynligheden
for, at en Prisnedsiettelse vil fremkalde Priskrig, til kun 5% og 1 Tillid
hertil reducerer Prisen. Det vil da vaere ham en ringe Trest, at han har
beregnel Sandsynligheden korrekt, hvis Priskrigen udbryder netop i delte
Tilfielde og slaar ham ud, saa at han ikke faar Lov at deltage i Spillet mere.

De anforte Betragtninger viser, at Hasardmomentet maa veere mere frem-
tricdende 1 det virkelige Liv, end den megen Tale om Sandsynligheds-
kalkulationer i den dynamiske Teori maaske kunde lade formode, Risiko-
vurderingen (Myrdals Terminologi) maa derfor faa en tilsvarende
vget Betydning ved Siden af Risikoberegningen.
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svarende stgrre. Seelger skal her blot skgnne over, hvor hgj Prisen
vil veere paa den Tid, da Varerne er salgsmodne, og derefter ved
Hjelp af Beregninger, Sk¢n eller Forsgg tilpasse sin Produktions
Omfang saadan, al Greenscomkostningerne kommer til at stemme
overens med Prisen. Prisdannelsen udspiller sig da ganske auto-
matisk, uden at den enkelte Seelger saa meget som behgver kende
Efterspgrgselskurvens Forlgb. Under ufuldkommen Konkurrence
(og absolut Monopol) forudszetter en rationel Prispolitik derimod,
at Selger har Kendskab til Efterspgrgselsfunktionerne. Skgnnet
over, hvor meget der kan afsmeties til givoe Priser, vanskeliggdres
derved, at Afsatningen ikke blot beror paa ens egne Priser, men
ogsaa paa Konkurrenternes. Desuden maa der tages Hensyn til,
at Efterspgrgslens Elasticitet er forskellig paa kort og paa langt
Sigt, og Reaktionshastigheden maa tages i Betragtning. Det er alle-
rede tidligere omlalt, at det synes meget sandsynligt, at Saelgerne
ofte undervurderer Efterspgrgslens Elasticitet, og at Prisen derfor
bliver hgjere, end rationelt er.

Yderligere kreaever en rationel Gevinstmaksimeringspolitik, at
Driftsherren kan udgve Sk¢n over Afsatningsmulighederne wved
Prisdifferentiering, over Reklamens og Varetilpasningens Virknin-
ger paa det nutidige og fremtidige Salg, over den Virkning en /En-
dring af Prisen paa en af hans Varer kan have paa Afsxiningen
af de andre, over den mangeartede Indflydelse, en nutidig Pris-
gendring kan have paa Fremtidens Afsaetning via Kundernes Spe-
kulation i Priserne eller Revision af deres Kghevaner, via Opkom-
sten af nye Konkurrenter, via Tilvaenning af nye Kgbere, via Ud-
brud af Priskonkurrence o. s. v., 0. s. v. En blot nogenlunde ngj-
agtig Kalkulation af Nettovirkningen af alle disse, ofte hinanden
kryvdsende, Kreefter vil selvsagt veere meget vanskelig at foretage,
og navnlig kan der kun udgves et meget groft Ske¢n over de Virk-
ninger af den ¢konomiske Politik, der fgrst viser sig i Frem-
tiden og maa indregnes i de til den Tid herskende, nu ukendte
Efterspgrgsels- og Omkostningsforhold.

Til Sk¢nnet over, hvilken Sammenhseng der faktisk findes mel-
lem Virksomhedens Pris-, Reklame- og Varelilpasningspolitik og
de forskellige Tidsperioders Afssetning og Omkostninger, kommer
dernzest Beregningen af, hvilken Politik der paa Grundlag heraf
fremtreeder som den gunstigste. Ogsaa her forekommer temmelig
vaesentlige Afvigelser fra det optimale meget sandsynlige. For det
forste kan der naturligvis ikke ved Behandlingen af alle Dagens
lgbende Spgrgsmaal, der ofte kreever hurtig Afggrelse, veere Tale
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om cn indgaaende Afvejning af 117 forskellige Hensyn, Praktiske
Hensyn vil medfgre, at de mere indviklede Problemer kun tages
med i Betragtning, naar de store Linjer i Virksomhedens gkono-
miske Politik skal fastlaegges. Selv her kan en nogenlunde ngj-
agtig Afbalancering imidlertid veere svaer nok. At Driftsherrerne
i det store og hele skulde naa til den optimale Politik ved trial-and-
error-Metoden turde viere tvivlsomt i vor foranderlige Verden,
hvor Markedsforholdene stadig skifter, saaledes at Resultaterne af
de forskellige Forspg ikke kan sammenlignes. Og at naa til det
rigtige Resultat ved Sk¢gn og Intuition maa veere vanskeligt, naar
man ikke i sine intuitive Tankeprocesser har Stgtte af Kendska-
bel til de Metoder, hvorefter rationelle Beregninger kunde udféres,
saafremt man var klar over, hvilke konkrete Stgrrelser der skulde
swettes ind i Formlerne. Dels er Pris- og Reklamepolitikkens Teori
endnu ikke Tuldt udarbejdet fra Okonomernes Side, og dels kender
og anvender Forretningslivets Folk ikke de Resullater, der allerede
foreligger.

Det er allerede foran omtalt, at man i Praksis antagelig i de
fleste Tilfeelde kalkulerer sine Priser paa Grundlag af Gennem-
snitsomkostningerne og ikke Graensecomkostningerne, og at Pris-
udviklingen herved maa faa et Forlgb, der afviger fra det, man
vilde deducere sig til under Forudsaetning af rationel Handlen fra
Driftsherrernes Side. Paa samme Maade er det muligt, at man til
Fyldestggrelse af de i forrige Afsnit behandlede, mere indviklede
Hensyn beljener sig af hjemmelavede prispolitiske Regler.
Eksempler foreligger paa saadanne Regler til Anvendelse i Til-
faelde, hvor PPrisen paa den ene Vare paavirker Salget af den anden.

Desuden synes det ret sandsynligt, at Driftsherrerne i mange
Tilfeelde helt overser visse af den lange Raekke af Hensyn, paa
hvis Tagttagelse en rationel Gevinstmaksimeringspolitik iflg. fore-
vaaende Afsnit beror,

Endvidere er der som overalt, hvor den gkonomiske Handlen
ikke er baseret paa sikker Viden men paa mere eller mindre
steerkt begrundede Forventninger om fremtidige Forhold, Mulig-
hed for, at skiftende Stemninger, for stor Optimisme eller Pes-
simisme kan paavirke Resultatet. Og endelig kan ikke-gkono-
miske eller helt irrationelle Momenter spille en Rolle. F. Eks. vil
Priskonkurrence ofte hos den, der bliver udsat for den, vaekke en
saadan Kamplyst og Gengeeldelsestrang til Live, at han besvarer
Konkurrencen med samme Mgnt i Tilfielde, hvor det var mere
rationelt at ansette en IPK-Pris.
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En Afvigelse fra den gkonomisk optimale Prisanssettelse kan
endvidere fremkaldes af nsket om at vise »social Forstaaelsee,
enten fordi en saadan virkelig neeres, eller blot fordi det er comme
il faut at have den og frilager en for at blive omtalt i Avisen paa
en ubehagelig Maade!). 1 vore Dage, hvor sociale Hensyn steerkere
og steerkere fremholdes som et moralsk Krav, hvor Virksomheder
og Sammenslutninger, der blot er nogenlunde store, maa foretage
deres Handlinger i Offentlighedens Projektgrlys, og hvor Prisfor-
hgjelser kan fremkalde tommehgje Overskrifter i Bladene —
under disse Vilkaar opstaar en stierk Tendens til at undlade
Prisforhgjelser, som man ikke kan give Offentligheden en
plausibel og for Selgeren diskulperende Motivering for. Ikke alle
Aarsager til Prisforhgjelse er lige gode i denne Henseende. Sti-
gende Efterspgrgsel vil ikke veere nogen populer Forklaring over-
for Offentligheden, og et saadant Motiv som det, at Driftsherren
har opdaget, at han kan udnytte sin monopolistiske Stilling noget

- bedre, kan naturligvis slet ikke omtales. Saadanne Aarsager til
Prisforhgjelser vil derfor ofte saa at sige blive opsparet og Prisen
blive holdt uforandret, indtil der indtrseffer Begivenheder, der
bedre kan tjene som officiel Begrundelse for en Prisforhgjelse,
og som saa overfor den usagkyndige Offentlighed kan bruges til
at motivere ikke blot den Prisstigning, som de selv efter en ¢gkono-
misk Kalkulation kan foraarsage, men ogsaa den sopsparede«
Prisforhgjelse. Egnet til saaledes at veere Syndebuk er Stigninger
i Raavarepriserne, Lgnforhgjelser og navnlig Told- og Afgiftsfor-
hgjelser, der forhgjer Virksomhedens Omkostninger. Priserne vil
ogsaa lettest kunne zendres uden Fare for, at Kartelaftaler eller
en herskende IPK-Prisstruktur bryder sammen og erstattes af Pris-
konkurrence, saafremt Prisforandringen foretages paa et Tids-
punkt, hvor Begivenheder af den sidstnevnte Art har udgvet en
samtidig parallel Paavirkning af samtlige Szelgere og skabt en al-
mindelig Stemning for Prisforhgjelse.

Med den gamle Sondring mellem »Aarsager« og »Anledninger«
til Prisforandringer in mente, kan vi efter det foranstaaende sige,
at »Anledningerne« har faaet ¢gget Betydning ved Siden af »Aar-

'} Der gaar naturligvis ingen skarp Graense mellem a) dette ikke-gpkonomi-
ske, af QOnsket om social Goodwill eller af virkeliz Altruisme fremkaldte
Motiv til at holde forholdsvis lave Priser og b) det Motiv, der bunder i Hen-
synet il at opretholde Firmaets g¢konomiske Goodwill og undgaa For-
ringelse af den fremlidige Afswetning ved offentlige Indgreb eller ved Kun-
dernes Revision af deres Kpbevaner,

Nationalekonomisk Tidsskrift. LEXVIL 15
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sagernee — saa steerkt forgget Betyvdning, at Sondringen kan fore-
komme inadekvat. For den deduktive Teori er dette naturligvis
en uheldig Udvikling, da det betyder, at Prisen mere og mere
bliver en taktisk bestemt Stgrrelse og med tilsvarende stgrre
Vanskelighed lader sig udlede paa rent rationel Basis af de fore-
liggende Efterspgrgsels- og Omkostningsforhold.

Forbindelsen mellem Pris og Omkostninger lor-
flygtiges af de taktiske Hensyn, og det er i det hele taget vanskeligt
at sige noget nojagtist om Omkostningernes Betyvdning for Prisens
Hgjde under ufuldkommen Konkurrence. Mange synes 1 Szetningen
»Greenseindteegt lig Greenseomkostninger« at se Ngglen til alle
den ufuldsteendige Konkurrences Hemmeligheder, og  der kan
derfor veere Grund til endnu en Gang at understrege, at denne
Seetning, der jo forgvrigt i sig selv blot er en statisk Lov for det
absolutte Monopol, kun er det allerfgrste Skridt paa Vejen til
Lgsningen af Prisproblemet under saavel den ufuldkomne Kon-
kurrence som Monopolet. Denne Sztning alene kan kun give
os Dagens Korttidspris under den mest kortsynede Prispolitik.
Saa snart der fgres en mere fremsynt Politik, bliver Sagerne, som
det vil fremgaa af de tidligere Afsnit, saavel under stationzere som
foranderlige Forhold langt mere indviklede.

Det fremgaar imidlertid af de foranstaaende Bemwrkninger i
dette Afsnit, at man ikke i Praksis kan vente, at Relationen mel-
lem Pris og Omkostninger vil svare til de komplicerede Formler,
man under Forudsaetning af rationel Handlen kan opstille for den
dynamiske Prispolitik (jfr. Afsnit VI) bl. a. fordi man ikke i
Praksis anvender Graenscomkostningsbegrebet. Der synes derfor
ikke at veere nogen anden Udvej til Klarleggelse af Sammenhaen-
gen mellem Pris og Omkostninger end ¢t induktivt Studium af de
Kalkulationsmetoder, der faktisk anvendes, og deres Indvirkning
paa den endelige Prisanswettelse. Kun lidt er forctaget paa dette
Omraade, og det Indlryk, man kan danne sig af den faktiske
Omkostningskalkulation og dens Betydning for Prisanswettelsen,
bliver derfor kun vagt og maa meddeles med Forbehold.

I Almindelighed regnes der med en eller anden Form for Gen-
nemsnitsomkostninger, oftest vel Summen af de virkeligt afholdte
direkte lghende Udgifter og det Beldh, som Fiellesomkostningerne
{(veesentligst faste Udgifter) vilde udgere pr. produceret Enhed.
hvis Kapacitetsudnyttelsen var snormal« (»standard burden rate«).
Det springende Punkt er imidlertid Marginen mellem Prisen og
de saaledes beregnede Omkostninger, altsaa » Avancectilleget eller
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det Fradrag, man eventuelt under daarlige Afsatningsvilkaars
Tryk ser sig ngdsaget til at foretage. Det er jo ved Fastsaettelsen
heraf, alle de forskelligartede prispolitiske Hensyn maa vise deres
Virkning. Det er paa Grundlag af de foreliggende Oplysninger
sveert at udtale sig om den faktiske Fastsaettelse af denne Margin.
Saa meget kan dog siges, at der ofte synes at veere en slerk Uvilje
mod Priser, der fjerner sig alt for meget fra de snormale« Gen-
nemsnitsomkostninger, navnlig Priser, der er lavere. Disse Gen-
nemsnitsomkostninger med Tillaeg af en »passende« Avance staar
for Driftsherren som det, han har »Ret« til at faa deekket 1 det
lange L¢b. Lavere Priser gaar han kun modstraebende med til,
fordi han er bange for, at det senere skal blive vanskeligt igen at
faa Priserne op i det Leje, han anser for det normale. Maaske
spiller ogsaa i mange Tilfaelde manglende Indsigt i Betydningen
af Sondringen mellem faste og lgbende Omkostninger en Rolle.
Man ser Udtalelser, der Iyder paa, at vedkommende Driftsherre
glemmer, at de »normale« Gennemsnitsomkostninger ikke er de
virkelige Gennemsnitsudgifter, og gaar ud fra, at Greensen mellem
de Priser, der giver Tab, og dem, der bringer Gevinst, ligger ved
»Produktionsomkostningerne«. Til den anden Side anses Priser,
der inkluderer en alt for stor Fortjeneste, ofte for ufornuftige fra
det lange Lgbs Synspunkt, naar Monopolstillingen ikke er steerkt
befaestet. Saadanne Priser forgger Faren for, at der skal opstaa
Priskonkurrence, virker steerkt tiltreekkende paa nye Konkurren-
ter og ¢ger Risikoen for, at Surrogatvarer vinder stwerkt Indpas.

Under den herskende Tendens til Stabilisering af de individuelle
Priser faar altsaa det, der efter den anvendte Kalkulationsmetode
anses som Gennemsnitsomkostningerne, en veesentlig Indflydelse
paa Hpjden af det Niveau, hvorpaa Priserne stabiliserest). Disse
Gennemsnitsomkostninger virker som en Tgjrepael, hvortil Prisen
er bundet med et elastisk Reb, der yder stgrre og stérre Modstand,
jo leengere Prisen fjerner sig fra T¢jrepeelen. Nogen mere definit,
venerel Regel er det vanskeligt at give for Omkostningernes Be-

') Vi springer over det Problem, der opstaar, naar de konkurrerende
Virksomheder har forskellige Gennemsnitsomkostninger: Hvis Omkostnin-
ger gver slarst Indflydelse paa Priserne? Flere Muligheder er tienkelige.
En Prisfprer kan bestemme Farten, Omkostningerne hos en Reekke repreoe-
sentative Firmaer kan udgve den starste Indvirkning paa Prisernes Niveau,
blot under andre Forudsaetninger end de marshallianske, eller I'riserne kan
i et Kartel eller under IPK-Prisdannelse blive fastsat saadan, at de dwockker
Omkostningerne i de dyrest producerende Virksomheder.
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tvdning for Prisanstielsen under ufuldkommen Konkurrence.
Da Grundlaget for Prisberegningen er en eller anden Form for
Gennemsnitsomkostninger, kommer altsaa de faste Omkostninger
mod den ortodokse Teori til at gve en vis Indflydelse paa Priserne.
Hermed er £ Eks, igen aabnet Mulighed for, at en Oppustning af
Kapitalveerdierne ved Kapitalisation af store ¢jeblikkelige For-
tjenstmuligheder kan paavirke den senere Prisdannelse. Navnlig
hvis Opkapitaliseringen har veaeret nogenlunde generel, kan der
herved veere skabt en ensartet Vilje til at opretholde Priser, der
er tilstreckkelige til at dekke de forhédjede 2Gennemsnitsomkost-
ningere.

Vi gaar dernaest over til den anden Side af Sammenhangen
mellem Priser og Omkostninger, nemlig Salgsprisens Indflydelse
paa Omkostningernes Hgjde. Det er allerede foran nevnt, at Om-
kostningernes Hgjde bl. a. beror paa den tidligere Prisudvikling.
Ogsaa under fuldkommen Konkurrence afhenger den gjeblikke-
ligt tilstedevaerende Produktionskapacitet og dermed Qjeblikkets
Udbudskurver af Fortidens Priser. Men Produktionskapacitetens
og Omkostningsstrukturens Udvikling vil her veere entydigt be-
stemt af Udviklingen i Efterspgrgslen, den tekniske Viden og Pro-
duktionsfaktorernes Priser, og Prisen vil i cthvert (}jeblik veere
paa Ve] mod den Héjde, hvor den er lig Graense- og Gennem-
snitsomkostninger ved optimal Kapacitetsudnyttelse i optimal Tek-
nik. Under ufuldkommen Konkurrence afhenger de ¢jceblikkelige
Omkostningsforhold derimod ikke alene af Kundernes Kgbelyst
og Kéhcevne, den tekniske Viden og Produktionsfaktorernes Pri-
ser i den forudgaaende Periode. Produktionskapacitetens Om-
fang vil nemlig desuden bero paa Fortidens Prisdannelsestype,
navnlig om der har hersket IPK-Prisdannelse eller Priskon-
kurrence.

Den seerlige Gevinst, der opnaas under IPK-Prisdannelse i
Sammenligning med en Tilstand, hvor der under igvrigt lige Vil-
kaar hersker Priskonkurrence, bevirker, at Tendensen til Op-
rettelse af nye, konkurrerende Virksomheder, alt andet lige, maa
viere steerkest under IPE-Prisdannelse. Hvis nye Virksomheder
anlzegges, er det af afggrende Betydning for Fremtidens Omkost-
ninger og Priser, om det giver Anledning til, at der opstaar Pris-
konkurrence. Bliver det Tilfaeldet, tvinges Priserne ned, der brem-
ses op for yderligere Tilgang, mindre effektive Virksomheder kon-
kurreres eventuelt ud af Markedet, Kapacitetsudnyttelsen i de til-
bageblevne Bedrifter bliver relativt god og Gennemsnitsomkost-
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ningerne lave. Hvis derimod Tilkomsten af nye Konkurrenter ikke
giver Anledning til Priskonkurrence, men de nye Virksomheder
indarbejder sig ved Reklamens Hjeelp i Stedet for paa Prisbasis,
bliver Udviklingen e¢n anden. Priserne bevares og med dem 1
ferste Omgang den seerlige IPK-Gevinst. Tilgangen af nye Virk-
somheder bliver derfor relativt stégrre og en eksisterende overnor-
mal Gevinsl tenderer til efterhaanden at forsvinde, ikke ved at
Priserne konkurreres ned, men ved, at Gennemsnitsomkostnin-
gerne efterhaanden stiger, fordi Kapacitetsudnyttelsen for hver en-
kelt Virksomhed forringes, efterhaanden som Antallet tager til.
De mindre effektive Virksomheder bliver ikke konkurreret ud,
men Virksomheder med smaa faste og store lgbende Udgifter, alt-
san Bedrifter, der ved optimal Kapacitetsudnyttelse har forholds-
vis hgje Gennemsnitsomkostninger, faar tveertimod en seerlig
Chance, naar Kapicitetsudnyttelsen forringes. Ogsaa nytilkom-
mende Bedrifter maa helst veere af denne Type for at klare sig,
naar Markedet i Forvejen er ved at veere overlyldt, og der derfor
kun kan ventes forholdsvis lille Afssetning.

Saavel Produktionskapacitetens Art som dens Omfang vil alisaa
afheenge af Fortidens Prisudvikling, og det gjeblikkelige Omkost-
ningsniveau kommer til at afhaenge af, om der i Fortiden har her-
sket Priskonkurrence eller IPK-Prisdannelse, hvordan disse Pris-
dannelsestyper eventuelt afvekslende har fulgt hinanden, og hvor
lange Perioder hver iser i saa Fald har hersket. Selv bortset fra
den almindelige Tendens til at fastholde de herskende Priser kom-
mer herved Nutidens Priser, der jo bl a. beror paa Omkostnin-
gernes Hejde, til at afhenge af Fortidens.

Er nu Prisudviklingen ikke entvdigt bestemt ved de objektive
Prisdannelseshetingelser, men beror Prisudviklingen og dens Skif-
ten mellem de forskellige Prisdannelsestyper, Kartellers og stil-
tiende Prisaftalers Opstaaen og Sammenbrud, tildels paa ufor-
udselige, irrationelle, taktiske eller stemningsbetonede Momenter,
lader Prisforlgbet sig m. a. O. ikke deduktivt udlede, saa overfgres
denne Prisudviklingens Uberegnelighed paa Omkostningernes Ud-
vikling og giver derved gennem Omkostningernes Betydning for
Prisdannelsen hele Prisforlpbet et vderligere Plus af Uberegne-
lighed.

Hertil kommer, at selv om man foruden Kundernes Kgbeevne og
Kg¢belyst, den tekniske Viden og Produktionsfaktorernes Priser
ogsaa forudsetter selve Prisudviklingen og dens Skiften mellem
de forskellige Prisdannelsestyper given, saa er Omkostningernes
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Udvikling neeppe entvdigt bestemt herved og lader sig i hvert
Fald vanskeligt forudsige ad deduktiv Vej. Man kan ikke som
under fuldkommen Konkurrence regne med, at nye Virksomheder
vil blive anlagt i alle Tilfielde, hvor de eksisterende opnaar en
overnormal Gevinst af varig Karakter. Selv om der retligt set
er Adgang for enhver til at gaa ind 1 Branchen, kan den frie
Adgang veere begrenset af faktiske Omstaendigheder og den mono-
polagtige Tilstand herved blive bevaret. Hvis en ny Virksomhed
maa vaere stor for at vere konkurrencedygtig, kan det ske, at
der saa at sige ikke er Plads til den paa Markedet. Afswetnings-
mulighederne kan veere tilstreekkelige til at give de allerede eksi-
sterende Virksomheder overnormal Gevinst, medens een til vilde
betyde, at alle maatte arbejde med Tab. Ligeledes kan Frygten
for Priskrig, ivaerksat fra allerede eksisterende, kapitalsteerke Fir-
macers Side, afholde eventuelle Liebhavere fra at oplraede som
nye Konkurrenter, selv om igvrigt overnormal Gevinsl virker som
Lokkemad. Under disse Vilkaar vil det vaere vanskeligt at afgdre,
om Chancerne er tilstreekkeligt store til at berettige til Oprettelse
af en ny Virksomhed. Forkerte Beregninger, praeget af for stor
Optimisme eller Pessimisme, synes meget mulige, og er der saa-
ledes Mulighed for flere forskellige Resultater i samme objektive
Markedssituation, aabnes der ogsaa herved Mulighed for en til-
svarende forskellig Udvikling af Omkostningsniveauet.
Mulighed for, at Omkostningsniveauets Udvikling kan tage flere
forskellige Retninger i samme objektive Markedssituation, synes
ogsaa al veere skabt derved, at flere Alternativer staar aabne nu
I. t den Teknik, de nytilkommende Bedrifter anlegges i. Under
fuldkommen Konkurrence vil Udviklingsretningen altid veere an-
givet af den Teknik, der ved optimal Kapacitetsudnyttelse har de
laveste Gennemsnitsomkostninger, da denne Teknik altid 1 det
lange Lob vil konkurrere de andre ud. Men hvor de enkelte Virk-
somheder er relativt store 1 Forhold til det totale Marked (»mang-
lende Delelighed«), kan Ombkostningernes Udviklingsretning blive
bestemt af den Begyndelse, der ggres. Kartel- eller IPK-Priserne
er maaske ansat saa hgjt, at de giver Dzkning for Omkostnin-
gerne 1 nytilkommende Virksomheder, hvad enten de anlaegges
som smaa, dyrt arbejdende eller stgrre, mere effektive Bedrifter.
Kommer nu nogle mindre kapitalsteerke Driftsherrer forst i Kap-
lsbet og opretter en Raeckke smaa Virksomheder, er maaske her-
med Vejen speerret for de store Bedrifter, fordi der ikke leengere
er Plads til dem paa Markedet. Skal der anlagges endnu flere
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Virksomheder, maa de i saa Fald blive forholdsvis smaa. En Ud-
vikling er hermed sat i Gang, hvor Omkostningerne og dermed til
en vis Grad ogsaa Priserne kommer til at ligge paa et forholdsvis
hgjt Niveau. Anderledes, hvis der til at begynde med var blevet
anlagt store Virksomheder med en mere effektiv Teknilk.

I det foregaaende er der anfegrt en Raekke Indvendinger mod
den deduktive Teoris Anvendelighed paa den ufuldkomne Kon-
kurrences Omraade, en Rekke Momenter, der tyder paa, at Pris-
udviklingen ikke er entydigt bestemt ved de objektivt iagttagelige
Prisdannelsesbetingelser. Selv om vi imidlertid ser bort fra disse
Indvendinger, selv om vi gaar ud fra, at Driftsherrerne er i Be-
siddelse af tilstraekkelig Viden og Intuitionsevne og handler til-
streekleligt rationelt til, at man kan regne med, at den faktiske
Prisdannelse nogenlunde svarer til den, der paa rationel Vis kan
udledes af de objektive Prisdannelsesbetingelser, selv i saa Fald
begreenses den deduklive Teoris praktiske Anvendelighed steerkt
af selve den Kendsgerning, at Prisernes Hgjde beror paa en lang
Raekke Faktorers Samspil, og at Prisformlerne derfor bliver til-
svarende indviklede.

Den deduktive Teoris Anvendelighed paa den fuldkomne Kon-
kurrences Omraade beror paa, at der her for Salgernes Realtion
paa de givne, objektive Prisdannelsesbetingelser — under Forud-
seetning af rationel Handlen — geelder den simple, almengyldige
og entydige Formel: Pris lig Greenseomkostninger. Kan man danne
sig et Sken over Efterspgrselskurvens og Greensecomkostningskur-
vens Forlgh, saa kan man ogsaa ved Hjeelp af denne enkle Formel
deducere sig til, hvor steerke Virkninger en Andring i Efterspgrgs-
lens Styrke vil have paa Prisen. De dynamiske Prisformler, der
er opstillet i forrige Afsnit, og de mere generelle Formler, der kan
udarbejdes efter samme Linjer — samt ligeledes den i Afsnit ITT
opstillede generelle, stationzere Prisformel, der siger, at den gun-
stigste Pris er den, hvorved Greenscomkostningerne stemmer over-
ens med den til den sventede« Efterspgrgelseskurve svarende
Greenscindtegtskurve — er ligesom Seetningen »Pris lig Greense-
omkostninger« almengyldige for deres Omraade, den ufuldkomne
Konkurrence. Men de udsiger ikke i samme Grad noget om Pris-
dannelsens Art og Karakter. De opstillede Prislove for den ufuld-
komne Konkurrence er i hgjere Grad blotte Formler, hvis reelle
Indhold afheenger af, hvilke konkrete Stgrrelser man indssetter i
dem. Dette er uundgaaeligt, hvis Formlerne skal vaere almengyl-
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dige, samlidigt med at de under den ufuldsteendige Konkurrences
indviklede Forhold skal omfatte Samspillet af en lang Rackke pris-
bestemmende Faktorer.

For det fgrste daekker de generelle Prisudtryk den ufuldkomne
Konkurrences tre helt forskellige Prisdannclsestyper, Priskonkur-
rence, asymetrisk Prisdannelse og IPK-Priser. Hvilken af disse
Prisdannelsestyper man kan vente at forefinde i det enkelte, kon-
krete Tilfeelde, siger Prisformlerne i sig selv intet om. Det beror
ganske vist paa Forhold, der eventuelt kunde gives kvantitativt
Udiryk og optages 1 et ngjere udpenslet matematisk Udtryk for
Priserne. Men 1 Realiteten vilde intet vare opnaaet herved.
(nskede man 1 et konkret Tilfaelde ad deduktiv Vej at slutte sig
til (ikke selve Prisen, men blot til), hvilken Prisdannelsestype, der
var den herskende, saa vilde dette dog kreeve, at man kendte de
konkrete Stgrrelser, der skulde ssettes ind i Ligningerne. Det
vilde m. a. O. kraeve en empirisk Undersdgelse af de Forhold,
der (jfr. Afsnit IV) cr bestemmende for Prisdannelsestypen:
Kéberpreferencen, Differentationsgraden, Swelgernes Antal, Stgr-
relse og Beliggenhed o. s. v. Og saa vilde det i mange Tilfeelde
vaere lige saa let og i hvert Fald sikrere at foretage enempirisk
Undersggelse af selve Prisdannelsestypen.

Lad os dernzest gaa til det praktisk vigtige Tilfeelde, at man
gnsker at vide, hvordan en Andring af Efterspgrgslens Styrke vil
paavirke Priserne. Mindskes f. Eks. Efterspgrgslen, har vi set, at
Prisernes Reaktion kan veere forskellig, alt efter som Markedsfor-
holdene arter sig. Under den herskende Tendens til Stabilisering
af Priserne vil disse maaske blive holdt ganske uforandret og
den svigtende Efterspgrgsel eventuelt i Stedet imgdegaaet ved
forgget Reklame eller ved Forbedring af Varens Kvalitet. Eller
Priserne kan blive nedsat i Takt, saaledes at IPK-Prisdannelsen
bevares, eller der kan udbryde Priskonkurrence. Hvad der bliver
Tilfreldet, kan ikke direkte aflaeses af Prisformler af den Art, vi
har opstillet i forrige Afsnit. Det beror paa de konkrete Stgrrel-
ser, der i det givne Tilfaelde skal indsaettes i dem.

Blandt Stgrrelserne i Prisformlen indtager Krydselasticiteterne
overfor de forskellige fremtidige Tidsperioder en fremtraedende
Plads. Krydselasticiteten er imidlertid ikke en simpel, usammen-
sat, let konstaterlig Stgrrelse, men optreeder i Prisformlen som
Resultanten af en lang Raekke, ofte hinanden modvirkende Ten-
denser. Dens Stérrelse overfor de forskellige fremtidige Tids-
perioder afhaenger af, om en Prisreduktion giver Anledning til, at
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der udbryder Priskonkurrence, af, om og i hvilken Grad Prisned-
seettelsen fremkalder Spekulation i Prisbeveegelsen, faar Kun-
derne il at revidere deres Kgbevaner, vaenner nye Kgbere til at
bruge Varen o. s. v. Det gelder her igen, at lidet er vundet ved
at udspecificere Prisformlen yderligere for eventuelt at give di-
rekte Udtryk for disse cnkelte prisbestemmende Faktorer. Man
maa dog i det givne Tilfielde kende de konkrete Virkninger for
at kunne slutte sig til, hvordan en Efterspgrgselseendring vil paa-
virke Priserne. Yderligere kreeves hertil i Virkeligheden bl a.
Kendskab til de forskellige Swelgeres linansielle Stilling for at man
kan bedgmme Chancerne for, at der udbryder Priskonkurrence
derved, at nogle af Seelgerne af Mangel paa Midler tvinges til at
se paa det korte Lebs Gevinst. For at kunne slutte sig til Prisernes,
resp. Reklameudgifternes eller Varekvalitetens Reaktion overfor
Efterspgrgselseendringer maa man altsaa alt i alt veere i Besiddelse
af et indgaaende Kendskab til Branchens Markedsforhold eller
m. a. 0. foretage ecn omfattende e m pirisk Undersggelse af Pris-
dannelsesbetingelserne. Igen kan man spgrge, hvad der bliver
tilbage af Deduktionen.

Vi kan nu opsummere Resultatet af vor Diskussion af den deduk-
tive Teoris Muligheder paa den ufuldkomne Konkurrences Om-
raade. Vi har fundet, at en virkeligshedstro Pristeori maatte blive
en Analyse af en i Tiden forlgbende Prisudvikling. Imidlertid sy-
nes Prisudviklingen ikke,som en deduktiv Behandling maa forud-
seette, at veere entydigt bestemt ved de Prisdannelsesbetingelser,
der kan iagttages objektivt. En Lgsning af Problemet ved Hjelp
af deduktiv Teori forudseetter, at den faktiske Prispolitik med
tilstreekkelig god Tilnsermelse svarer til den Prisansseticlse, der
paa fuldt rationel og rent g¢konomisk Basis kan udregnes paa
Grundlag af de givne Afssetningsbetingelser. Den Frihed, Drifts-
herren under den ufuldkomne Konkurrence har til at fgre sin
egen Prispolitik, er imidlertid ogsaa en Frihed til at answette en
Pris, der afviger fra den gkonomisk rationelle. Og den rationelle
Prisheregning forudseetter Kendskab til eller Sk¢n over saa mange
indviklede Forhold og Beregninger, at Fejltagelser synes meget
sandsynlige. Eksempler er anfgrt paa saadanne Afvigelser fra den
rationelle Prispolitik, Eksempler, der synes at vise, at Prisstabili-
seringen bliver drevel videre, end rationelt er. Navnlig den Kends-
gerning, at Prispolitikken i vidt Omfang maa tage Hensyn til
Fremtidens ukendte Forhold, giver Rum for betydelige Fejlbereg-
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ninger, farvet af for stor Optimisme eller Pessimisme, alt efter
(Djeblikkets Stemning., Hertil kommer, at Omkostningernes Ud-
vikling — der igen paavirker Prisudviklingen — ikke synes at
kunne fastslaas deduktivt og nappe er entydigl bestemt, selv naar
Fortidens Prisudvikling forudsattes given.

Desuden paavirkes Prisanswettelsen af ikke-gkonomiske Momen-
ter. Da Prisdannelsen ikke udspiller sig med samme Automatisme
som under fuldkommen Konkurrence, men i h@jere Grad beror
paa den enkelte Seelgers Handlinger, bliver der Rum for, at per-
sonlige Gnidninger og Prestigespgrgsmaal kan laa Betydning for
Prisudviklingen. Og endelig kan (nsket om social Goodwill ikke
blot bevirke en Afvigelse fra den Pris, der paa rent gkonomisk
Basis kan beregnes som den fordelagtigste, men ogsaa fremkalde
en Forskydning af de Tidspunkter, da en /Endring af Prisdannel-
seshetingelserne besvares med en Prisforandring. Disse taktiske
Hensyn forgger 1 seerlig Grad Prisudviklingens Uberegnelighed.

Alt i alt synes der under de samme objektive Prisdannelsesbetin-
gelser at vaere Mulighed for en Rackke forskellige fra hinanden af-
vigende Prisforlgb. Og Berettigelsen af at betragte den (paa rent
gkonomisk Grundlag) rationelle Prisansattelse som Normen og
Afvigelserne derfra som Modifikationer forekommer tvivlsom.
Dertil synes Afvigelserne at kunne vare for store.

Selv bortset fra disse Indvendinger mod den deduktive Teori
begraenses dens praktiske Anvendelighed paa den ufuldkomne
Konkurrences Omraade af dens komplicerede Karakter. En gene-
rel deduktiv Teori vil paa dette Felt aldrig kunne give saa simple,
umiddelbare Svar som den fuldkomne Konkurrences Pristeori paa
de Spérgsmaal, man stiller til den, f. Eks. hvad Virkningerne af
en /Endring af Efterspérgslens Styrke vil blive. Den dybere Aar-
sag hertil er, at den ufuldkomne Konkurrence ikke i prisdannel-
sesmaessig Henseende er et ensartet Omraade, som den fuldkomne
Konkurrence er det. Ufuldkommen Konkurrence er jo blot et
Samlingsnavn for den lange og brogede Rackke af Prisdannelses-
tilfzelde, der ligger mellem Monopolet og den fuldkomne Konkur-
rence, of som vel fremviscer visse Facllestreek, men ogsaa mange
Forskelligheder. Vanskelighederne lgses imidlertid ikke wved, at
man foretager en wvderligere Opdeling af Omraadet og smetter
Navne paa Skufferne, og heller ikke ved, at man opstiller en saer-
lig Teori for hvert Underomraade. Konsekvensen af, at Markederne
ikke efter faa, let tilgeengelige Kendetegn lader sig opdele 1 for-
holdsvis faa, store Grupper med ensartet Prisdannelse indenfor



OMEKRING DEN MODERNE PRISTEORI 931

hver, er, at en Redeggrelse for Prisdannelsen i konkrete Tilfeelde
altid maa kraeve en relativt omfattende empirisk Undersggelse af
Markedsforholdene.

Konklusionen af vore Betragtninger bliver, at Vejen frem
over den ufuldkomne Konkurrences endnu uudforskede Omraa-
der synes at maatie gaa gennem induktive Undersggelser. Teoriens
Opgave bliver da at forklare den faktisk iagttagne Prisdannelse.
En deduktivt udledet Teori for den rationelle Prispolitik kan her-
ved tjene (Pkonomen til Stgtte og til Klaring af Tankerne. Men
holder man sig til Deduktionen alene. bliver Resultaiet lei, enten
at man begrenser sig til Forudssetninger, hvorunder Teorien kan
blive forholdsvis simpel, men til Gengeld Forudsmetninger, der
ikke svarer til det virkelige Livs, eller at man deducerer sig ud
paa Dyhder, der forudsetter en Viden og Rationalitet, som Virke-
lighedens Driftsherrer ikke kan svare til. I saa Fald bliver Teorien
let i hgjere Grad en Anvisning for de Driftsgpkonomer, der ser
det som deres Maal at lere Folk at tjene Penge, end den bliver

et Middel til Analyse af Virkelighedens Prisdannelse — hvis da
ikke Teorien samtidigt bliver saa indviklet, at den bliver praktisk
uanvendelig!).

Mere frugtbart vil det veere at foretage empiriske Studier af
den faktisk anvendte Omkostningskalkulation og Prisberegning,
af anvendte prispolitiske Usancer, f. Eks. Prisfgrerskab eller An-
settelse af Sssonpriser, af Prisdiskrimination og Rabatsystemer,
al Prisernes Udvikling i Tiden, af den Indflydelse, Kartellers Op-
staaen, Virksomhed og Sammenbrud udgver herpaa og paa Pro-
duktionskapacitetens Omfang og Omkostningernes Hgjde, 0. 5. v.,
o. s. v. Ikke mindst, naar det geelder en Analyse af Produkttilpas-

') Nawvnlig kan Deduktionen let overdrives, naar det gzlder Spgrgsmaalet,
hvad der er rationel Handlemaade, saafremt Swlgeren gnsker at gve Indfly-
delse paa, hvilken Pristaktik Konkurrenterne wvielger. Spunsen er  her
aabnet for en Flom af Forudssetninger: A tmenker, at B vil reagere saadan
of saadan, ........ A tenker, at B tenker, at A vil ... ... ... A toen-
ker, at B tmnker, at A tenker, at B vil ... .. ... ..., 0. 5. v. Deduktive
Spekulationer bliver her hurtigt ganske ufrugtbare. Allerede Stackelberg
(anf. Skr.) er efter Forf.'s Opfattelse gaaet for vidt paa dette Punkt. Skent
vi i denne Afhandling har omtalt de samme Ligeveegtssituationer som
Stackelberg (Priskonkurrence-Ligevaegten og den asymmefriske Ligeviegt)
har Forudsetningerne for deres Realisation derfor veeret ganske anderledes
end Stackelbergs. Som Middel il at paavirke Konkurrenternes Pristaktik
har vi kun tienkt os anvendt Priskrig og IPK-Politik og ingen mere udspe-
kulerede Finter.
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ningen, der ikke egner sig til matematisk Behandling, men ikke
derfor ber forspmmes, er empiriske Studier paakrevel.

Naar man saaledes gaar empirisk til Veerks, vil man undertiden
opdage, at de Spergsmaal, man mgder med, er galt stillet. Man
er f. Eks. vant til fra den klassiske Teori, at Prisen er den uaf-
haengigt variable, som man regner sig til ud fra de herskende
Eftersporgsels- og Udbudsforhold. T Praksis forekommer det imid-
lertid ikke sjzeldent, at Prisen er Problemets eneste paa Forhaand
givine Stgrrelse, som de andre Ting maa indrette sig efter. Det
kan vare fremgaaet som Resultatet af, at man har stabiliseret
Prisen saa kraftigt, at den er blevet holdt ganske konstant i saa
lang Tid, at man nu finder det alt for risikabelt at @endre den,
hvorfor Reklameudgifterne og Varens Kvalitet maa vaere ene om
Rollen som variable. Men det kan ogsan vaere Udtryk for, at man
fra Begyndelsen bevidst har valgt en konstant, spopulers Pris,
hvorfra der regnes baglens til de Omkostninger, man kan tillade
sig at have, og dermed Kvaliteten af de Varer, man kan levere.
Dette geelder ikke blot i de egentlige Enhedsprisforretninger, men
ogsaa Stormagasinernes sgrgnne Priser« og ligeledes visse Special-
varer, . Eks. Radioapparater.

Induktive Studier er saa meget desto mere paakraevet, som den
ufuldstendige Konkurrences Prisleere hidtil i1 alt veesentligt har
holdt sig til den deduktive Linje. Karakteristisk er det, at man
has diskuteret frem og tilbage om Edgeworths Oscillationsteorit)
siden 1897, uden at det aabenbart er faldet nogen ind at foretage
en empirisk Udnersdgelse af, om Priserne under Duopol svinger
paa en saadan Maade, som Teorien vilde forudssette. Det skal
ikke benagtes, at der allerede foreligger vmerdifulde empiriske
Prisundersggelser. Men de er for stgrste Delen foretaget af Folk,
der ser paa Emnet fra en anden Synsvinkel og behandler det
med en anden Terminologi og andre Begreber end dem, der an-
Iaegges af den ufuldkomne Konkurrences Pristeoretikere. Der er
derfor Fare for, at den deduktive og den empiriske Prisleere skal
udvikle sig paa hver sin Side af en Kloft, som man ikke er i Stand
lil at raabe over. Det har veeret denne Afhandlings Maal at ggre
et beskedent Forsgg paa at slaa Bro over denne Klgft og navnlig
at paavise, hvilke Konsckvenser de empirisk fundne Kendsgernin-
ger medfprer for Pristeorien.

Naar Resultatet af vore Undersggelser er blevet, at vi har rejst

') Papers Relating to Political Economy, 1, S, 111,
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Tvivl om den deduktive Teoris Anvendelighed paa den ufuld-
komne Konkurrences Omraade, bliver Konsckvensen, at man ikke
ad den deduktive Vej kan faa Svar paa det Spgrgsmaal, hvad der
vil ske, hvis der indiraeder en eller anden Aindring af Prisdan-
nelsesbetingelserne, f. Eks, en Andring af Efterspgrgslens Styrke.
Vi kan m. a. O. kun forlange, at Pristeorien skal give en Forkla-
ring eller Fortolkning ex post al det, som allerede er sket og
empirisk konstateret. Dette er saa meget mere uheldigt, som det
netop er en af Pristeoriens vigtigste Funktioner at afgive Basis
for betingede Fremtidsforudsigelser. {(Insker man derfor trods
Vanskelighederne at skaffe sig et Sk¢n over, hvordan Priserne vil
reagere paa Svingninger i Efterspgrgslen og /Endringer af Om-
kostningsforholdene, er der ingen anden Udvej, end at man fore-
tager empiriske Undersggelser af, hvordan lignende /Endringer
af Prisdannelsesbetingelserne tidligere har virket paa Prisernet).
Man kan herved skaffe sig en vis Formodning om, hvordan Pri-
serne vil reagere, en Formodning, der vil veere steerkere eller sva-
gere begrundet, alt efter som Priserne i tidligere Tilfselde har
opfgrt sig mere eller mindre ensartet. Sikre Forudsigelser kan
man dog ikke naa til paa denne Maade. Prisdannelsesbetingelserne
kan paa Punkter, hvor det er vanskeligt at konstatere, veere blevet
anderledes end i de tidligere Tilfzelde, og Priserne kan af ubereg-
nelige Aarsager vise en anden Opfégrsel end ventet. Seerlig slemt
er det, at netop saa afggrende /Endringer i Prisdannelsen som
Overgang fra IPK-Priser til Priskonkurrence et vice versa navnlig
er vanskelige at forudsige. Chancerne for, at der udbryder Pris-
konkurrence, og Mulighederne for, at den igen ombyttes med
IPK-Prisdannelse, afheenger, som f¢r omtalt, af saa vanskeligt til-
geengelige Faktorer som henh., Virksomhedernes finansielle Stil-
ling og den almindelige Stemning indenfor Branchen. Og gen-
nemfgres Skiftet fra den ene Prisdannelsestype til den anden ved
Dannelse og Sammenbrud af Karteller, hvorved bl. a. personlige
Gnidninger og Prestigespgrgsmaal kan spille en Rolle, bliver Pris-
udviklingen endnu mere uberegnelig.

Foretager man empiriske Prisundersggelser, vil det vigtige
Spgrgsmaal melde sig, om man kan overfgre Resultaterne fra et

') Forgvrigt turde saadanne empiriske Prisanalyser ogsaa viere paa deres
Plads i Tillwelde, hvor der hersker fuldkommen Konkurrence. Maaske er
Forudszetningen om rationel Handlemaade heller ikke her opfyldt helt saa
fuldt, som man i Almindelighed forudsmtter. De ikke helt sjmldne Ud-
videlser al Produktionen ved faldende Priser kunde tyde herpaa,
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Land til et andel og fra en Branche til en anden. Et afggrende
Svar herpaa kan imidlertid kun empiriske Stikprgver give, I store
Trek turde dog Prisdannelsen udvise de samme Karakteristika,
hvor Prisdannclsesbetingelserne er ens. Saaledes cr Tendensen til
Stabilisering af de individuelle Priser et alment forekommende
Fenomen. Men det kan ikke paa Forhaand afvises, at et Land
eller en Branche kan wveere praeget af sine seerlige prispolitiske
Usancer eller seerpraegede Traditioner (Individualisme etr. Sam-
arbejde), der forhindrer, at Resultaterne andetsteds fra direkte
kan overfgres paa disse Lande eller Brancher, Ogsaa Forskellig-
heder i Lovgivningen Landene imellem kan spille en Rolle. Her-
med tenkes ikke saa meget paa den egentlige Trustlovegivning.
Trods Forbudene mod Samarbejde in restraint of trade udviser
nemlig Industriens Prisdannelse 1 U. 5. A, de samme karakteristi-
ske Ejendommeligheder som de tyske Kartelpriser. Men f. Eks.
spiller Enhedsprisforretninger og tidslig Prisdiskrimination wved
Hjeelp af periodiske Udsalg en stor Rolle i U S A., medens det
samme vilde veere udelukket i Danmark som Fglge af den geel-
dende Lovgivning.




