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Kevnes' Essags in Bibliography, som for nylig er blevet genoptrykt: Den
vinder enhver pris i en konkurrence mellem skonomer om bhiogralier over
akonomer,

P, Norregaoard Raosmussen,

Heinz Goldmann: Kunsten at swelge, Oversat il dansk af S 7. Achen.
Guwldendal, Kbh, 19533, 197 sider. Kr. 15,50,

En bog om salgsarbejde, der bierer titlen skunsten at swelges, vil hos sag-
lgl indstillede personer pa forhind viere under mistanke, Det méa dog
siges, al Goldmanns bog er bedre, end dens titel lader formode, selv om
den ikke indeholder en saglig redegorelse for problemet eller specielle dyh-
sindigheder., Noget nyt kan man heller ikke sige, at den bringer, men an-
fagelig er den netop sidan, som langt de fleste praktiske smlgere onsker
den. Det er el sporgsmil, om man mest skal hebrejde forfatleren, at han
skriver bogen, si den egentlig ikke bibringer smlgerne nogen storre faglig
indsigt, eller mun skal bebrejde swelgerne, at de forst og fremmest kober
og lmwser boger pd det niveau. Bogen vil uden ivivl blive en sukces her-
hjemme. Den angives al viere solgt til en lang reeklke andre lande,

Bogen er faktisk bedre end de fleste populiere heger om emnet, der er
rembkommet herbjemme. Den anlegger sunde og moralsk forsvarlige syns-
punkter. Forfalleren har godt praktisk kendskab til det, han skriver om,
og altsd det, som den prakliske smelger mener at have brug for, Den prak-
liske swelger vil have anvisninger pa og klare rettesnore for, hvad han
skal foretage sig, o2 han far dem. Han er langt mindre interesseret 1 at
foestd den dybere psykologiske baggrund for salgsarbejdet. Et karakleri-
slisk afsnit er I.oeks, afsnittet (side 62): 16 indvendinger mod prisen og
modgielsen af dem, En god idé er de forskellize problem-eksempler, som
indleder hvert kapitel. Lieseren skal finde ud af, hvad der er den righige
losning, men det er nu ofte vanskeligt for ikke at sige wmuligt ved mange
af de angivine problem-eksempler at se, hvad forfatteren sigter til i reining
afl en losrving, Dksemplerne er ofte Tor kovtfallede og for vagt nwdformede
L helt at virke efter hensiglen,

Bag de to betegnelser AIDA og DIBADBA skjuler sig dbenbarl o kendte
salgslormlers, der stir som rammeagtige angivelser af forskellige salgs-
metoder, nemlig: 1) (Man skal frembkalde) opmierksomhed, interesse, trang
ug handling (d. v. s, keb), eller pd engelsk: Attention, Interest, Desire,
Action og 2} den nyvere af B, K. Strong fremforte: (Man skal fremkalde)
behov, (derefler praesenlere) vare, meerke, (oz2 endelig fremkalde) kob.
Den sidste formel Legger forfalleren — med rette —— sterst viegl pa, Tordi
den Tastslir behovet som forudswaetningen for virksomt og sundl salgs-
arbejde. Den har [hel en vis selvstwendig formning 1 hans DIBABA-formel
cdefinition, identificering, bevis, akceplering, beger og afslutning, hver
definition vil sige heslemmelse af kundens behov og ensker, og identifice-
ring er konfrantleringen al siclgerens {ilbud med kundens behov og snsker).
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Til slut skal blot udtales en vis forundring over anvendelsen af ordet
beger. Man sskal vickke kundens begoere. Javist, men hvorfor ikke i al-
mindelighed tale om at viekls kundens trang (11 varen). Begor cr ef
meerkelig hojdramatisk udtryk at anvende i disse sammenheng.

Azger Langlkjaer,

Ove Thomsen: Skat, Gennemgang af gieldende skattelove og praksis
for personer og selskaber m. v. Forlaget Ivar. Kbhvn. 1953. 600 sider
-+ 3 udtrieckshilag, Kr. 58,00 ib.

Hos forlaget Ivar har revisor Ove Thomsen, H. D, ndgivet ot omfangsrigt
viork med den lakoniske titel »Skafs. T en undertitel gives der den oplys-
ning, at veerket indeholder en gennemgang af gaeldende skattelove og prak-
sis for personer, selskaber m. v., og forfatteren understreger herigennem, at
det har veeret hans hensigl at give en vejledning il brug i det daglige liv
for de tusindvis af personer ofg institutioner, som har beskatningsmassige
problemer at tumle med. En mermere fordybelse i bogen viser derngest,
at vejledningen 1 lige grad tager sigte pioat lelte arbejdet for skatteyderne
selv og for de talvige tjenestemand o, a,, der skal dele sol og vind lige
indenfor det mylder af problemer, som den gmeldende, desveerre temmelig
uoverskuelige lovgivning og den herskende praksis [rembyder. Forfalteren
holder sig herved til den linic, som er anlagt 1 det stove flertal af de forud
foreliggende heger om emnet; ligesi lidt som de leknikere, der har udarbej-
det disse eldre arbejder, madezr han op med videnskahelige priclentioner.
Hans bog er endda holdt i en endnu mere populeer form end disse forgmen-
geres produktioner, og den hliver derved, set med nmrvierende anmelders
aine, et veerdifuldt supplement til de tidligere udsendte hiindboager,

Varket er delt i to hovedalsnit, vistnok planlagt som en del med be-
handling af almindelige forhold og en del med gennemgang af de mere
specielle emner, som har interesse for enkelte grupper af skatievdere; cen
systematisk adskillelse er dog ikke gennemfort. Forste afsnit, som fylder
{re fjerdedele af hele vaerket, omhandler de greldende regler vedrorende sub-
jektive og objeklive beskatningsforhold og ger rede for deres indhold sa-
velsom for de retningslinier, som retsanvendelsen har anlagt ved deres over-
farelse til det praktiske liv. Fremstillingen af problemerne er i rigt mal be-
Ivst gennem cksempler, hentet fra landsskatieretiens kendelser og lignings-
direktoratets meddelelser, som gengives 1 kaap, men i reglen fyldestgarende
form — dog uden citatanfarscl, hvad der mi anses for en mangel, Torsdvidl
som det, under diskussioner om skaliesporgsmal mellem skatleyderne ph den
ene side og ligningsmyndighederne, landsskalieretien og ligningsdirckto-
ratet pd den anden side, i hnj grad fremmer ckspeditionen, al man kan
henholde sig til konkrete afgarclser, der er offentlig tilgengelige. Det strerkt
populzere proeg, som forfatteren har strebt at give sit arbejde, og som er en
af dettes dyder, ligger anlagelig til grund for disse udeladelser, men denne
formodede lendens havde ikke lidt noget skiir ved, at kildestederne var op-
lyst,



