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e ringe hrokdel af, hvad der er skrevel om produlktionsombkostningerne,
ismer industriens produklionsomkosininger. Hvad nu end Arsagen kan veere
— de tilsvneladende slorre vanskeligheder, salgsomkostningerne hyder pi,
det, al de gennemglende har relation il mindre bedrifter end fabrikations-
omkostningerne, manglende forstdelse af salgsomkosiningernes betyvdning
ete. — sd er der grund til endnu en gang al pege pd det ulvivisomme mis-
forhold, der foreligger. Ikke mindst herhjemme har i sikkert meget al
Lere, for vi er bare 4 jour med de mest fremskredne fremmede lande. Der
skal i nmerverende anmeldelse gores oponwerksom pd nogle nyere ameri-
kanske hoger o. L. om distributionsomkostningernes regnskabsmassige he-
handling; alle de amtalte publikationer findes pd Handelshojskolens
bhibliotek,

J. Brooks Heckert: The Analysis and Confrol of Distribution Cosls. The
Ronald Press Company. N. Y, 1946, 520 sider.

Denne bog indeholder antagelig den mest grundige og pdlidelige rede-
gorelse for emnet, som endnw foreligger i litteraturen, Det er en bog, der
svmes al have betingelser for at blive en klassiker pa sit felt.

Det siges indledningsvis: »The basic purpose of distribution cost ana-
Iysis is to supply markeling execulives with the information needed in
the planning, direction, and control of distribution effort. Questions must
be answered as lo what, when, where, and how to sell, and at what
prices«. Bogen gennemgir uwdforligt formdl og metoder for =zalgsomkost-
ningernes opdeling efter distrikler, varcarter, afsmtningskanaler, kunder,
ordrestorrelser og afdelinger. Videre gennemgds standardoemkosiningskon-
trol for de forskellige salgsfunklioner, ligesom budgetkontrol og bogforing
af salgsomkostningerne omlales,

Charles M. Jevin: How Manufaciurers Reduece Their Distribufion Cosls
. 8. Deparfinent of Commerce, Office of Domeslic Commerce, Economic

el

Series no. 72), Washinglon 1948, 151 sider,

Denne pjece er — ligesom de folgende — en frugt af den grodefulde
publiceringsvirksomhed, der udfores af United Stales Department of Com-
merce,  Den bygger, som del er reglen med Department of Commerce's
skrifter, pd undersogelser foretogel i praksis, og sterstedelen af hvert af-
snit er en gengivelse afl oplysende prakliske eksempler (zeasese), af hvilke
principielle konklusioner uddrages. Piecen gennemgihr omkostningsanalyse
efter kunder, distributionskanaler, ordrer, salgsdistrikter m. v. og gir til-
lige ind pd undersegelse af omkosiningerne ved den fysiske behandling af
ordrerne (lagring, ckspedition, wdbringning m. v.), idet den siedse soger
at anvise veje Ll indkredsning af de relativt urentable dele af omsaetningen
o pivise grundene til, at de er urentable, siledes at man kan overveje
foranstaltninger til st gore dem rentable.



